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MOTIO :

" Biarlah matamu memandang terus ke depan dan tatapan
matamu K¢ muka. Tempuhlah jalan yang rata dan
hendaklah tetap segala jalanmu. Janganfah menyimpang ke
kanan atau ke kiri, jauhkanlah kakimu dari kejahatan’
(Ams. 4 :25-27)

" Jika engkau tahu, hendaklah menjawab sesamamu, fika
tidak, taruhlah tangan pada mulutmu' (Sir. 5 :10)

" Orany bijak, tak, harus terpelajar, dan kgum terpelajar tak,
selalu bijak, (Robert K, Greenfeaf)
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BAE 1
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang

Pada umumnya perusahaan mempunyal tujuan akhir entuk mendapatkan
laba atau keuntungan yvang maksimal. Untuk mewujudkan tujuan im, sebagai
langkah awal pimpinan perusahaan harus membuat suatu perencanaan dan
mengkoordinasikan semua kepatan yang ada sepert kegiman Keuangan
(finansiil), pembelamaan, produksi, personalia, pemasaran serta metode kegiatan
lminnyva vang harus terintegrasi secara terpadu dan utuh.

Kegiatan pemasaran merupakan salah satu fakor penting bagi perusahaan
sebagal aspek penghubung aniara perusahaan dengan konsumen yang dilakukan
oleh para pengusaha dalam usahanva mempertahankan kelangsungan hidup dan
perkembangan perusahaan

Agar penyelenggaraan pemasaran dapat dilaksanakan sesum tujuan yang
telah ditetapkan, maka diperlukan suatu sistem administrasi yang benar-benar bisa
mendukung dan membantu kelancaran proses pemasaran. Administrasi secara
umum merupakan keseluruhan proses penyclenggaraan kerja atau pelaksanaan
kegiatan vang bertujuan untuk mencapal tujuan vang telah ditetapkan, dan
nantnya dapat dijadikan sumber data atau informasi untuk menentukan rencana
Jangka pendek maupun jangka panjang perusahaan didalam menunjang usaha
pengembangan pemasaran

Bertiik tolak dan hal terscbut diatas, maka dapat dikatakan bahwa
admimsiras) pemasaran sebagai sualu proses pencatatan danm pemeliharaan
dokumen guna menyediakan keterangan yang diperlukan perusahaan dalam
melaksanakan fungsi pemasaran bagi keperluan pimpinan dan penyelenggaraan
perusahaan. Olch karcna itu administrasi pemasaran sangat penting dan perlu
dilaksanakan setiap perusahaan dalam membuat perencanaan pemesaran sehingga
dapat memberi kemudahan dan kepercayaan bag konsumen.

Demikian pula dengan PT. Mangli Djava Raya vang berkedudukan di
sempusari-lember dan bergerak di bidang pengelolaan tembakau sckaligus
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emasarannya terutama pemasaran ke lpar negen. Perusahaan i melaksanakan
pula  kegiatan  admimistrasi dalam  menunjang  kegiatan pemasaran  dalam
memenuln  tuuan  perusahaan  untuk  mencapai  keuntungan optimal  serta
kepercayaan  konsumen terhadap  perusahaan, kelangsungan  hidup dan
perkembangan perusahaan tetap dapat dipertahankan. Mengingat arti pentingniva
keplatan administrasi pemasaran ini, maka dalam Prakiek Kerja Nyata mengambil
judul "PELAKSANAAN ADMINISTRASI PEMASARAN PADA PT. MANGLI
DIAYA RAYA JEMBER™

1.2 Perumusan Masalah
Bagaimana Pelaksanaan Administrasi Pemasaran Pada PT. Mangh Djaya
Rava Jember ?

1.3 Tujuan dan Kegunaan Prakiek Kerja Nyata
1.3.1 Tujuan Prakick Kerja Nyata
a. Untuk mengetahui dan memahami bagaimana pelaksanaan administrasi
pemasaran pada PT, Mangli Djaya Raya Jember.
b Untuk menerapkan ilmu yang telah didapat selama studi dengan
melaksanakan prakiek di lapangan,
1.3.2 Kegunaan Pratek Kerja Nyata
a. Dapat digunakan sebagai sarana pelatihan kerja untuk mendapatkan
pengalaman kerja secara praktis
b Sebaga1 sarana dalam melanh disiplin keja sehingga nantinya
mahasiswa benar-benar menjadi tenaga yang siap pakai.

1.4 Obyek Praktek Kerja Nyata
Obyek Praktek Kena Nyata ini adalah PT. Mangli Djaya Rava di Jalan
Havam Wuruk 139, Kecamatan Mangli, Kabupaten Jember
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1.5 Pelaksanaan Prakiek Kerja Nyata .
Kegatan Prakiek Kerja Nyata ini dilaksanakan minimal 144 jam efekuf

dilam janghks wakte satu sampel dua bulan sesuai ketentuan yang telah ditetapkan

oleh program Diploma Tiga Fakultas Ekonomi Universitas Jember

1.6 Jadual Praktek Kerja Nvata
Tabel 1.6
No. JENIS KEGIATAN i
1 | m | 1v Vi
‘I | Menyerahkan surat ijin Praktek | x |
Kena Nyata pada perusahaan. :
2. | Perkenalan dengan pimpinan beserta | x N
sl perusahaan.
3. | Melakukan observas:  keseluruhan | x x| %
| bagian perusahaan khususnya bagian
| pemasaran
T4 | Mencrima penjelasan secara umum | x | X
durn prhak perusahaan
| 5 Memantapkan bekal teori vang | x x | X
relevan sesum dengan judul Prakiek
| Kerja Nvata vang dipilih,
6 |Konsultasi secara periodik dengan | | RS |
dosen pembimbing. :l
__?_.__]';!;.ﬁu.rr catatan _pq.:nling yang 'S
 dipergunakan sebagal  arahan
pembuatan  konsep laporan  final |
Prakiek Kena Nvata.
& Menyusun  laporan final Prakiek | X
Kena Nyata |
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1.7 Bidang Hmu .
Bidang 1lmu yang menjadi dasar dalam penyusunan laporan Praktek Kenja
Mvata vailu
a  Manajemen Pemasaran |
b Mangjemen Penjualan, dan

¢ Manajemen Perkantoran,
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BAE I
LANDASAN TEORI

L1 Administrasi
L.1.1 Pengertian Administrasi

Pengetahuan dan dmu administrasi telah berkembang cukup pesat, namun
dalam pengenalannya masih banvak terdapat perbedaan pengertian teitang prosedur
admimisirasi.  Kesimpangsiuran pengertian administrasi ini terjadi selain  karena
perbedaan pandangan juga karena sejarah perkembangan administrasi itu sendiri
Pengertian paling umum vang disetupm oleh para ahli 1alah bahwa administrasi
merupakan suatu proses atau rangkaian kegiatan manusia untuk mencapal sesuatu.
Usaha im bersifat kena sama sehingga akan terlihat beberapa orang dalam perakan-
gerakan vang teratur dan gerakan im harus bersatu padu, tertib, danm terarah
berdasarkan tujuan pihak vang berkepentingan,

sedangkan admimistrasi sendin berasal dan bahasa Yunani (Latin) adalah “ad”
dan “ministrare” yang berarti melayani atau membanty. Dalam bahasa Ingarisnyva
adalah “admmistration” vang berarti sepala proses penyelenggaraan dalam setiap
usaha  kera  sama  sekelompok orang untuk  mencapar  tujuan  tertentu.
Menyelenggarakan berarti melaksanakan, memelihara, mengatur, mengurus atay
singkatnya merupakan kegiatan menata (The Liang Gie, 1998 - 9.

Pengertian administrasi ini dapat dibedakan menjadi dua pengertian, vaitu -
{Sockamo k., 1990 9
i Admimistrasi dalam arti sempit adalah ata usaha (administratic) atau office work

veng mempunyal & segala kegiatan vang meliputi wlis-menulis, mengetik,
korespondens, dan sebagamya.

b Admimstrasi dalam arti luas dapat ditinjau dani tiga sudut vaitu sudut proses,

fungsi, dan proses kepranataan (institution ),
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hi

| Sudut proses .

Administrasi merupakan keseluruhan proses vang dimulai dari pemikiran,
perencanaan, penggerakkan, pengawasan atau pengendalian sampai dengan
PrOSEs Pencarian tujuarn.
2. Sudut fungs: atau tugas

Admimistrasi berami ditinjau dari keseluruhan undak (aktifitas) yang harus
dilakukan secara sadar oleh sescorang atau sekelompok orang sebagai
admimstrator,
3. sudut Kepranataan (institution )

Administrast adalah sekelompok orang-orang tertentu yang melakukan aktifitas
didalam perusahaan stau badan usaha

2.1.2 Ciri-ciri dan Tujuan Administrasi
#. Cin-cin Administrasi
Adapun cin-cin administrast antara lain, bersifat pelayvanan, bersifat
merembes ke segenap bagian dalam organisasi, dan dilaksanakan oleh
semua pihak dalam orgamisasi
b, Tujuan Administrasi
Admimistrasi mempunyai beberapa tujuan, sebagai berikut :

1. memben informas: secara ninci mengenal orang-orang, obyvek-obvek,
operasi-operasi, dan  berbagal  persetujuan-persetujuan  untuk
melaksanakan keputusan-keputusan,

1. Mengatur komunikas: antar perusabaan dan konsumen,

3. Menyampatkan perhitungan dan pertanggungiawaban pemeriksaan

pelaksanann orgamsas:.

L 1.3 Manfaat Administrasi
Administrasi mempunyai beberaps manfaat antara lain dalam hal -

o melayan pelaksanaan operatif untuk mencapai tujuan dan suatu organisasi,


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

menyediakan keterangan-keterangan, khususnya bagi pemimpin organisasi itu
untuk membual keputusan atau melakukan ndakan yang tepat,

membantu kelancaran perkembangan organisasi sebagar satu keseluruhan (The
Liang Gie, 1998 - 31).

2.2 Pemasaran

2.2.1 Pengertian Pemasaran

Beberapa ahli mengemukakan tentang pengertian pemasaran, sebagai berikut
Alex 5. Nitisemito, marketing adalah semua kegiatan yang bertujuan untuk
memperlancar arus barang dan jasa dan produsen ke konsumen dengan cara
paling efisicn dengan maksud untuk menciplakan permintaan vang paling efekiif,
atau merupakan tndakan-tindakan vang menvebabkan distribusi fisik (Winardi,
19491 : 5)

Wilham J. Sunton (19910 5) mengemukakan bahwa pemasaran adalah suatu
sistem total dari kegiatan bisnis vang dirancang untuk merencanakan, menentukan
harga, mempromosikan dan  mendistribusikan barang-barang vang dapat
memuaskan keinginan dan jasa baik kepada para konsumen saat ini maupun
sonsumen potensil,

Plilip Kotler (1990 . 5), pemasaran adalah suatu proses sosial dengan mana
individu dan sekelompok orang mendapatkan apa vang mercka butuhkan dan
kemginan untuk menciptakan sernta mempentukarkan produk dan nilai dengan
individu dengan sekelompok lainnya.

Dari heberapa istlah tentang pemasaran oleh para ahli tersebut, temyata pemasaran

mempunyal pengeriian yang sangat luas. Dengan demikian dapat diambil kesimpulan
buhwa pemasaran merupakan keseluruhan pengertian tentang -

d

penjualan vaitu satu bagian dari promosi dan promosi adalah bagian dan program

pemnasaran secara keseluruban,
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b perdapangan ymitu perencanaan produk, meliputi perencanaan untuk memenuhi
harang dan jasa yang baik untuk memenuh pasar pada waktu vang tepat dengan
lingkat harga yang layak serta wama dan ukuran vang sesuai,

¢ distribusi fisik vaitu  kegatan-kegiatan alitan material seperti  kegiatan
pengangkutan, penyampaian dan pengawasan persediaan,

Secara umum pemasaran merupakan suatu sistem dari kepistan-kegiatan vang
saling berhubungan ditujukan untuk merencanakan harga, mempromosikan dan
mendistribusikan barang dan jasa kepada kelompok pembeli. Proses PEMASATAN 1N
dimulai sebelum produk-produk, baik barang dan jasa dihasilkan, dan tidak dimulai
pada saat produksi selesai atay ditawarkan, juga tidak berakhir rada saat produk
terjual. Semua kegiatan atau keputusan vang diambil di bidang pemasaran harus
diujukan unuk menentukan produk, pasar, harga, dan promosinya.

leh karena itu pemasaran merupakan kegiatan pokok vang harus dilaksanakan
para pengusaha dalam menjalankan usaha umtuk mempertahankan kelangsungan
hidup perusahaan, untuk berkembang, dan untuk memperoleh laba, dan semuanya ini
lerpantung pada keahlian di bidang pemasaran, produksi, akuntansi, dan sebagainya

2.2.2 konsep Pemasaran

Pemasaran merupakan faktor vang sangat penting dalam suatu perusahaan,
dimana perusahaan yang beroriemtasi kepada pembeli harus mampu memadukan
keputusan pemasaran dengan fungs: lain vang ada dalam perusahaan, Penggunaan
kKonsep pemasaran bagi suatu perusahaan dapat menunjang keberhasilan bisnis atau
usaha yang menyatakan bahwa kepuasan konsumen merupakan svarat ekonomi dan
sosial bag kelangsungan hidup perusahaan. Schagai falsafah, konsep pemasaran
tersebut tersusun dengan menggunakan tiga faktor dasar, vaitu -
1. Selurub perencanaan dan kegiatan perusahaan harus berorientasi pada konsumen

atau pasar yang dituju,

I-d

Volume penjualan yang menguntungkan harus menjadi twjuan perusahaan dan

bukannya volume untuk kepentingan volume itu sendir,
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3. Seluruh kegiatan pemasaran dalam perusahaan harus dikeordinasikan dan
diintegrasikon secara organisatons,
Konsckuensi darnt konsep pemasaran bahwa semua kegiatan perusahaan
harus diarahkan pada wusaha mengetahui kebutuhan pembeli, kemudian
memuaskan kebutuhan tersebut dengan mendapatkan laba yang layak untuk

jangka pamjang { Basu Swastha , 1998 17).

2.1.3 Strategi Pemasaran
Dalam kegiatan vang akan datang manajer pemasaran sering dihadapkan
pada persoalan vang menghambat tujuan perusahaan dalam bidang pemasaran.
Pemecahan masalah tersebut tergantung pada strategi pemasaran yang dilakukan
perusphann. Strsategn pemasaran dan sebiap perusahaan merupakan satu rencana
keseluruhan untuk mencapai tujuan, dan menentukan strategi pemasaran dapat
dilakukan dengan membuat 3 keputusan, vartu ; (Basu Swastha, 1998 © 69)
|. Menentukan marketing mix yang merupakan vanabel dan dipskar perusahaan
sebapgar sarana untuk mengetahin dan memenuhr kebutuhan serta kernginan
konsumen. Vanabel-vanabel yang terdapat didalamnya adalah produk, harga,
promasi, dan distnbusi (4 P).

-

Menentukan konsumen yang dituyju, dalam ari meémuihih konsumeén vang
tertentu dan bukan masyarakat selurubnya untuk menunjang keberhasilan
dalam wsaha pemasaran. Konsumen vang dituju merupakan individu vang
harus dilayani perusahaan dengan memuaskan, sehingpa pasar potensialnva
akan menjadi lebih besar.

Tad

Menentukan keinginan konsumen vang ditwjukan terhadap manfaat barang,
Tralam hal im manajemen harus menemukan keinginan konsumen. Tentu saja

perlu disdakan penyesuatan marketing muix terhadap keinginan konsumen.

2.3 Pengertian Administrasi Pemasaran
Administrasi  merupakan  aknfitas  merencanakan,  mengorganisasi,
mengarahkan, mengawasi, dan mengendalikan sampai menyelenggarakan secara

tertib sesuaty hal pekergean perkantoran, sedangkan pemasaran adalah suam
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sistemn secara keseluruhan dari kematag-kegiatan bisnis vang ditwjukan uniuk
merencanakan, menentukan harga, mempromosikan dan mendistnbusikan barang
dan jasa vang dapat memuaskan kebutuhan kepada konsumen vang ada maupun
konsumen potensial

Dar kedua pengertian tersebut diatas dapat dikatakan bahwa yang dimaksud
dengan  adrministrast  pemasaran  adalah  seranpkaian  aktivitas  pekerjaan
perkantoran yang mendukung kegiatan proses pemasaran sebagal fungs: dalam
rangka pecrencanaan, pengorganisasian,  pengarahan,  pengawasan,  dan

pengendalian

2.4 Arti Pentingnva Administrasi Pemasaran
Admimstras) pemasaran merupakan salah satu faktor yvang mempengaruhi
penjualan, sebab dengan adanva administrast pemasaran maka penjualan produk
dapat dikontrol dengan mudah Kegiatan administrasi pemasaran tersebul sangal
ihperlukan sekal dalam kegiatan penjualan suatu barang karena mempunyal ar
penting bagi perusahaan, antara lain ;
1. uniuk menetapkan rencana penjualan,
2. agar pelaksanaan penjualan bisa berjalan dengan lancar,
3 untuk menghindan hal-hal vang udak dinginkan dalam kaitannyva dengan
pemjualan, misalnya dengan tidak terbayarnya hutang dan konsumen,
4. sebagar dasar penvusunan posisi kekayvaan perusahaan,
5. sebagai alat dasar evaluasi apabila tenadi penyimpangan antara rencana dan
kekayaan,
6. sebaga dasar penentuan kebijaksanaan perusahaan khususnya di bidang
pemasaran dan penjualan untuk masa yang akan datang.

2.5 Ferbedaan Antara Penjualan dan Pemasaran

Penjualan merupakan interaksi antar imdividu, salimg bertemu muka vang
dityjukan untuk menciptakan, memperbaiki, menguasai atau mempertahankan
hubungan pertukaran yang saling menguntungkan {Basu Swastha, 1998:5),
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Penjualan disini mempunyai kaitan erat dengan proses pemasaran, hanya
sija pengertanmya lebih sempat, Alr.a;1 tetapl, pemualan mempunyal peranan
penting didalam pelaksanaan fungsi pemssaran terurama aper produk yang
dihasilkan perusahaan bisa sampa kepada konsumen dengan herpa vang lavak
serta memuaskan pihak penjual.

Cudalam proses pemasaran dimulai sebelum produk-produk, baik barang
dan jasa vang dihasilkan, dan vdak dimulai pada saat produksi selesai atau
ditawarkan, juga tidak berakhir pada sast produk terjual. Semua kematan atan
keputusan vang diambil di bidang pemasaran harus ditujukan wntuk menentukan
produk, pasar, harga dan promosinya. Sedangkan, pada proses penjualan dimulai
setelah produk-produk yang dihasilkan sudah jadi dan siap wntok diawarkan
kepada konsumen sehingga volume penjualan mengalami peningkatan, Dengan
demikian, kelangsungan mdup perusahaan dapat dipertahankzan.
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GAMBARAN UMUM PERUSAHAAN

3.1 Sejarah Singkat PT Mangli Djaya Raya Jember

PT. Mangli Djava Raya Jember merupakan perusahaan vang bergerak di
bidang pengolahan tembakau sckaligus pemasarannya, terutama pemasaran ke
lwar negen dan berlokasi & Jalan Hayam Wuruk 139, Kecamatan Mangli,
Kabupaten Jember.

Bermula dan adanya kelebiban produksi tembakau dan masyarakat petani
vang banvak menanam tembakau, maka tmbullah kKemnginan untuk mendinkan
pabrik pengolahan tembakau,

Berdirinya perusahaan im diprakarsai oleh empat orang, vaitu :

a.  Budi Laksmono

b, Hasanto Santoso

¢. Indra Santoso

d. Effendi Santoso

Pada tahun 1963 berdinlah perusahaan swasta yang berbentuk CV dengan
nama CV. Mangh Djava Rava Jember dan berlokas: di desa Mangh, Kabupaten
Jember, OV Mangli Dyaya Raya Jember merupakan perusahaan keluarga atau
perusahaan tertutup. Modal vang dipergunakan untuk meéndinkan CV 1mi berasal
dari modal sendin dan perolehan kredit dari bank dan kempensasi sebesar 40 %
modal dan bank dan 60 % modal sendin. Produk yang dihasilkan adalah bahan
baku untuk pembuatan rokek cerutu jems tembakau Besuki Na-Oogst yang sudah
mengalami proses pengolahan aiau pemasakan di gudang fermentasi.

Pada tahun 1966 CV Mangh Djaya Raya Jember ditutup karena
meletusnyva G 30 5P mengingat beberapa periimbangan dan fakotr-faktor vang
dihadapr pada waktu itu. Setelah pensnwa 1tu selesal maka perusahaan térsebut
mular usahanva kembal

Pada tahun 1971 perusahaan i mengalami ckspansi mengubah dan CV.
Memads Persercan Terbatas (PT) yang kemudian dinamakan PT. Mangh Dyava
Rava Hal ini sesuai dengan telah diresmikan dan disahkan berdasarkan Surat
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Keputusan Menten Kehakiman nomor D15 4/VIVHGT7-2572 vang kemudian

diumumkan dalam Berita Negara Kepublik Indonesia pada tanggal 26 September

1972

Sampai saat im perusahaan telah mengalami perkembangan vang cukup

pesal dengan adanyva penambahan jumlab gudang vang melipun
4. Gudang Mangli

Ciudang tersebul berlokas: di desa Mangh vang termasuk kecamatan
Kaliwates, mempunyas tiga gudane vang luasnva 4788 m° Kapasitas
vy ditampungnya 450 ton tembakau. [ gudang Mangli merupakan
pusat dan semua kegiatan vang ada dhdalam perusahaan, misalnva saja
pada waktu pengiriman tenbakau ke lusr negen semia tembakau yang
ada dr gudang-gudang laimnva dikumpulkan di gudang Mangli setelah
itu dimasukkan didalam petn kemas

Cudang Petung

Gudang tersebut berlokasi di desa Petung vang termasuk kecamatan
Rangsalsan, mempunvai dun pudang vang lussnva 3008 m- - Kapasitas
vang ditampungnya 200 ton tembakau, [ gudang Petung terdapat
mesin pencampur tembakau untuk meratakan tembakau vang satu
dengan vang lain. Disana semua tembakau vang ada di gudang-pudang
lmannva dikinm ke Petung entuk dicampur dengan mesm pencampur
tembakau.

Cudang Bangsalsan

Gudang tersebut berlokasi di desa Bangsalsan vang termasuk
kecamatan Bangsalsan, mempunyvar satu pudang vang luasnva 4800
m’, Kapasitas vang ditampungnya 200 ton tembakau

Gudang Sebanen

Gudang tersebut berlokasi di desa Sebunen yang termasuk kccamatan
Kalisat, mempunyai dua gudang vang luasnya 4500 m’ | Kapasitas

vang ditampungnya 200 1on tembakau
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e, Gudang Sempolan .
Gudang tersebut berfokast di desa Sempolan yang termasuk kecamatan
Silo, mempunvai dua gudang vang luasnya 2000 m° . Kapasitas yang

ditampungnya 100 ton tembakau.

3.1 struktur Organisasi

Struktur organisasi bagi suatu perusahaan sangat penting artinya karena
dalam  struktur organisasi digambarkan mengenal tugas dan tangpung scrta
wewenang hubungan antar bagian,

Struktur orpamsasi adalah suatu kerangka vang mewujudkan pola tetap
dan hubungan-hubungan diantara bidang-bidang kerja meupun orang-orang vang
menunjukkan kedudukan dan peranan masing-masing dalam suatu kebulatan
kerjasama.

Bentuk  struktur orgamisasi PT. Mangli Djaya Raya adalah Line
Urgamzation atau bentuk organisas gans, karena dalam perusahaan im mengenal
satu komando yang dalam hal ini dipegang oleh direktur utama sebagai pimpinan
tertinggn dalam operasional perusahaan

Adapun struktur organisas: PT. Mangli Djaya Raya Jember adalah schagm
berikut
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[ KOMISARIS ] ] r KOMISARIS I T

[ DIREKTUR UTAMA ]

[ WAKIL DIREKTUR ]

|
| DIREKTUR PRODUKSI | [
|
I MAMAJER PRODUKSI ] [ MAMAJER PEMASARAN ]

‘_| ASE M PRODUKSD ] ]
*{ ASS M I’FLEIEL'HELTJ I
[ ASS BAG ][ ARE BAG 1

[_ BAGIAN PEMBELLAN ] ADM KEL.

[ FPENERIMAAN BARAMNG ]

DIREKTUR rm.qs ARAN L

FABAG KANTOR ?

]

[ BAGEAN GLIDAMNCG

[ M ANIHIR r

[ PEMBANTL MANDOR |

5 - i I 1
L BURLH SORTIR -]! BLIIH.-HSTM:'II. ] [ RURELH FELADEN |[ BURLM GILTNG ]

Crambar | CSTRURKTUR ORGANISAS] PT. MANGLI DJAYA RAY A JEMBER.
Sumber Data : PT. Mangh Djaya Raya Jember
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Adapun tugas dari masing-masing bagian yang ada dalam struktur orgamsasi

adalah sebagai bernkut

Bt

Komisaris | dan 11

Memberikan pengarahan dan pengendalian terhadap tugas Direktor Utama.
[hrektur Utama

a. Merencanakan dan mengatur strategi perusahaan.

b. Membuat kebyjaksanaan umum perusahaan

¢ Membuat keputusan hubungan dengan pihak ketiga

Wakil Direkuur

Membuat keputusan dengan pihak ketiga serta membantu tugas Direktur
Utams dalam menpatur strateg  perusahasn  dan  mengawasi  aktivitas
perusahann.

Direkiur Produks:

a. Membuat perencanaan produksi,

b. Mengawasi jalannya proses produksi dan pembelian bahan baku.

[hrektur Pemasaran

a. Membuat perencanaan dalam bidang pemasaran.

b, Mengkoordinas aktivitas vang berhubungan dengan fungsi pemasaran.
Manajer Produksi

Mengelola dan mengkoordinir aktivitas proses produks: tembakau di gudang.
Manajer Pemasaran

a. Mengelola sepala aktivitas pemasaran tembakau di perusahaan.

b Melakukan pengawasan dalam idang pemasaran.

Asisten Manajer | dan [l

Sebagal instruktur bag: para pekena vang bekerga di pudang.

Kepala Baman kantor

Bertugas mengurusi administrasi kantor guna mendukung kerjasama antar

bagian

10, Asisten Bagian Administrasi

a Mencatat absensi karyawan,
b Mencatat hasil produksi,
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M

c. Menyelesaikan surat-surat penintajy; lembur, coti, sakit, iin.

d Menyimpan surat-sural bagian produksi.

. Asisten Bagisn Keuangan

Bertugas menyelesaikan masalah administras: dan keluar masuknya keuangan
perusahaan,

Bagian Pembelian

Melakukan pembelian bahan baku dari para petam.

3 Perenmaan Barang

Bertugas menerima barang/tembakau di gudang vang sudah dibeli dan petam
Hagian Gudang

Bertugas menyimpan barang/tembakay di gudang dan bagian Penenimaan
Barang

Mandor

Bertugas mengawasi para pekerja harian gudang serta mencatal siapa-siapa
diantara para pekena yang tidak masuk kena.

Pembantu Mandor

Membanie pekerjaan Mandor, mengawasi para pekena di masing-masing
bagian, sortas:, fermentas:, stapelan, pengguntingan dan lain sebagainya.

. Burub Sortas)

Berugas memisah-misahkan lembar daun tembakau berdasarkan wama dan
kualijasnva.

- Buruh Siapel

Berugas menumpuk daen tembakau untuk difermentas:

Buruh Peladen

Bernugas mengist tempat lembakau yang sakan dipisah-pisahkan menurnut;
warna, tebalnya serla pekerjaan lomnya yang berhubungan dengan kontinuias
kena para pekeérja.

Buruh Gilmg

Bagian vang kerjanys menggiling dan mengangkat atay memindahkan
tembakaw vang sudah dipacking dariu tempat yang satu ke tempat vang lain
untuk dikirim atan dipasarkan
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3.3 Tenaga Kerja Perusahaan

Tenaga kerja merupakan Faktor terpenting pada perusahaan pengolahan
tembakau PT. Mangli Dyjaya Raya Jember Hal ini disebabkan proses produksi
sebagian besar dilakukan oleh tenaga manusia. Berhasil ndaknya mutu tembakau
terganiung pada ketrampilan dan ketelitian para pekerjanya

Tenaga kerja yang ada pada perusahaan ini schagian besar tenaga kerja
wanita, karena dalam kegimtan pengolaban tembakau ini ditwtuhkan sekali
ketekunan (ketelatenan).

Tenaga kera pada FT Mangh Djaya Raya Jember dibagi menjadi dua,
Vil .

|. Tenaga kera langsung dan,
2. Tenaga kerja tdak langsung
Tenaga kerja langsung meliputi; asisten manager produksi | dan I,
penerima barang, bagian sonasi, bagian stapel, peladen dan bagian giling
Sedangkan fenaga kerja ndak langsung meliputi direktur produksi, manajer
produksi, manajer pemasaran, bagian pembelian, direktur pemasaran, kabag.
kantor, ass bag keuangan, ass bag administrasi, mandor, dan pembantu mandor,
Adapun jumlah tenaga kerja PT. Mangh Dyjava Rava Jember berdasarkan

tugasnya tercanium pada tabel sebagai berikut -
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Tabel 3.3 Data Tenaga Kerja PT. Mangh Dijaya Raya Jember

| No

17.
15
&)

20

-

15

Tenaga Kerja Jumlah Pegawai
-ﬂnaga kerna Tidak Lanpgsung
Konmisans 1
Direkur Utama 1
Wakil Direktur Utama |
Dhrektur Produks 1
Manajer Produksi 5
Hagian Pembelian 5
Dircktur Pemasaran |
Manajer Pemasaran |
F.cpala Bagian Kantor 1
Asisten Bagian Kenangan 2
Asisten Bagian Administrasi 8
Asisten Manajer Produksi | i
Asisten Manajer Produksi 1 12
Penerima Barang 2
Mandor 1
Permbantu Mandor 4
Tenaga kerja Langsung
Tenaga Kerja Hanan Lepas
Buruh Sortasi X 0%
Buruth Stapel 186
Buruh Peladen 154
Buruh Giling 150

Sumber : PT. Mangh Djaya Raya Jember

4. han kerja seminggu adalah & (enam)) han.

Jam kerja pada PT, Mangli Djava Raya Jember ditentukan sebagai berikut:

b Jam kerja sehan adalah 7 (tujuh) jam. dengan ketentuan
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07.00-09.30 WIB ... ... Waktukerja
09.30-10.00 WIB ........__.... Waktuistirahat
101230 WIB .. ... ... Waktu kerja
1230-13.00 WIB ... ... ........ Waktu istirahat
13.00-15.00 WIB ... ............ Wakiukera

3.3.1 Sistem Pengupahan
Sistem pengupahan dibedakan menjadi tiga golongan, vailu
Liayi bulanan untuk karyawan tetap atau tenaga kerja tidak langsung,
b.  Gay harian dibayar sepulub han sckali untuk tenaga kerja harian tetap
dan hanan lepas
¢ Gap borongan dibayar sepuluh han sekali berdasarkan borongan yang
diperoleh

3.3.2  Kesejahteraan Karvawan
Sistem kesejahteraan karyawan diupayakan meliput |
| Bantuan biaya pengobatan bagi tenaga kerja yang sakit pada saat bekerja

Fd

santunan bila terjadi musibah ataw salah satu tenaga kerja meningzal.

L]

Semua karyawan menjadi angeota Koperasi.

4. Pendidikan, semua karvawan setingkat staf diikutkan kursus Bahasa
Inggns.dan pelatthan komputer.

5. Tumpangan Han Raya (THR), biasanya diberikan dalam bentuk tambahan upah

sclama satu periode/selama sepuleh hari kerja

B, Senap setahun sekah karvawan tetap rekreas: dan studi tour

3.4 Pengadaan Bahan Baku Tembakau

Akuvitas yang dilakukan PT. Mangli Djaya Rava Jember sebaga
perusahaan yang bergerak dalam bidang perdagangan tembakau meliputi usaha
pembelian tembakau, pengolahan tembakauw, dan ekspor ke beberapa negara.
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3.4.1 Sistem Pembelian Tembakau

8

Sistem pembelian lembakau sebagai bahan baku cerutu yang dilakukan
Mangh Djaya Raya Jember dalam rangka menjaga keseimbangan dan

kelancaran usahanva maka sistem pembelian yang digunakan ada dua cam, vaitu

b

i,

Pembelian langsung dan petani atau biasanya petami datang sendini ke gudang
{ perusahaan ),

Jems tembakau vang diperoleh langsung dan petam berupa hasil openan dan
dalam bentuk daun kenng Tembakau vang akan disortasi dikelompokkan
sesual dengan kualitas yang telah ditentukan, kemudian baru dibayar dengan
harga vang telah disepakan

Pembehan secara langsung dan petam vang meliputi petani daerah;
sempusan, Bangsalsan, Ledokombo, Biting, Sempolan, Wuluhan, Ambulu,
dan Balung.

Pembelian tembakaw pada perusahaan sejenis.

Perusahaan sejenis lamnya menawarkan tembakaunya untuk dijual, kalau
perusahaan PT. Mangh Djava Raya Jember sesuai dengan kualitas tembakau
yang ditawarkan oleh perusahaan sejenis lainnya

Adapun sonasi pembelian tembakauw tersebut dilakukan dengan

Pembelian dalam bentuk “bir-biran™

Pembelian tembakau dalam bentuk “bir-biran™ adalah tembakau Besuki Na-
Ouogst dalam keadaan terbuka untuk memisahkan antara yang utuh dan yang
tidak wtuh. Tembakau yvang dibeli ini dibedakan dalam kualitas dan ukuran
tembakau vang disebut 'lengte’ atau disingkat dengan huruf L terdiri dar |

L1 ukuran satu {lebih dan 40 ¢m)

L2 ukuran dua (35-39 cm).

L3 ukuran tiga panjang  {31-35 cm).

L3- ukuran tiga pendek  (28-30 ¢m).

L4 ukuran empat panjang (17-24 ¢m),

L4- ukuran empat pendek (24-2% cm),
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Tiap ukuran dipisahkan antara kasar, halus, terang, gelap, bersih, kotor,

kepak, dan rambing (lubang) vang akan berpengaruh kepada mi'w dan harga

terbakai

l'embakau yang akan “dibic-bir” pada umumnya adalah tembakau vang halus
vaitu  digunakan untuk calon dekblad, omblad, HK [, HK IVA, dan HK [ILVA,

Sedangkan tembakau yang bermutu kasar sebagai bahan filler atau isi cerutu
dibedakan atas

I~J

3
4

liller baik
filler sedany
filler jelek

filler afkiran

Untuk filler ndak perlu'dibir-bir"dan dijual dalam bentuk tidak diunting,
b, Pembelian dalam bentuk tengeled

Tembakau dalam bentuk tengeled adalah daun tembakau tidak dalam keadaan
terbuka dan tetap tenkat dalam satu untingan. Untuk tembakau vang dibely
dalam bentuk tengeled atau bukan dalam bentuk “bir-biran™ harganya lebih
murah dan tembakau vang sudah “dibir-bir”. Pada ymumnya iembakau yang
dijual dalam bentuk tengeled adalah tembakau untuk filler, tetapi jika ada
tembakaw halus yang tercampur diambil untuk 1s1 filler cerutu, untuk
tembakau filler afkiran vang agak baik dapat dijual lokal untuk campuran
rokok kretek dalam negen.

. Pembelian dalam bentuk bal

Pembelian daun tembakau yang sudah dibal, pada setiap balnya mempunya
harga yang sama dan satu kualitas vaitu halus, kasar, bersih, kotor, terang,
gelap dan pecah. Dalam pembelian i perlu dibongkar kembali guna
penyesuaan mutu tembakau vang telah dimbiki. Dalam pembongkaran
hasanya ada perubahan komposisi yang penvusutannya sebesar 3%. Pada
lembakau yang dibeli perbal jika ada daun tembakau yang ndak cocok
mutunya akan dikeluarkan.
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342 Pembelian Bahan Pembantu -«
Dalam proses fermentasi tembakau diperlukan bahan pembantu guna
menghindart  terjadinye  perubahan  iklim serta  pencegahan terhadap hama
lasoderma. Untuk 1tu diperlukan bahan pembantu agar tembakau dapat terjaga
Adapun bahan pembantu vang diperlukan antsra lain
g tikar "Purun” dan Kalimantan punanya sebagai pembungkus tembakau vang
sudah dibal

b daun kedoyo sebagai pelembab tembakau jika suhu terlalu panas.

¢ arang untuk pemanasan agar tembakau tidak terlalu lembab di musim hujan.

d pestisida untuk pencegahan hama lasoderma, dimana pemberiannya setiap 1,5
bulan sekah

e kertas kral unk memisahkan tiap sap dar susunan tembakau dalam setiap
balnva puna menghindan kerusakan akibat Ic.ngl-;-:tngm untingan satu dengan

laimnya

3.4.3 Proscs Pengolahan Tembaku

Pelaksanaan proses pengolahan tembakau lebih banvak mengeunakan
lenaga manusia kegutan proscs produksi hares dilakukan secara teliti untuk
memperoleh hasil yang sesuar dengan permintaan luar negen. Tembakau vang
diolab merupakan tembakau jemis Na-Oogst. Urutan proses produksi vang
dilaksanakan FT. Mangli Djaya Raya Jember dapat digambarkan dalam skema
berkut 1o ¢
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[ DALN TEMBAK AL

SORTASD AWAL ]

|
FERMEMNTAST AWAL

T '

SURTASI KAK-TENG-PLT

SORTASI KASAR-HALUS

{ SORTASI BERSIH-KOTOR

[- SORTAS] TEBAL-TIPLS ]

[ SORTAS! WARNA DAUN |

f

{ SORTASI PANJANG-LEBAR-RAMEBIN G_]
1

[ MFERMEh‘J’AEI—]—[ Na SORTASI I__[_PEMEBAL.AN ]

Ciambar 2 : SKEMA PROSES PRODUKSI TEMBAKAU NA-OOGST
PT. MANGLI DIAYA RAYA JEMBER
Sumber Data | PT. Mangli Djaya Raya Jember

)

Ty

| DaunTembakau Mentah
Tembakau mentah diperoleh dengan melakukan pembelian kepada petani
setelah dikualifikes) kualitasnya, maka pihak perusahaan akan membayar
scsual dengan harpa yang telah disepakati bersama

L]

Sorasi Awal

Dalam proses sortasi awal ini meliputi kegiatan, vaitu ;
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a. Memilith mutu tembakau. .
b. Mengeluarkan daun tembakau vang ndak memenuhi svarat standar
kualitas, vaitu
k.1 Daun tembakau hyjau mati,
b.2 Daun tembakau keropos.
b.3 Daun tembakau vang ranting-ranting (tinggal gagang).
b.4 Daun tembakau busuk. )
b.5 Daun tembakau yang ujung-ujungnya rusak hitam
b.6 Daun tembakau kering pohon.
Fermentas: Awal
Sebelum tembakau disortasi lebih lanjut harus dimatangkan lebih dahulu
karena konsumen tidak akan membeli tembakau vang masth dalam keadaan
mentah, yang masih mempunyw rasa dan aroma yang kurang enak,
Fermentasi dilukukan dengan cara menumpuk (stapel) dengan lebar tempat
dan berat tembakau yang sudah ditentukan untuk mendapatkan tekanan yang
dikehendaks Fermentasi awal imi memerlukan waktu kurang lebih dua bulan,
sebelum tembakau disortas: lebih lanjut
Sorasi Kak-Teng-Put
Dalam proses i kegiatan vang dilakukan adalah membedakan posisi atau
letak daun antara daun kaki (paling bawah), daun tengah, dan daun pucuk
pada saat masih di pohon.
Sortasi Kasar Halus
Setelah daun tembakau dibedakan berdasarkan letaknyn, maka sortasi
berkutnya adaah membedakan daun tembakau berdasarkan kasar halusnya.
Sortasi Bersih Kotor
Dalam sortasi ini daun tembakau dipilih berdasarkan bersih  kotor
permukaannya
Sortast Tebal Tipis
Daun tembakau dibedakan berdasarkan ketebalannya juga dibe lakan antara
daun iebal dan daun ums. Hal ini dilakukan agar dapat dibedakan fungsinya.
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1L

Dalam sertasi i1 daun tembakau akan dibedakan berdasarkan warnanya, Pada
saal sortasi ini, akan diperoleh 6 (enam ) macam warna, vaitu:

a. Merah tua

b. Merah muda

€ Biru tua (hijaw tua)

d. Biru muda (hijau muda)

€. Merah kekuming-kuningan

[ Biru kekuningan (hijau kekuningan).

Sortasi Panjang-Lebar-Rambing (robek)

Fada sortasi mi daun tembakou dibedakan berdasarkan pamjang dauen, lebar
daun, dan rambing { dzun tembakau yany berlobang banyak atau robek).

MNa Fermentasi {fermentasi akhir)

setelah daun tembakay dibedakan berdasarkan sortasinva, maka daun
tembakau tersebut diuntings. Untingan tersebut dalam proses ini akan distapel
Apabila dalam stapel i dilakukansebanyak 4 (empat) kali pembalikan dan
Stapel A sampai Stapel D dan kenaikkan suhu terhenti pada suhu 4243 ' C,
maka aroma tembakau akan lebih masam danpada semula dan nampak lebih
mengkilap, dengan demikian tembakau telah masak.

Ma Sortasi {sortasi akhir)

Setelah daun tembakau tersebut masak dalam fermentasi akhir, maka diadakan
sortast akhir atau sortasi per daun tembakau. Setelah sortasi akhir selesai, daun
tembakau dipisahkan menurut kegunaannya, kemudian dimasukkan ke dalam
peti atau kotak.

. Penpebaian

Pengebalan merupakan akhir dari semua kegiatan vang ada dalam proses
pengolahan tembakasu. Tembakau vang telah siap diekspor dimasukkan
kedalam peti atau kotak vang telah disediakan dengan berat masing-masing
100 kg, kemudian diproses dalam bentuk bal dan dibungkus dengan tiker

“Purun" yvang siap dickspor.
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3.5 Pemasaran Tembakan .

PT. Mangh Djayva Rava Jember merupakan perusahaan pengelolaan
tembakau vang sebagian besar hasilnya dijual ke luar negen, Dan tembakao yang
diolahnya 99% dijual ke luar negen dan 1% dijual ke dalam negen. Tembakau
vang dikinm oleh PT. Mangh Djaya Raya lember adalah jenis tembakau Ma-
oogst. Tembakau Na-oogst merupakan jemis tembakau yang ditanam di dacrah
Besuki, penanamannya dilakukan pada musim penghujan dan pemanenannya pada
musim kemarau Tembakau Ma-oogst diperoleh dan petani vang sudah dalam
bentuk openan dan bisa digunakan sebagal bahan cerutu

351 Produk Tembakau yang Dipasarkan
Jems tembakau vang dickspor dibam memjadi tiga macam menurut
penNgEUnAanya, vau:
2. Pembalut cerutu [ Dekblad)
Menghendaki  syarat-syarat seperti, elastis, upis sampai sedang, lebar
membulal, warna rata sampa agak kotor, matang, dava membara baik, rasa
dan aroma netral sampal nngan.
b, Pembungkus cerutu (Omblad)
Menghendaky syarat-syarat sepertt, elastis, sedang sampan agak tebal, lebar
membulal atay mengkrucut. warna rata sampa agak kotor, dava bakar baik,
rasa dan aroma ringan gurih.
¢ Pengms cerutu (Filler)
Menghendaki syvarat-syarat seperti, daun sedangicbal, warna rata, sehat,
matang, berbau segar, dan daya bakar baik.

35.2 Daerah Pemasaran

Daerah penjualan harus diperhatikan oleh suatu perusahaan dalam rangka
untuk meningkatkan volume penjualan. Daerah penjualan PT. Mangli Djaya Raya
dilthat dar jems tembakaunya antara lain:
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a. Untuk jems Filler {pengisi cerutu) |
Daerah yang banyak pemintaan filler diantaranya, Inggris, Prancis, Belanda,
Swedia, Spanvol, Denmark, Bremen (Jerman Barat), dan Amerika Serikai,

b, Untuk jenis Dekblad ( pembalut cerutu)

Daerah penjualannya Bremen (Jerman Barat), Inggris, Prancis, Belanda,
Swedia, Spanyol, Denmark, Amerika Serikat, Afrika, dan Rusia

¢. Untuk jenis Omblad { pembungkus cerutu)

Daerab penjualannya Inggris, Bremen (Jerman Barat), Belanda, Prancis,
swedia, Spanyol, Denmark, Amerika Serikat Afrika, dan Rusia

Khusus untuk negara Rusia, Afrika, danm Timur Tengah sebelum

penginman harus diperiksa oleh suaty badan vang ada di Indonesia vaitu
SUCOFINDO. Dalam menginm  tembakau  harus diperiksa SUCOFINDO,
merupakan permintaan darn pembeli untuk memudahkan barang masuk ke dalam
negert pembeli dan merendahkan biaya masuk barang tersebut, Teinbakau vang
diminta oleh negara Afnka, Timur Tengah, dan Rusia biasanya jenis tembakau
vang mutu rendah. Pembungkus tembakau vang dimintanya tiap bal dibungkus
dengan bahan vang terbuat dan Gon.

SUCOFINDO wpgasnya dalam memenksa tembakau vang akan dikirim ke negara

tupuan, antara lain-

4. Memeriksa kualitas tembakau yang akan dikinm apakah sesuai dengan
kontrak,

b, Memeniksa apakah tembakau vang akan dikirim bebas hama karena kalau
tembakau terdapai hamanyva ditakutkan akan menular ke negara  tujuan
pengirnman barang,

Memeriksa apakah tembakau bebas mengandung ganja dan radiasi
d. Memenksa apakah dikirim sesuai dengan vang dibutuhkan
Dagrah penjualan di dalam negeri hamva di daerah Yogyakarta lehih
icpainya di perusahsan pembuatan cerutu vang onentasinya pada penjuslan luar
negen yartu perusahasn Taruma Tani, Sudah beriahun- tahun lamanya PT. Mangli

Djaya Raya Jember dan Taruma Tani sudah menjalin kerja sama vang baik
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Antara PT. Mangl Djaya Raya Jember dan Taruma Tani selama ini sudah
melakukan pertukaran pengewshuan dengan adanya saling mengunjungi
perusahaan antara kedua belah pihak dalam rangka studv tour,

3.5.3 Sistem Pemasaran
sistermn pemasaran yang dilakukan PT. Mangli Djava Raya Cabang Jember
WEELL
1. Pembeli datang sendini ke PT. Mangli Djaya Rava Cabang Jember untuk
melihat secara langsung tembakau vang akan dibeli, kalau sudah cocok maka

konsumen langsung mengadakan transaksi.

[k

Perusahaan terlebih dahulu mengirim contoh tembakau vang diproduksi pada
pembeli, kalau contoh tersebut cocok pembeli  langsung T uk
perwakilannya vang ada di Indonesia untuk melihat secara langsung
tembakau yang ditawarkan sesuai dengan contoh yang dikirimkan,

Perusahaan yang ada di luar negen mencari tembakau vang baik di Indonesia

Ll

maka perusahaan tersebul memerintahkan perantaranya unluk  mencari
tembakau yang bak. Peramtara perusahaan tersebut datang ke PT. Mangh
Djaya Raya Jember untuk melihat apakah tembakau vang ada di PT, Mangh
[haya Raya berkualitas sisu tidak. Kalau tembakau tersebut sesuai yang
diinginkan langsung mengadakan transaksi jual beli. Perantara tersebut
mendapai bayaran sepenuhnva dari pembeli bukan dar penjual.

4. Broker yang ada di luar negen datang sendini ke PT. Mangli Djava Raya
Jember untuk membeli tembakau. Tembakau yang dibelinya akan dijual lag
ke perusahaan- perusahaan yang ada di luar negeri,

3. Khusus penjualan dalam negen hanva tinggal kinm facsimile ke PT. Mangli
[yayva Rava Jember untuk dikirim ke perusahaan pembeli. Kebanyakan
pembel dalam negen sudah langganan,

6. Penjualan dengan lelang tidak dilakukan oleh PT Mangh Djava Raya
lember, karena penjualan dengan lelang sangat merugikan penjual. Ada
beberapa hal vang merugikan penjual, antara lain-
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a. Penjualan masih mengeluarkan bpava gudang di luar negen.

b. Tembakau yang dikinm ke luar negen tdak langsung terjual masih
menunggy lelang diadakan dan menunggu penawaran harga yang sesual
dengan penjual.

¢. Tembakau yang terfalu lama disimpan di gudang akan mengalam
kerusakan

d. Kalau tembakau tidak terjual maka penjual akan mengalami kerugan
biaya penalanan berangkat dan pulang.

¢. Penjual takut tembakau mengalami kerusakan sctelah disimpan terlalu
lama maka terpaksa harga tembakau menjadi turun,

Selama ini pemerintah ikut campur dalam pelelangan tembakauw. Hal im
membuat penjual mengalam kerugian karena kalau tenadi complain dari pembeli
tentang tembakau vang dibclinya melalu lelang, pemenntah tidak mau tahu dan
kalau penjual mengalam untung maka pemerintah menarik pajak yang jumlahnya
cukup tinggi, Sehingga sekarang pemerintah tidak ikut campur dalam pelelangan
tembakau.

Cara pembayaran dalam penjualan tembakau yang dilakukan oleh
PT Mangli Djava Raya Jember tidak menggunakan 1L/C (Letter of Credit),
melainkan menggunakan cara pembayaran tunal, maksudnya tembakau tiba di
pelabuhan negara twjuan dan seielah diperiksa apakah jenis tembakau dan
kualitasnya sesuai dengan yang sudah disepakats, juga sudah diperiksz berat setiap
bal tembakau apakah mengalami penyusutan atau tidak. Setelah itu, oleh pembeli
dibayarkan semuanya. Pembayaran tembakau dihitung berdasarkan per setengah
kilogram tembakau yang dikinm. Cara pembayaran untuk penjualan dalam negen
khususnva penjualan tembakau pada perusahaan Taruma Tami akan dibavar tiga
bulan setelah tembakau diterima oleh pembelt.

Sedangkan dalam penentuan harga, PT. Mangh Djaya Raya Jember
menetapkan bahwa harga jual ditentukan oleh besarnya biava bahan baku, biaya
pengolahan, biaya tenaga kerja, biaya administras:, dan biaya pemasaran,

Pelaksanaan persiapan sampai pengmriman tembakau ke lear negen,
schagal benkut:
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Pelayanan pembeli luar negen dilakukan oleh PT. Mangli Djava Rava Jember
dengan melalu negoisasi terlebih dahulu. Setelah negoisasi dibuat perjanjian
vang diperlukan oleh pembeli.
Tembakau ditentukan kualitasnva  berdasarkan kelas-kelas oleh lembaga
tembakay, Tembakau tesebut yang akan dikinm ke luar megen ditentukan
harga pokok umum,
Pembeli  menginm  kepada pempual  surat  pembentahuan.  Pembel
memberiiahukan pelayaran vang digunakan dalam penginman tembakau,
pelabuhan mana yang akan dituju dan memberitshukan mana penerima
tembakau setelah wba di negara twuan. PT. Mangh Diava Rava Jember
menggunakan cara Free On Board (FOB) vaitu semua biaya mulai dari kapal
sampal brava yang harus dikcluarkan setelah sampan i negara tujuan
ditanggung oleh pembeli. Tembakaw vang dikinm ke luar negen diasuransikan
oleh  pembeli untuk  menjaga  kerusakan  tembakau  dalam  perjalanan
pengiriman ke negara pembeli, Asurans) akan dibuka kalau yang mengangkut
tembakau tersebut sudah transit di Singapura
Boking space kapal pada maskapai pelayaran yang sudah ditentukan oleh
pembeh
Pembayaran bigya periksa lembaga tembakau kepada lembapa iembakau pusat
lewat bhank. Pembayaran lembaga tembakau berdasarkan  mutunya.
Pembayaran biayva pemeriksaan tembakau vang akan dikirim ke luar negen
perinciannya sebapa berikut:
4. Tembakau yang bermutu baik dengan tanf Rp 13.-kg

Tembakau im memiliki keunggulan kualitas daun lebar, ups, koat, baunya

harum, dan daya bakar tingg.
b. Tembakau yang bermutu sedang tanfnya Rp 9-kg
¢. Tembakau vang bermutu jelek tanfoyva Rp 8,-/kg.
Tembakau yang siap dikinm ke luar negen akan diuji oleh lembaga tembakau.
Tujuannya diadakan pengujian tembakau adalah apakah sudah layak atau tidak

lavak dikinm ke luar negen
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Dalam pengunan tembakao tidak sermua bal tembakau vang akan dikinim ke
fuar negen diup, dan sepuluh bal tembakau diwakili satu bal vang akan diuji
Pengujian dilakukan karena sesua surat keputusan Direktorat Jenderal Luar
MNegen Nomor @ 12DAGLUTT000/1994 tanggal 13 Mei 1964

Setelah diup dan dinyatakan layak dikirim ke luar negeri penjual dalam hal ini
PT. Mangh Djava Raya Jember akan mendapat sertifikat tanda uji.

. Tembakau vang siap dikinm ke luar negeri terleibih dahulu ditimbang tiap

balnya karena tembakau dalam penyimpanan sebelumnya di gudang
mengalami penvusutan, yang tadinya setiap balnva 100 kg setelah ditimbang
lagi mengalami penyusutan setiap balnya tidak sama beratnya. Untuk
menghindan complain dari pembeli telah dipenksa di negara tujuan. Beral
seap bal tembakau perlu diperhatikan karena pembayaran tembakau
berdasarkan per sctengah kilogram Setclah ditmbang hasilnya dicatat di
Weight-List (Daftar Berat), sebagai bukti bahwa setiap bal tembakau beratnya
tidak sama

Penjual mengirim sural pembentahuan kepada pembeli vang ada di luar
negeri. Penjual dalam hal ini PT, Mangli Djava Raya Jember memberitahukan
tentang Jemis kapal vang akan mengangkut tembakau, memberitahukan kalau
barang stap untuk dikinm dan tanpgal pemberangkatan barang vang dikirim,
Menvelesatkan dokumen-dokumen yang dibutshkan oleh pihak pembeli.
Dokumen-dokumen tersebut sebagai persyaratan penginiman barang ke luar
REger

lembakau yang sudah diuji dimasukkan dalam pet kemas, sebelumnya peti
kemas harus dipersiapkan,

Setelah semua bal sudah dimasukkan kedalam pet kemas maka siap untuk
diangkut ke Surabaya. Setelah sampai di Surabaya barang tersebut diterima
pihak Bea Cukai Tanjung Perak Surabava dan didaftarkan via muat oleh Bea
Cukar Barang tersebut diangkut distas kapal vang berbendera Indonesia
dengan twuan Surabaya-Singapura. Sctelah sampai di Singapura barang
tersebut dipindahkan ke kapal asing sesual denpan negara tjuan
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12, Barang sampai di negara tyuan den kemudian diperiksa iinspeksi) oleh
pembeli

Tuuan dan nspeksi adalah konsumen melihat langsung tembakau vang

dikirim apakah sesuai dengan contoh tembakau yang ditawarkan atan sesuai
kontrak.

PT. Mangli Djava Raya juga mengadakan promosi penjualan dalam usaha

untuk memngkatkan volume penjualan, vaitu dengan menggunakan jasa internet

serta tenaga pemasaran (marketing j
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Berdasarkan pelaksanaan Prakiek Kerja Nyata pada PT. Mangli Djaya
Rava Jember terutama di bidang administrasi pemasaran dapat dikatakan sudah
baik dan telah memenuhi prosedur yang ditentukan khususnya dalam pelaksanaan
ekspor ke luar megent dimana hal 1m akan semakin meningkatkan kepercavaan

korsumen terhadap perusahaan dan tetap mempertahankan kondisi perusahaan

G5


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

DAFTAR PUSTAKA

Bacy Swastha, 1998, Aras-Aras Marketing, Edist 3, Liberty, Jogjakarta

Basu Swastha, 1998, Mangjemen Pemasaran Modem, Liberty, Jogjakarta.
Manullang, 1991, Pengantar Ekonomi Perusahaan, Liberty, Jogpukarta.

Philip Kotler, 1990, Dasar-Dasar Pemasaran, Fdisi 3, CV. Intermedia, Jakaria.
Sockarno K. 1989, Dasar-Dasar Manajemen, Miswar, Jakaria,

The Liang Gie, 1998, Admmistrasi Perkantoran Modern, Nurcahya, Jogjakarta.

by


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

| Mo, |

Lampiran |

DAFTAR REGIATAN PRAKTER KERJA NYATA
FADA PT. MANGLI DNJAYA RAYA JEMBER

Tanpgal

Kematan

(B

20 Agustus 200 ]

21 Apustus 20401

2T Agustus 2001

23 Agustus 2001

24 Apustus 2001

25 Apustus 2001

26 Agustus 2001

27 Agustus 200 |

28 Agusius 2001

20 Agustus 2001

Penyerahan surat 1pn Prakiek Kerja Nyata kepada
Pimpinan PT. MANGLI DJAYA RAYA
IJEMBEH dan pembentahuan rencana kegiatan
vang akan diselengparakan.
| Perkenalan  dengan  Pimpinan  dan sepenap
karvawan PIT. MANGLI DIAYA RAYA
JEMBER sertn mempelajan secarn umum proses
||:|mdui-'.5i pada PT. MANGLI DJAYA RAYA
JEMBER

Memperoleh penjelasan secara umum  tentang
proses produksi PT. MANGLI DJIAYA RAYA
JEMBER.

Memperoleh  penjelasan  tentang  prosedur
peimasaran,

Mempelgjan admimstras: pemasaran vang ada
| pada PT. MANGLI DIAYA RAYA JEMBER.

: Memperoleh penjelasan aktivitas PT. MANGLI
| DIAYA RAYA JEMBER lemany  kKegiaian
| pembehan tambakau.

| Libur
| Memperoleh  penjelasan tentang  prosedur
penjuilan.
| Memperoleh penjelasan tentang prosedur ekspor
dan dokumen-dokumen vang diperlukan dalam
kematan ckspor tembakau. |
' Memperoleh penjelasan tentang kegiatan sortasi
: daun tembakau |
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14,
[ 15
13

}4,
20,

| 30 Agustus 2001

! 31 Agustus 2001

| September 2001

[ £ ]

September 2001
3 Seprtember 2001
4 September 2001

i

september 2001

5]

September 2001
7 September 2001

8 September 2001

U September 2001
1 September 2001
11 Seprember 2001

12 September 2001

13 September 2000

14 September 2001

15 Seprember 2001

16 Seprember 200
17 September 2001

| Membantu mengis nota pembelian iembakan

: Membantu mengawas pekerja dalam
mengerjakan soras daun tembakau.
Membantu mengawasi pekerja dlam mengerjakan
sortas) Fasar-Halus
Libur.
Membaniu mencatat penimbangan tembakau,
Membaniu  memmbang  tembakau  yang  akan
distapel

Membaniu mengist nota pembelian tembakau

Membantu mengawas: pekerja dalam  sortasi
Bersih-Kotor

Membaniu mencatal penimbangan tembakao,
Membanty pembuatan cerutu uniuk tamu atau
calon pembeli vang datang ke PT. MANGLI
DIAY A RAYA JEMBER,

Libwr.

Membantu mengisi surat Kiriman.

Membantu mengawasi pekerja dalam  sortasi
warna daun tembakau.

Membantu  mengawasi pekerja  dalam  sortasi
Panjang-Lebar-Rambing {robek )

Membantu mengise surat Kinman.

Membantu menyortir daun tembakau berdasarkan
utuh tidaknva daun tembakau

Membantu pembuatan cerutu untuk tamu atau
cilon pembel yvang datang ke PT. MANGLI
DIAYA RAYA JEMBER,

| Libur.

| Memperoleh pemelasan  mengenan  dokumen-
| dokumen ekspor,
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30| 18 September 2001 | Mempelajart  lampiran-dampitan  vang |
berhubungan dengan administras: pemasaran,
31| 19 September 2001 | Menerima penjelasan akhir untuk melengkapi data
| pacda laporan dan  mempersiapkan  penutupan
Prakick Kerna Nyata,
32| 20 September 2001 | Mohon din dan perpisahan antar mahasiswa
| Praktek Kerja Myata dengan Pimpinan beserta
karvawan PT. MANGL] DJAYA RAYA |

JEMBER |

Jember, 20 September 2001
PT. Mangh Djaya Raya Jember

s
T D, Kartono Kimpul

2 St s
Manajer Personaha
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DEPARTEMEN PENDIDIKAN NASIONAL
UNIVERSITAS JEMBER

FAKULTAS EKONOM] s

I Jawa (Tegalbolod 8o, 17 Kawad Pos 125 « 8 Dekan 103309 332084 (Fax.a . T L, 337080
rampus Bumi Tegal Bowo Jember 648121 - Jatim

— e —

Nomor — : FL07125.1.4P 6 oo/ Jember, 24 suli 2001
Lampiran
Perihal Kesedinan Menjadi Tempar PEN

Mahasiswa Fak. Ekanoms UNE]J

Kepada 0 Yih, L Thak

FL o, madiul OJdYa Bata
idi-

||='||.T.m

Bersama im dengan hormat kami beritahukan, bishwir guna melengkapi persyaratan kelulusan
dalam mengakhirt studs pada pendidikan Frogram Diploma 111 Ekonomi para mahasiswa
diwajibhan melaksanakan Prakick Kerja Nyvaw (PKN)

Sehubungan dengan i, kami mengharap kesediaan Instansi vang Saudars pimpin untuk

menjadi obyek atau tempat PKN. Adapun mahasiswa yang akan melaksanakan kegiatan
lersebut adalab

No, Nama MNIM Bidang Siudi
L, |54k HI4 dab ak GE-153% adm, Ferusghaan
e

Adapun pelaksanaan Prakiek Kerja Nyata tersebu pada hulan :
AGETW — 5Ty 2001

sangat mengharapkan jawaban alas permohonan tersebut dan sekiranya diperlukan
Rl K5yl Bty s :

Alas perhatian dan pengertian Saudara, kami menydmpathan 1erima kasih,

Kami sangat

|
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Lampiran 4

P.T. MANGLI DJAYA RAYA

Head Offica JI Hayam Wuruk 139, Sempusarl, Jember BB101 Indopésaa - PO Bax 118
Phone  (0331) 486656 - 485305 Fax (0331 481757 - 424951

Jember, 28 Juli 20|

koepada vih

ekan Fakulias Ekonomi
Linmversitas Jember

ii-

BE P P Ty s E

Dengzn hormat,

Membalas sural Dekan Fakultas Ekonomn Nomaor - 2415/ 325 1 4P 6/20401 ,
tertangeal 24 Juli 2001, perihal kesediaan menadi tempat Prakick Kena Nyata,

Kami atas nama Perusahaan tidak keberatan tentang rencana terscbut diatas,
vang akan dimula bulan Apustus 2000 hingea selesal. Adapun mahasiswi
tersebut adalah sebaga berikut

| =s0PHEA EAaPAsk Nam - SRR O I1%3 AP 3 ER

Denikan dan atas perhatiannva kam mengucapkan terima kasih,

e J.-.l:p_r_mm kami,
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UNIVERSITAS JEMEER Lamparan 3
-AKULTAS - EKONOMI
KARTU KONSULTASI
BIMBINGAN PRAKTEK KERJANYATA FAKULTAS EKONOMI
UMNIVERSITAS JEMBER
Maema sk By B ok
Nomar Mahasiswa el 3lullgs
Program Peodsdikan A e R
Program Sluds seibilimiobolag L FeUsabiaal
dudul Laparan L Bty coadt, anadn b asal s | b reun sty Pk .
FLl . sanifol JJaYA HAYA SOduERH. 00
Pembambing P L 0 L S U S R (S,
Tgl. Persetujuan el EPTTRRT TIPS SR A9 201 g
Mo H;&n;:“tﬂ; Masalah vang dibicarakan Tﬁmﬂ;ﬂ
Vg 20t | fordeiby fat £ 1
i 2 _EF;E:{-F r r'{fal":'.‘-r-'-;‘;;‘l FLF ey 2 2
E i W Lty i | 7
A E‘f:sf_:'ﬁ___ e AT £l 4 U kﬂ._.__'{
S |8/ o2 |fesbustey, WV fese Toecill < s hlocly 5=
6 e,y - & T AE Ll “Erf;{' B p —=5 E:L A
T g, gecced a W Tl _.1"" 7 e
= e ¥, -
b q
0 o 10
3 i T
I 12 : 12
13 o 13
14 14
15 B N 15
16 16
17 - B 17
18 I 18
19 R 19
_ n 20
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Lampiran &

P.T. MANGLI DJAYA RAYA

Head Cifice JI Hayam Wuruk 138 Sempusan. Jember 88101, Indonesia - PO Bax 118
Fhone  [0331] 486656 - 485305 Fax - (0331) 481757 - 474951

SURAT KETERANGAN

Yang bertanda wngan dibawah i kami, dengan ini menerangkan dengan sebenarnya
hushwa -

Mama SOPHIA EAPAK

NIM YEOROATOT 193 " ADM PERH/D3 EK
Yang bersangkutan telah menvelesaikan Praktek Kerja Nyata (PKN) di P.T. Mangli
Lhava Rava, Gudang Mangh, Kecamatan Kaliwates, Kabupaten Jember terhitung

mulai bulan Agustus 2001 hingga bulan Sgpherber 1001

Demikian Surmt Keterangan  imi kami benkan  umuk dapatrva  dipercunakan
sebagaimana mestinva

Ehd CiRtobier 2460
2,
ks
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FE1 Iu:is FAIL 0% aZXhnEdqd U B BAAL LCATR

PORT OF LOADING: Sambeys
FORT UF UKLOADTN: Le Havee
FixAL ADDRESS OF DELTWERY: Spay

EUMIGATION: tebazzo to be fumlgated prior 1 rhipmert

BESCRIFTION OF THE GOODs: £z 40 Ft crreainers loaded with 360 baber af 1ot 01 §122-ACR

{+/- 36 T. ACR BesukiMo)
OROLS WEIGHT PER CONTATNER:
HET WELOHT PER JONTAIMNER:
JLIMBER OF EACH CONTAINER:

SHIPFING DOCUMFPNTS REQUIRED:

si | Ouiginal Certificate of Orgia Foret

Harda |

bj | Ocigissl Phylesaniary Cerlificnls + 2 copaed

ab ) Onglasl Ceriificate of Fumigation * 2 ropiz

by Weight list o four feld - faf cadh contaiieT

e 13 Opgoesl "Bill of Lading”-Clean s baat

payable at destination” + 3 copees of B
4) Commercial Invoice - 2 orlginals + 3 copicy

The sbove deeurnan's 1o be sent by Courler o the fioldew iram addecys

bir. B Barbiapp

Uaiversal Leafl Asia) s L1d
g Cyaig Fosd

Siogapate RULSD

Tel: (3-3247750
Fax. G5-3T45576

A+ 1copims

4, granped with “Freig o

lampiran 7


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

Ll 1R &)

k P el desifiley ebsrwil g jack =i

-

il gang bl | dapdaiig

|:'_] [ Ediman 3
[

R PHTET

I Bl Eoasdilids, |
RN RO

=g pifulifg A

v Mg by B Hiaieg Iimakilian, © lnrtming | bbbk, ol Hmang mis
sy i, € Maduh K nER, B L N A TR R ST e [T
a hkapus hepdadi 1 areng veng | I mmn ki Houng Repeni

wavig e Dlsik e bembadn by Deeral Cabeen g Hinieeg piabita Blailag
P B i Poiai folaass |I|...u||:‘| s Lisy II.I\.‘I‘I‘LIIJIHI.Ii‘.

Lampiran 8

kAN AL AL AR

T

B PR nagwarh LT aimnye L
LOAT I8 Dk
Lavpuasi Lisk jandin LT MLANGED ERdAY & LAY 4

+ JEL TRAY AN W LTRLR B8Y SMARGLL]
JERMBEHR
Sgark i P R e

e - eapeati

LIPS e CEE i LR LA %

Pl ok | g! doralalia

TN T ]

P BT Tha drEel e BEBMAHAY &

U Pak g ull | Lgjui

gk | Laid el Agn |

':IJII_-I ki, L T

Al e P T el e e . . i e HHaSE 2o
il 'c wibisPeilaci l i i Ipl L
[T N I L el
e e Al Haideg E it Fig | sitisiis I . ]
11K i A Kheesiis Tgl
e ||
il P'ITE | b AJEARTTENA
ksl
| sibi-lain
I i fram IM1IR | | | [ ; *
1 L Nenyernlin DTy © o r t

i
T

i e IO LT Y R M= 1 I e Y
*lght |

Ko | i% Il Fresisn LIE l i R I pwill

i Peduignin Woon imemndT %0l Baviies % Diarndiahi wheny Bioviw v aipfiniicn ]_ Jev erad Bk |Ii.'.|

2T bhernk sl I;ﬁi'l

i “ﬁ“llliri?ﬁiﬁ MBI D wtsg ke b1 Pnnila's & lenis L7 Ml 100
T e H.I.'HIIH spuHla Erghap 1 ereiniin =1 P LN
1T i i | 171 Sl Buniikah Bl
| =
[
] - S
.llrl.:l.i.lu.:'l ||.‘H||.du||...l.f; Taia Lppung sl elne kelsyastun Dallaid g HE o Pealai 8 deliii ﬂupu.i'.
v kingsenty (K grnga i
ljet | e PR ki ki U ket LA PR
Fi T AU TR T RETC R _
{ | ILLadl Lelny: )
s 1N 0d PR LR IS ['I'II (RS 1 fani Jarwia Pomilaigami 1 gk
I
(1
et Penamins IR ITTRE UETIT A R TLLTE ]
- i R i R _____L_ i T i

borenldn by

Pz bonteds boomibes UiibennA 115k |


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

- TS

TANGL]I DJAYA RAYA _ 3
Inyam Wuruk 139 (Mangl) Lampiran
ER, (JATIM) INDONESIA
L G2.00) 331 - 4B65G
G000 330 - 485305

: l:-.é.lUl egl: e 1+ W )

COMMERCIAL - INVOICE
Momor ; 22MDRS%-2001

Date : 28 08 2001
e —— _ — —ee—
TG 4 TERM OF PAYMENT :
SAGATRANS Mell cash, aller arrival and inspection.
M.CHRISTOPHE BAILLELIL
ZOMNE PORTUAIRE DE GRON

44601 SAINT NAZAIRE CEDEX (FRANCE)
ED PER : MV, LUMOS0O EXPRESS V, 183 ON OR ABOUT : 30, 08. 2001

M SMAMGLE - JEMBER T LE HAVRE - FRANCE
| —_— —— —— -
i MARK & NO§ - DESCRIPTION OF CGOODS GUANTITY UNIT PRICE AMOLMNT
I BESINOHES1959 INDONESIAN DESUKING NETT USD FOB - SURABAYA
e TOBACCD CROPF 1999 KGS PIKGS. usD
CUT/STEMS-1999 360 BALES
360 BALES
= - e ——— e
MAM & Conugated paper for 2 Countainer 40 feet, ...
Total Amount. _............... i :
= |

ermil the amount to SE &9
ANGLI DAY A RAY A T

 no, J081,0023 (DEM) =

b ma 30810024 (LISD)

DAGANG NEGARA Jember branch.

mad Yani Mo, §-8 '

- Inconesia 1M

B i e LR N H R
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Lampiran 10

Lisy
REPUBLIC OF INDONESIA
MINISTRY OF AGRICULTI'RE 012502 kraq

PHYTOSANITARY CERTIFICATE -
Mo, 3041.4347/VII1/8, 2001

e — T T a— T

ANT QUARANTINE SEAVICE OF INDOMNESIA
« Pian! Frlection/Quaranting Qrganizalion
1 [N Pﬂ‘ﬂ.ﬂi GIE' .....

DESCRIPTION OF COMSIGHNMEMNT

M and addrass af axporer : P.T, MANOLI DJAYA RAYA

EAST JAVA, DIDOHES

clared name and address of congignee . Ul INDUSTRIES MME BRIGITTE GEORGES

mber and descnphon ol packages - EEEBlIEE. 35;079311&1*?!'!
. 904439, KO8 GROBS
tinguishing marks ; *l:l
ce of grigin 3 JHMIE‘IBI..'.
clared means of conveyance : Iﬂlﬂmmaﬁ'lﬂj_
clared point of entry . 18 Eﬂﬂﬂ.mﬂﬂ

me ol produce and quanlily declared _' jﬁﬂBﬂEEmﬁIﬂﬂﬂ

ankcal name of planis Hicotimna tabacum

% i5 1o ceridy that the plants or plant products described above have been inspected according 1o appropnate
cegures and are considered 1o be free Irom quaraniing pesis, and practically free from ather injurious pests;
1 1hal they are considered 1o conform with the current phylosanitary regulation of the imporling country,

DISINFESTATION AND/OR DISINFECTION TREATMENT
U R e R Treatmant I L

BTRIGL Duration and temperature .. =% X
ncantration . XX ER Additional information............... > XE

DITIONAL DECLARATION = oot oesciesoeseoees oo Sl e e B o
" HONE W

Piace of issue......... SURABAYA
Mame of authorized afficer EHHJDEEAIJE' i

Data. ALURIST 30, 2001 .

B
S | | REROBCOSNL. . hinsmrk e L TR 0 R R T

F:I_.I' Iy Ty II :
i of U‘hﬂ_ﬁ{l‘_ﬁ“flfl {Sagrature)

liql-lr&.ﬂh h"mmn-m--'_alt VR RCH In Plasi Chiasesiae Sandce o Ingoagis 205 ar ot iy mﬂmm.m]lnﬂ &y
1 ﬂui

) MDRZC 1
= BEg 7/ NO / HK / 1999
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Lampiran 11

Emd;mrmqmd liam ia:pwlir & businesé name, Aduress,
aaump:" ]

.'Z:T HHTGLI III.'.I'A‘.:'.L"L RATA
L. HAYAN WURUK {39, MANOLI, JEMDER
AST ThVd, nmmmszl

Faofarence Bo 57 Efgﬂﬂfﬂjﬂ 1

ﬂ.uu:h. congignad In Lmnmwu-u‘: nama, aikiress, oountry)

A OATRANR -
£.OHRISTOPRE BATLLEUL

SONE PORTUATHD D8 OhON, 44601 SAINT

GEMERALITED SYSTEM OF PREFEREMCES
CERTIFICATE QF QRIGIN
(Cembingd decipration and cariliicalba)
FOHRM A

lssized in INDONESIA
iemandiy

i Fooite covmrm gl
TAZATAE ﬁm[mm}cfu LR INDUSTRIES
H.wu. d hmﬂdﬂd r{I.I|i [ms far as ko) 4. For alfcial usse
5 BY 1 NV, LUMOSO EXPRESS V,183
RO 1 SURABATA, INDONESTA
o 1 1E DAVEE, PERANOIS
A'TE . i AUGQUST 30, 2001 WIESUED RETROSFECTTVELY
- . ; | L] 18, Bumb
il 8. Marks ;n:" 7. Mumbeer and kind of packaphs, -:Iaat:r_wm ol goods B En_r;qp:um -;;: .lnd.-l.h'l:
packages, | 2xgo! CONTATNIRS SATD TO. CONTAIN g [ et
| EES/o/ | 360 BALES = 36,439 KOS GROSS WEIOHT S [P 5 E‘hw
y 1939, 136,072 K0S, HETT WEIOHT wpw | wmranT: | 59-2004
o ;ij THDONESTAN msmufm CROP' 4999 AETiAE el
o] -1 A Fy 3 .
sl 90gy - e b s L BT A
o] 3. - 0 S Eot n NEIT ; 2001
[ -m 'FI'HIUH.T-I : e -_
B e e 16,079
4 EEpaneoiis ipmerine . KOS
iy | B

1.0 Euunnhnn : :
Lis r-mbgr mniqd.. o Em basis ol conlrol. ::a.rrla-d ﬂulr lh-'u iha

12, Doclaration by the sxporter
L] i Tha undarsignad heneby doclares that Ihe sbave dmlhm ylate-

mants are porrecl  thal an Lne quuds wora produced in

and that hey comply with/# h spacilied lor
those goods in INa ganan 18

eEpaied o

Jemvar, 0.3 SIP P S

Pacm pnd daim. ygniiu e O RuPOiEed d-gratcry

——
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d ararl AT v R fogheto ] 0

TER COPAPLETE  WARME AND: &[OFESS) [HE S SO 1T YEEDETIAL Y W ) FEFHT [
RAHGLL DAYA BATA g ARSI
FT A WL, tq.ll.;'., FEPOAT REFERE LR

1y JEbhEER
WO TR L

o o LT E TP

WELITL MAME AND ADDRESS MON NEGOTIALE UNLESS COMSXINED 10 ORLER FURWARIING ALERT REFESERCES (COMPLETE NAME AND AODAESS:
el
WA= e H Bt L1 L E R
FUkiiGlFEL DE kel

LS T 0 P N B IO DU A . T (LI |
L LS LR

COPAPLLTE WIARSRG &[0 55 I":'-a-'u'l_nl-'ll. I'I'I.-"\u"':F. ar iR
AT WER N
|"':.I GLTTE GEwied s B S0 RIOTENY R ARD Pl ADHRERE)| |:|_'||.|Eﬁ1r|'_‘- ||.;;|_|rpq.|_,

MU ILELS s
S [ Bl R

oF RELENT® FRE CANEIAGE HY &
¥itve LERLIEM IS 0 iy A2 AR R | L R ) By B N [y
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s DE PRI R T L USRS Dy LEIER] R [T] ves [[] ne

PLACE OF DELVER= |5y 00 CARMIE| & | preal DESTPISTEGN (POR THE MEPGEIANT § BEFEREMNGE DHLY
HiF . FEEFSIIETS LE Wi s EESIE A
P NTH; LL ARS, FLAN D W REPER
TR : T : . TR CAes WREIHT | VLRI FAEAGUAL r b
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iiM WDRCES) |
KD CHARGES | nemo s naTE PR PEERAR 1 COLLECT LAELE B Lk

SR Lk | . A% wpErniiGe.u a B s Bl
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PLACE OF Bisi‘L IRFLE
LSS N T PR b s

WG OF DRIGERAL oy i 9.?15;
'y o I 0
BatE OF Bt SEUE
R Tt
— . WL OF LADMG MO

o O L Lty Ry
ﬂ“ﬁh--m_h-—hrﬂiﬂhhﬂm i =

i SHIPPING CO. 1
il - ¥ il LS R R e P ) ETH T COrrenrE I e e v Eaee | W ‘1

e iy s 1 e n.ﬂ......-..r..l....;.b1
P

l..l Carriar


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

TOBACCO INSTITUTION
BRANCH OFFICE OF EAST JAVA I

JI. Kalimanian Ma, 1
P.O. Box 253 Jembaer, GA121 - Indonesia
Talp. (0331) 338396 Fax. (0331) 334825

Lampiran 13

Serial No. 2.02. 1770

CERTIFICATE OF FUMIGATION
SURAT KETERANGAN FUMIGAST

No. : 597/Teh-3/VIII/2004.

Flere with we comform Lhal
Hersama (ol kami meneranghan Dol

HES.50.HEG, 1999,

bbacco of Lype
iy Tembakan

puantity of packages 350 (THREE HUNDRED SIXTY) BALES

pmieh kemaran
purter  PoT, MANOLT DLFAYA RATA, JEMIER,
emmilik Tembakou

a5 been fumigated and supervision by ¢ DHA., HEHANTI

lah difumigasi dan digwasi oleh
. ADQUST 21, 2001 until
L)

. PHOSTOXIN,

tion, Volume, Quantity of fumigant & 1, G0« FETUNG

s 2. T . = md
ensi, Volume, Jumlah fumigans & ¥ s = R
uliitela

bpecification of whacco party
rergan dari party fembakau

AUGUST 26, 2004

308 m3 308 ishlet 50 balfapfon
tableot = half=agicn
tahice = halfapicr

Head Mark

Head Mark
Ne Tanda [Manea

Cuamity of packages Mo
Tands Urama

Jumiah kemazan

Juantity of packages

Jumifah kemaran

MDR-CUT STEM-1599 360

160

-+ =

Jember, AUQUST 29, 2001.

Institution
of East Teva Il
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Lampiran 15

NOTA PEMBELIAN TEMBAKAU ;:

Terbilang :
B T e

R U R b i o P R LN LR RS L bt g e ot p gy -

Teaxateur,

R e B |
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Eampiran 16

PT. MANGLI DJAYA RAYA

JI. Haysm Wik Mo. 139 {58775

Telepan 436656 - 485305 - Fax. (0331) 481757 .
PO Box. 18 1 | LSRR R

MANGLL - JEMBER
' "-E_EUHAT KIH!MAN.

P SN Ve SR

Bepada Gudang 7 o U - st g , dember
Kendaraan Truck/Pichk Up. 000000 ciisssmmsrmiasasa e
KIBIMAN :
Untegan Bar-Biran ... = R
elmpn Palokian @ i i _
Rampasan Bir-Biran | .o i
Remperan POUOED o,
Bir-BiranY
Bir - Biran Fill S i s ...
Che | br E e mr——— e S
Ball I
0Ly T2 T T —— - il
Muty : =N -
fendamnBatngom ;e Selosa Bonglar Jam : ..o,
Fenerima, Sopir, Pengirim
{ o j F i e ) K i )
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