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MOTTO

Tak ada musuh yang lebih kuat daripada seseorang yang tidak tahu

apa yang dilawannya.

(J. Middleton Murry)

Sumber : Intisani Agustus 2001, him: 208
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1.1 Latar belakang

Perkembangan pariwisata sudah semakin pesat dan terjadi fenomena
yang sangat global dengan melibatkan jutaan manusia, baik dikalangan
masyarakat, industri pariwisata, maupun dikalangan pemerintah dengan
biaya yang tinggi. Fenomena ini timbul dikarenakan oleh salah satu bentuk
kegiatan manusia, yaitu kegiatan perjalanan. Pada awalnya perjalanan
diilhami oleh kebutuhan untuk bertahan hidup, memperiuas perdagangan,dan
mencari jajahan baru, namun rasa ingin tahu tentang dunia lain menciptakan
sebuah kebutuhan yang lain yaitu perjalanan.

Seiring dengan meningkatnya kesejahteraan dan kemakmuran suatu
bangsa dalam bidang ekonomi, maka muncullah sifat dasar manusia yaitu
keinginan untuk melihat sisi lain dari dunia yang berbeda dari keadaan
sehari-hari, baik dari segi budaya, adat-istiadat, kebiasaan sehari-hari dan
penciptaaan alam yang dibedakan oleh Yang Maha Kuasa sehingga
menyebabkan rasa ingin tahu seseorang untuk melihatnya dan
menikmatinya.

Pariwisata sebagai fenomena sosial mempunyai implikasi bagi
perkembangan ekonomi. Pariwisata dapat didefinisikan sebagai suatu
perjalanan dari satu tempat ketempat lain, bersifat sementara, diiakukan
perorangan atau kelompok sebagai usaha mencari keseimbangan atau
keserasian dan kebahagiaan dengan lingkungan hidup dalam dimensi sosial,
budaya, alam dan ilmu.

Definisi tersebut mengarahkan pada pemerhati maupun insan
pariwisata bahwa pariwisata adalah kegiatan melakukan perjalanan yang
mempunyai implikasi terhadap interaksi dari dimensi sosial, budaya, ekonomi,
psikologis dan geografis. Kegiatan perjalanan pariwisata memiliki beberapa
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jenis sesuai dengan kebutuhan, tujuan dan kemampuan masing-masing
wisatawan, yaitu:
a. Wisata menikmati perjalanan (Pleasure Tourism)
Adalah wisata dengan tujuan bersenang-senang atau berlibur dengan
objek yang dapat dinikmati tanpa melalui proses yang rumit.
b. Wisata untuk Olah Raga

Adalah wisata untuk melakukan olah raga baik untuk tujuan berprestasi

maupun sekedar berolah raga dalam suasana lain dari kesibukan rutin.

Jenis wisata ini dapat dikategorikan menjadi 2;

1) Big Sport Event, yaitu untuk menikmati peristiwa-peristiwa olah raga
besar (Olimpiade, Tinju Profesional, Ski)

2) Sporting Tourism of the Practitioners, yaitu peristiwa olan raga bagi
mereka yang ingin berlatih dan mempraktekkan sendiri (berburu,
berkuda, memancing)

c. Wisata untuk urusan dagang (Business Tourism)

Adalah wisata yang dilakukan oleh para pengusaha/pejabat pemerintah

atau swasta, dalam bentuk profesional travel yaitu perjalanan yang ada

kaitannya dengan pekerjaan atau jabatan dan menggunakan sebagian
waktunya untuk melakukan Kegiatan vyang bersifat memperoleh
pengalaman baru.

d. Wisata Konvensi

Adalah wisata yang di dalamnya terdapat kegiatan pertemuan-pertemuan

yang membahas berbagai hal yang biasa diselenggarakan di tempat-

tempat rekresi (seminar, rapat kerja, kelompok diskusi terarah)
e. Wisata minat khusus

Kegiatan wisata minat khusus untuk memperoleh perjalanan baru baik

yang bersifat ringan maupun menantang. Objek dari wisata minat khusus

dapat berbasiskan alam maupun budaya. Wisata minat khusus dengan

basis alam dapat berupa pemandangan pegunungan, pantai dan hutan.
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Sedangkan yang berbasiskan budaya dapat berupa festival, adat-istiadat
serta kesenian (R.G Soekadijo,1997:38).

Jenis-jenis pariwisata dapat menjadi salah satu faktor motivasi bagi
seseorang maupun kelomook untuk melakukan perjalanan dengan tujuan
memperoleh pengalaman baru, bersenang-senang, atau beristirahat dan
tujuan lain. Jenis- jenis kegiatan wisata ity pula merupakan bagian dari
peiuang bagi pengembangan dan pengeloiaan industri wisata.

Sermakin banyaknya orang untuk melakukan wisata dewasa ini
berpengaruh pula terhadap perkembangan pengusaha di daerah-daerah
untuk mendirikan suatu usaha yang dapat memberikan pelayanan bagi
pendamba wisata. Hal ini tidak saja terjadi pada perusahaan-perusahaan
yang bergerak pada bidang produksi namun juga semakin banyak
perusahaan yang bergerak dibidang pelayanan jasa termasuk biro jasa
pelayanan wisata. Perusahaan Biro Pelayanan memberikan paket perjalanan
baik di dalam maupun keluar negeri. Perusahaan-perusahaan tersebut saling
bersaing dalam meningkatkan Operasionalnya dengan jalan promosi dan
fasilitas yang menarik.

Biro perjalanan yang menjadi bagian integral industri perjalanan wisata
dan transportasi diseluruh cunia, dari tahun-ketahun pengguna jasa tersebut
semakin meningkat. Dengan semakin meningkatnya pengguna jasa biro
perjalanan wisata diperiukan kebijaksanaan manajemen dan mengelola atau
mengadakan transaksi-transaksi yang tujuannya untuk mencari konsumen
atau menawarkan paket-paket wisata yang telah dibuat. Sebuzh biro
perjalanan wisata selain ingin mendapatkan keuntungan tujuan utamanya
juga ingin memberikan pelayanan yang baik dan memuaskan bagi pengguna
jasa, sehingga konsumen merasa puas dengan paket yang ditawarkan dan
akan menggunakan jasa pelayanannya lagi.

Kesulitan uiama suvatu biro perjalanan wisata untuk exist dan

berkembang adalah bagaimana cara mempromosikan atau memasarkan
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produknya agar mendapat sambutan pasar. Sejauh ini pemasaran sebagai
suatu konsep tetap berlaku tanpa kecuali untuk bidang pariwisata,
sebagaimana diterapkan pada produk lainnya baik yang dapat dijamah
maupun tidak dapat di jamah, karena itu pemasaran paket wisata tidak akan
jauh berbeda dari pemasaran secara umum.

Batasan pengertian pemasaran menurut Philip Kotier (dalam Mangku -
Werdoyo, 1999:79) sebagai berikut

analisis, perencanaan dan pengawasan mengenai sumber-sumber

kebijaksanaan dan kegiatan yang berkenaan dengan pelanggan

perusahaan, yang maksudnya ingin memuaskan kebutuhan dan
harapan dari kelompok pelanggan tertentu yang dipilih agar dapat
memperoleh keuntungan.

Melihet batasan pengertian pemasaran tersebut maka dapat dikatakan
bahwa pemasaran adalah kegiatan yang paling dominan dalam suatu
perusahazn tidak terkecuali perusahaan yang bergerak pada industri
pariwisata. Sebuah biro perjalanan pariwisata berusaha mendapatkan
kepercayaan dari calon konsumen untuk membeli produk yang ditawarkan.
Memasarkan produk sebuah biro perjalanan wisata dapat meyakinkan calon
konsumen bahwa yang lebih diutamakan adalah kualitas dan kepuasan
konsumen.

Sifat dari jasa pelayanan adalah menyajikan Kepuasan yang tidak
dapat digantikan oleh mesin, kecakapan dan keahlian dalam menawarkan
paket wisata sangat diperlukan dalam pemasaran. Kondisi dan situasi pasar
perlu untuk diketahu oleh seorang marketing eksekutif sehingga menganalisis
dan menetapkan kebijakan harga yang dapat bersaing dalam pasar. '

Salah satu biro perjalanan wisata yang ada di Jember adalah Biro
Perjalanan Wisata Sepinggan Indah Jaya Abadi, dimana sangat menarik
menjabarkan keberadaan biro perjalanan, karena Sepinggan Indah mampu
bertahan, berkembang dan senantiasa meningkatkan kualitas serta mutu
pelayanannya untuk bersaing dengan biro perjalanan yang lain.
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Berikut adalah daftar biro perjaialanan wisata di Jember:

No | Nama Biro Perjalanan Wisata |  Alamat

1| PT Duta Patriya Karya Mandiri | Jrl.j’[’)rérmawreiﬁgéé 109 Jember
: | Telp. 0331 = 712778

3 W\fa'r'na Indonesia | JI. S Parman 57 Jember
| ' Telp. 0331 — 339739
— e U . s = _i e - g
'3 Rawgga Tour | Pertokoan Wijaya Kusuma

o | JI. Wijaya Kusuma A.17 Jember
| ' Telp. 0331 — 488393

4 oY 'PT Nuansa Wisata Putra | JI. Letien Suprapto 115 Jember
‘ g Nusantara ' Telp. 0331 — 331731

S‘PT Sepinggan Indah ‘Jaya | Ji Karimata Gg Buntu 1 Jember
| Avad Telp. 0331 - 331632

'6 | PT BS ALKhairal - | JI Gajah Mada 227 Jember

} Telp. 0331 - 483598

Sumber: Dinas Pariwisata dan Kesenian Jember 2003

Seiring dengan tumbuh dan berkembangnya usaha perjalanan wisata -
yang ada di Jember, maka persainganpun tidak dapat dihindari. Dengan
adanya persaingan yang ketat maka sebuah usaha perjalanan wisata harus
bisa menjadikan persaingan tersebut sebagai suatu semangat untuk maju
dan berkembang sehinga bisa menjadi pilinan konsumen dengan jalan:

a. menciptakan komunikasi yang baik antara produsen dan konsumen;
b. menerapkan strategi pemasaran yang tepat untuk memasarkan produk
wisatanya;

C. melakukan segmentasi pasar agar pemasaran produk dapat tepat
sasaran.
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Demikian pula dengan Sepinggan Indah, sebagai biro perjalanan
wisata, dalam memasarkan produk-produk wisatanya menggunakan strategi
pemasalan yang tepal daiam memasarkan produk wisatanya pada
Konsumen, sehingga Biro Perjalanan Sepinggan Indah jadi pilihan bagi
konsumen yang membutuhkan jasa layanan wisata. Berdasarkan hal-hal
tersebut maka dalam laporan ini diambil judul ”Strategi Pemasaran Paket
Wisata Dalam Upaya Menarik Minat Konsumen di PT Sepinggan indah

Jaya Abadi Perwakilan Jember”.

1.2 Tujuan dan Manfaat Praktek Kerja Nyata

1.2.1 Tujuan Praktek Kerja Nyata

a. Untuk mengetahui dan menggambarkan pelaksanaan strategi pemasaran
Biro Perjalanan Wisata Sepinggan Indah dalam menawarkan paket
wisata.

b. Untuk menerapkan ilmu akademis yang diperoleh dibangku kuliah ke
dunia nyata dilapangan khususnya strategi pemasaran.

1.2.2 Manfaat Praktek Kerja Nyata

a. Memperoleh pengetahuan dan memperiuas wawasan dalam strategi
pemasaran Biro Perjalanan Wisata Sepinggan Indah dalam menawarkan
paket wisata.

b. Memperoleh perbandingan yang nyata antara iimu akademis yang
diperoleh di bangku kuliah ke dunia nyata khususnya strategi pemasaran.

C. Menambah referensi perpustakaan Universitas Jember tentang jasa
wisata ditinjau dari teori, kualitas pelayanan dan strategi pemasaran.
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B W7 Porpeinin

HCAMBARAN UMUM LOKAS] PRAKTEX KERJA NYATA

2.1 Gambaran Umum Instansi
PT Sepinggan Indah Jaya Abadi sebagai biro perialanan wisals
berkedudukan di Jember, Jawa Timur Dengan ruang lingkup usaha sesuai
pasai 9 Bab lil, Peraturan Pemerintah Ri Nomor 67/1996, yaiu:
a. Perencanaaan dan pengemasan komponen-kompanen perialanan wisata
yang meliputi sarana wisata, objek dan daya tarik wisata dan Jasa wisata

lainnya terutama yang terdapat di wilayah Indonesia dalam bentuk paket

wisata.

b. Penyelenggaraan dan penjualan pakel wisata dengan cara menyalurkan -

melalui agen penjualan atau menjualnya langsung kepada wisatawan
Konsumen.

C. Penyediaan layanan pramuwisata vyang berhubungan dengan paket
wisata yang dijual.

d. Penyediaan layanan angkutan wisata.

4

Pemesanan akomodasi, restaurant, tempat konvensi serta kunjungan
objek wisata.
f. Pengurusan dokumen perjalanan berupa paspor dan visa atau dokumen

lain.

Penyelenggaran perjalanan ibadah agama.
h. Penyelenggaraan perjalanan insentif

Sepinggan Indah didirikan dengan Akta Notaris No. 58 tanggal 13 Juli

1998 berpusat di JI. Perak Timur No.512 Blok H-1 Surabaya. Dan membuka
cabang atau perwakilan di JI. Karimata Gg Buntu No.1 Jember. Sebagaimana
yang ditetapkan oleh Direksi dengan persetujuan dari Komisaris Perusahaan
didirikan untuk jangka waktu yang tidak ditentukan lamanya. Berdirinya biro
perjalanan wisata ini berdasarkan besarnya saham yang akan dikeluarkan

oleh perseroan menurut keperluan modal perusahaan dengan persetujuan
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rapat umum pemegang saham. Para pemegang saham yang namanya
tercatat dalam daftar pemegang saham mempunyai hak terlebih dahulu untuk
mengambil bagian atas saham yang hendak dikeluarkan dalam jangka waktu
14 hari sejak tanggal penawaran dilakukan dan masing-masing pemegang
saham berhak mengambil bagian seimbang dengan jumiah saham yang
mereka miliki.

Kegiatan Biro Perjalanan Wisata Sepinggan Indah Cabang Jember
yang iebih dominan adalah kegiatan pemasaran, yaitu usaha untuk menarik
pelanggan agar membeli paket-paket wisata yang telah dibuat. Semua
variabel dalam pasar bervbah terus-menerus yang diakibatkan terjadinya
perubahan dalam permintaan dan preferensi masyarakat terhadap suatu
produk atau jasa. Pemasaran yang efektif menghendaki perencanaan yang
baik dari penentuan konsep tentang kualitas, desain, kemasan, harga, cara
penyampaian produk pada konsumen yang tepat, sampai dengan bagaimana
membuat pelanggan tetap loyal terhadap produk yang diciptakan.

Salah satu kegiatan Sepinggan indah adalah mengatur, meyediakan

dan menyelenggarakan perjalanan seseorang atau sekelompok orang untuk

melakukan perjalanan dengan tujuan wisata maka Biro Perjalanan Wisata

Sepinggan Indah menjual paket wisata sebagai produk utamanya. Pengertian

paket wisata adalah rencana atau acara perjalanan wisata yang telah
tersusun tetap dengan harga tertentu yang telah termasuk pula biaya-biaya
untuk angkutan, fasilitas akomodasi objek-objek wisata dan atraksi-atraksi
yang telah tercantum dalam acara tersebut (Suyitno, 2001:67).
Jenis-jenis paket wisata ditinjau dari sudut penyusunannya dapat

dibedaka menjadi 2, yaitu:
a. Ready Made Tour

Adalah paket wisata yang disusun oleh four operator tanpa menunggu

permintaan calon peserta. Penyusunan produk sepenuhnya atas inisistif

tour operator. Jumlah peserta yang akan mengikuti four ditentukan atas

Sl Bl o -
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nebljaksanaan ltour operator dengan memperhatikan faktc;r
pendukung four (Suyitho, 2001:68). Yang termasuk paket wisata jenis
ready made tour di Sepinggan Indah antara lain:
1) Paket wisata nusantara
2) Paket wisata ziarah
3)  Farmily tour/couple
4) Paket KKL/PKL, wisata remaja bagi pelajar dan mahasiswa.
b. Tailored Made Tour
Adalah paket wisata yang penyusunannya dilakukan setelah adanya
permintaan dari calon peserta. Inisiatif muncul dari calon peserta. Paket
wisata ini memiliki dua kemungkinan vyaitu; perlama, disusun daii berbagai
komponen wisata menjadi satu produk, kedua, merupakan penggabungan
ready made tour (Suyitno, 2001:68). Yang termasuk dalam paket wisata
jenis tailored made tour di Sepinggan Indah antara lain-:
1) Wisata agro
2) Wisata bahari
3) Wisata petualangan
4) Wisata budaya
Harga paket wisata di Biro Perjalanan Wisata Sepinggan Indah Jaya
Abadi dipengaruhi oleh fasilitas-fasilitas yang diterima oleh peserta tour.
Semakin lengkap dan mewah fasilitas yang disediakan maka semakin mahal
harga paket wisata tersebut.

2.2 Visi dan Misi Sepinggan Indah Jaya Abadi

Dalam menjalankan operasional perusahaan Biro Perjalanan Wisata
Sepinggan indah Jaya Abadi memiliki visi dan misi sebagai satu titik acuan,
Supaya dalam operasionalnya mempunyai arah kedepan yang jelas baik
jangka pendek maupun jangka panjang.
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2.2.1 Visi Sepinggan Indah Jaya Abadi

Acuan untuk mencapai tujuan jangka pendek yang telah ditetapkan
oleh perusahaan dan lebih Cenderung untuk perusahaan itu sendiri. Visi
Sepinggan Jaya Abadi adalah: menciptakan kondisi berwisata yang senhat
dan terjangkau oleh semua lapisan masyarakat. Dimana bidang pariwisata
merupakan salah satu kebutuhan pokok pada masa mendatang bagi semua
kalangan masyarakat.
2.2.2 Misi Sepinggan Indah Jaya Abadi

Acuan perusahaan secara umum untuk mencapai tujuan jangksa
panjang yang telah ditetapkan perusahaan dan untuk kepentingan umum.
Misi Sepinggan Indah adalah:
a. Menciptakan paket wisata yang bisa dijangkau oleh semua kalangan

masyarakat.

b. Memberikan sajian pelayanan terbaik dibidang pariwisata sesuai dengan

daya jangkau masyarakat.
C. Menciptakan peluang keija bagi mereka yang membutuhkan lapangan
pekerjaan.

d. Menciptakan suasana bersih dan indah dalam setiap kegiatan wisata.

2.3 Organisasi
2.3.1 Struktur Organisasi

Struktur Organisasi dalam suatu perusahaan baik perusahan kecii
maupun perusahaan besar dan dalam bentuk apapun dapat menggambarkan
nubungan kerja antara beberapa bagian yang ada dalam perusahaan
tersebut. Selain itu juga dapat menggambarkan batasan mengenai ruang
lingkup wewenang dan tanggung jawab dari masing-masing bagian tersebut.
Adapun struktur organisasi yang ada di Biro Perjalanan \Wisata Sepinggan
Indah Perwakilan Jember disesuaikan dengan kondisi perusahaan yang
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bersangkutan. Struktur yang digunakan diperusahaan tersebut berbentuk
sebagai berikut:

Struktur Organisasi Biro Perjalanan Wisata Sepinggan Indah Jember

| DIREKTUR
|
L
TOUR
MANAGER TIKET
STAF RENT CAR KEUANGAN DAN TOUR
MARKETING ADMINISTRASI OPERASIONAL
| |
MARKETING T
EXECUTIVE I Ll e
| LEADER
Sumber: Sepinggan Indah Jaya Abadi tahun 2003
2.3.2 Job Discription
Setiap jabatan dalam  struktur  organsasi mempunyai  tgas dan

tanggung jawab. Setiap jabatan tersebut akan memperjelah hubungan
masing-masing bagian dalam kegiatan operasional perusahaan. Tugas dan
tanggung jawab tersebut adalah

a. Direktur

Bertanggung jawab atas perkembangan dan bertugas mengawas jalannya
perusahaan.

1) Menetapkan kebijaksanaan umum perusahaan dalam upaya pencapaian
tujuan perusahaan

2) Bertanggung jawab terhadap kelangsungan hidup perusahaan
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3) Bertanggung jawab pada pemilik perusahaan

b. Bagian Tiket

Bertanggung jawab pada Direktur dan tugasnya melayani pemesanan tiket

baik tiket pesawat maupun Pelni

c. Tour Manager

Bertanggung jawab pada Direktur dan tugasnya :

1) menyiapkan segala sesuatu yang digunakan untuk marketing

2) melaksanakan rencana marketing

3) membuat marketing kit

4) melaksanakan rencana tour yan3 sudah menjadi order

5) membawahi staf marketing, rent car, keuangan dan administrasi serta four
operator

6) menetapkan kebijakan yang berhubungan dengan kegiatan pemasaran

7) memantau fluktuasi volume penjualan

8) melakukan analisis terhadap keluhan-keluhan pelanggan

9) bertanggung jawab terhadap pemasaran jasa secara keseluruhar).

d. Staf Marketing

Bertanggung jawab pada Tour Manager dan tugasnya:

7) membuat surat penawaran untuk marketing executif

2) melaksanakan kegiatan marketing

3) membawahi marketing executif

4) menerima dan melayani konsumen yang datang ke perusahaan

e. Rent car

Bertanggung jawab pada tour Manager dan tugasnya:

1) membuat hubungan relasi dengan konsumen

2) mengadakan hubungan dengan rent car yang lain dan mengadakan kerja
sama dibidang persewaan kendaraan |

f. Administrsi dan Keuangan |

Bertanggung jawab pada Tour Manager dan tugasnya: i
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1) mencatat segala transaksi keuangan yang berhubungan dengan tour

2) membuat laporan keuangan diakhir bulan untuk mengetahui cash flew
dan in flow dari bagian tour

3) merencanakan jmengatur dan mengendalikan semua kegiatan di bidang .
keuangan perusahaan

4) melakukan pembukuan terhadap transaksi yang terjadi sehari-hari

5) mengatur gaji karyawan

6) bertanggung jawab terhadap keuangan perusahaan

7) melakukan pengawasan terhadap surat-surat masuk dan surat keluar dari
perusahaan

8} bertanggung jawab terhadap surat-surat dan dokumen perusahaan

g. Marketing Executif

Bertanggung jawab pada staf marketing dan tugasnya:

1) sebagai pelaksana kegiatan marketing sesuai dengan program dari staf
marketing.

2) Melakukan koordinasi dengan staf marketing

h. Tour Operasional

Bertanggung jawab pada tour manager dan tugasnya:

1) menyiapkan segala sesuatu daiam persiapan pelaksanaan kegiata four,
antara lain: reservasi hotel, transportasi, program perialanan, menyiapkan
tour leader dan guide

2) membawahi tour leader dan guide

i. Tour Leader

Bertanggung jawab pada tour operasional dan tugasnya:

) Memimpin dan memberi pengarahan perjalanan

2) Menyiapkan tiket objek

3) Membuat laporan keuangan pengeluaran tak terduga selama four

4) Menjemput peserta tour dari tempat pemberangkatan yang telah di
sepakati
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5) Mendampingi peserta tour dari awal sampai akhir

6) Mengantarkan peserta tour kembali ke tempat pemberangkatan

7) Memberikan pelayanan langsung pada peserta four sesuai dengan
kontrak

8) Menagani masalah-masalah yang muncul di lapangan

j- Guide

Bertanggung jawab pada tour operasional dan tugasnya:

1) membantu kelancaran selama perjalanan

2) memberi penjelasan tentang objek yang akan dikunjungi

2.2.3 Keadaan Karyawan
Jumlah karyawan Biro Perjalanan Wisata Sepinggan indah perwakilan
Jember sebanyak 13 orang yang terdiri atas 11 tenaga kerja tetap dan 2
tenaga kerja freelance. Tenaga kerja di Biro Perjalanan Sepingan Indah
Cabang Jember dibagi menjadi 2 golongan yaitu:
a. Tenaga kerja tetap
Yaitu tenaga kerja tetap yang diikat dengan kontrak kerja dan
mendapatkan gaji setiap bulannya. Tenaga kerja tetap ini bekerja secara
penuh 6 hari selama seminggu.
b. Tenaga kerja freelance
Yaitu tenaga kerja non staf yang juga diikat dengan kontrak kerja namun
tidak mendapatkan fasilitas gaji secara bulanan. Jam kerja tidak terikat
waktu dan upah yang didapatkan berasal dari prosentase yang telah
disepakati dari hasil suatu order four atau fee.
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2. | Rima Bintariyani 20 - 1044 D3 Pariwisata

Telah benar - benar melaksanakan kegiatan PKN di Perusahaan kami sesuai dengan
Jadwal di tentukan

Demikian surat keterangan dari kami dan harap digunakan sesuai dengan kepentingan.

Jember, 03 Mei 2003
Hormat Kami,
Bre Perdalanan Wisata

ps !
,/;;" Sepu{g\'_“.' “ c:jnc[a.k"

/”’ :I"L[’ . . |
- H--n!.'f(mrn‘!a:‘, G .L tuNo, 1
U Telp, (0351 ) su1632
Fadlulioh SE
Pimpinan
|
l
41
"\\0“__"’;__"_’" "
Shet
ASITA
EAS |
"f.,m‘“w' Office JI Karimata Gg. Buntu No 1 (Depan Kantor Kejaksaan) Jembe Telp 0331- 351632 IATA

Head Office Perak Timur No

v12 Blok A Surabaya Telp 031 . 3294195


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

DEPARTEMEN PENDIDIKAN NASIONAL
UNIVERSITAS JEMBER
FAKULTAS ILMU SOSIAL DAN ILMU POLITIK

JI. Kalimantan - Kampus Tegalboto, & ((0331) 335586-331342, FAX. (0331) 335586 JEMBER 68121
Email : fisipunej@jember. wasantara.net.id @ (0331) 332736

- DAITTAR NILAL

Mg ditavtami - DR SWEGCAD  [ndah  Jember

Muats hondiah D Raftah koerja
s an i Adinsnastr asy
Program Studi SOOI Parbwis ta

Fabivy Vhade mik 2002 iy

PN NAMA

i | g , ] i
i N1 | NIE AL g ANGRA L TANDA | INGAN |
! POARNIR Al ’
T~ AN N | I j
i Flbe Llluke : 2 ClE %0 : 87 f j' ’aiﬁﬁp
? VA BITARYAN | AC(044 | 8% 5 | lﬁﬁ;}" ‘
4 N - : i i j ! 1 e e l
% | f I (5.
| X | 3 i !!
Pt | | | i
| i ! i .
i k. f ! ! | = i
' ; |t ;
i v l ‘ P o .
_ ! ;
| ! ] s ? |
o J .f ; !
o | ’ - w |
' | !
! o ! [ 9. !
Lap | ‘ ,'
f : f ;
‘ f L L ! 1. |

| Pembing.

I&enzy, “Wisata
Rggan Sﬂdah”
"'Wakilan, Jemper

| . Fhouadic ], o vo

42


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

v

Lampiran g

€377 (1860 ) dipy
booN r75 JoanareR v
MO 2R

MQrIstucly

“HnTn aad . 1

| T N T . [
w I - TS _ . M.s
P o : R W | 6
R i & TUTYR T ! ———
L | | R : | g
. - i : . ok RUSERNNERSI Y . . S
i ! i _ : i : : ”
- b - ol AL BT SO e
RS » -1 .
- R N 1 E | : ) AT
N U O T Vol angm PN ! | §
] N | M J _ w
T ot L L o
L o n 1 ! | %
! A i TR e P A
. _ .
W L bho-ag! | \,:_c NIVl
iR :jé@?@ﬁ R VoS

1 %_@ﬁixﬁ%ﬂ_ agal-ox]

_ B3 ﬂ —
| gel ap = = ! ; 1
Dn»ou iR iji 2 el P £ _ E ﬁ‘ |
“ =1 _ i
] .“ 4 :
| Wi ! YUY N
: ' TeT A3y NYVIIE ) TNV
T ’ S T & S DS B S - o=
FINSINY S -G T asISVHY
e POWI HIGY R avidy
¥l -
il CELe S



http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

eARREIIS S0Lvbcy - LE0 di=l
- ¥ 2019 ZLS "ON Jnwil ¥elad ‘I 2040 PedH e
Te9i€E (igc0) dpL -~
QUi | "oN nyung ‘Jo) vypurLey If 2UJ0O o
,.ud.-u.. TIATY » [
A %In @
%Oﬁ{mﬁw« X
oA S S

CLARARSAL AL sV AL J

_—

T8661/9GS/IX ZOL ANA/EB0 : 2DUsDIT

il

%E%m ‘

@S@%Q& S%@ e\s%@ q\%\w\m@ _QS%

11a68N 1en7 9 Wejeq |2)0H ISEAISSAY
BJBS|M|IR4 SNG § UBRIBPUAY J3}IE)
jedan Wejey SngJayIL ISeAIaSaY
jeda) jedey ‘dasy ‘lujad ‘jemesad }ayiL ISEAIaSAY
snsnyy ebiey uebuap emsiseyey 2 Jefejad 16eg
eleway eiesim “INd /T 1e%ed

3|dnoy /inoj Ajiwe

BJRJUBSNN BJESIM 19%Ed

RN 777)VA w&?@ HpUDYZy upily |

‘uexeunbip
uexe Buef sejlise; uep ueejuiuad uebuap
iensas Buejn Bunjiyip jedep sejelp jaxed ebiey

‘uoseas yeadybiy jees eped nyeaq yepn ebiey

* uenyejuaquad
edue] yeqniaq jedep niyem npemas ebiey
s uejey

weiboid Jen)ip uiej-uie| seyyise

ipequd jejisiaq buek ekeig uelen|abuad
weJboid Jen|ip ueyequie} Jno|
“yrAsewsa] wnjag eb:


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

aoud 100Q
ey 1snquay ndog sdiy) veueebad iseuoq
¥2]32 10NJ Uep 9g IS Wiid [0Y Meg
gjesim ueuejelad |sueinsy
|eso] apinb uep Japea) Jnoj
wesBoidia) Buek ejesim %alqo 18321
(1eyBuesaq jees) %¥oeus xi
ueyEeWw XL
(6ue.0 g-% ¥NJUN Jewey |)
WBEW g YNIUN }2|2W SEB|9Y |310Y ISBPOWOYY Z
‘ J'/sng epewly ‘|
: ueyelpasiq bBuea sejijiseq

* NP = Hg1axed:
hq_u_SEn‘N_ o] ‘uajpmuyr IS, .umé.:xz\ﬁ HoMo |,
.wam%cﬂ@ EE@ ‘nyvsar] :Eé?ub
T 11116, ke G |

2
rree DIvSI A

TN O~DOO
=

Eﬂmmx:i )

aoud Joog
(1pjo) Iied 1snquiay idog sdiy) ueuelelad 1seuoQ
¥E180 100D UBP §E IS Wii4 |0y Mes

ejesim ueueeliad isueinsy

|exo| apinb uep Japea| Jno|

wesBoidia) Buek ejesim %alqo jaxsiy
(1exbuesaq jees) yoeus x_.

uexew XL

(Buelo g-F ynNjun Jewey |)

WIEB|ELU Z ¥MUN 12]3W SB|ay |310Y ISEPOWORY 2
QV sng epeuwly |

c ueyelpasiq buej sejljised
Y.~ HS 19%ed

e Cpebusy pilsv)qq Lavsavgayy  yong
Sunny) Lc:czmw 9:5:% “umaae], N VAN,
a1 o, cmba 1 TIULL Joa}y ‘souopyy

i suoygipes qalgOE
&%k AT A &

mvmujn-'cbo:cj

ao1d JooQ
(Ip ey 1snquiay ndog sdiy) veuejeliad iseuo(
Y2132 12N UEP 9F ISI W4 [0Y NS

gjesim ueueleiad isueinsy

jexo] apinb uep 1apes| noy

wzibosdia) Bued eiesim yalqe 19301

(1eyBuelsaq jees) yoeus x|

(xog Aauelep ¥ € 9 UZUBWISEIY/IWAS X9) UBYEW X6
(Bueio g-f yMun Jewey |)

WeBW z ¥Niun [ejaw sejay |8joy ISepowoNy 2

OV sng epeully |

: uexelpasig Buej sejljised

W= HE 19%ed :

TWONON~NOGO

(ot

~—

aold JooQ

(11p niied ‘1snquiay ‘ndog sdiy) ueuejeliad iseuocqg

{E}30 12ND UEp gE IS| Wii4 [0y Nies

ejesim ueueleliad Isueinsy -

jeyo] apinb uep Japes| JnoL

wesBoidiay Buek eiesim ¥alqo 1ax21] -

(1eybuesaq jees) ¥oeug x|

(xo@ /cusdep X 7 9 UBUBLUSBIH/IWAS Xb) UBNEW X9 °
(Bueso g-y ynun Jewey )
Weew | 4ynjun ejaw sejay |9joy ISepowosy g
JV.sng epellly |

: ueyelpasig buej sejljised

MTHO~OD O

1P anapy Eég ﬁm:ES ] sy m::EQ
‘oL0qonv] | %u% G :zm:oéx :z?&g
.ummoh:aﬁ:z_:E_.E::CQ .p:_u:@ohomm

e l90) -

-

8dld J00Q "LL
dd Auaj 1eyrL 0l
(ip e d isnguyay nidog sdi]) ueuejehad 1seuoq 6
4130 102 Uep gg ISt Wjl4 |0y mes '8
ejesim ueuejeliad isueinsy "/
[ex0| apinb uep Japea| N0l ‘9
weiboidia) Gued ejesim yalqo 1ayo1l g
(1exbuelaq jees) yoeuS X| v
(xog ADUBDEA X £ 9 UBUBLUSBIJ/ILUSS X9) UBNBW X6 '€
(Bueso g-p yniun Jewey |)
. Em_mE Z ¥njun nejaw se(dy |joy Isepouioyy
P ! D( shg mvaE

-l

P ald 100Qg L
Ry dd A8} 1yl 0l
(ip ey _m:n_:wm :qow mab veuejeltad 1seuoq ‘6
%€}82 12N2 Uep g¢ ISt Wil4 |0y NieS '8
ejesim ueuejeled isueinsy
|exo| apinb uep JapeajJnol ‘g
wesBoidia) fuek ejesim ¥alqo 19%91 '
(1eybuelaq jees) Yoeus XL v
(xog Aouedep ¥ 7 9 UBUBLUSBIJ/IWAS X{) UBYBW X9 '€
(Buelo g-p ¥njun Jewey |)
Wejew | ynjun nejaw sejay [3joy ISepowoNyY g
OV sng epeuwny ‘|

: ueyelpasig mcﬁ mm&:wm&

.&.Nm.“_..":_&.cmmmﬁ. .Hou_ xu_:._u.b

‘uojopay SO)Lf .Mzmxnu@ ‘o, My oMY

Bozmm\\ m::__.SB:M\ t.:.:um. _Axﬁdm &._dm@
.:,S_:oa:w‘_ .mzz_ic&:ub ‘U U]

UG-



http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

HOYPURSIP uDyy Supd svppsuf uop upviunusod upduap wnsas Supn Sungym indvp uvp nospa
VovMLID Futsvie - Suisow ppod .w:u&t::mmwucwu.?q uvduap

Fndo) s - pag gey dy

UpI) /005 14y “dy

TR0 /= 7Sk dy

a0 1 -pog 95§ dy

3un1() 7 -pgs 11y dy

Juv10) 7 -9pp gz ¢ dy
TN A

3uv10) /99 55 dy

3uviQ 7 ‘909 ‘sz dy | Sunig “000 78¢5 dy

Juvi0) 7 -pos opz dy uniQ) /-0 "reg y

3uviQ 7 -'9pp ‘s5¢ -dy

no

JunL0) 1 -0 Py dy

3up10) 7 -ppg “19p dyy

3uv10) 7 ~'p0p 967 “dy 3upi0) /-'0pp ;15 -dyy

3uD10) 7 -005 514 dy

Jup10 /909 655 dy

Suvi0) 7 ~'90p gpz dy JuviQ /-9pg zeg -dy

-

bl 2

P

- B /v sep
4

Juviy; o5 z6p dy

-]

TN 1 =000 po5 dy

3uvi0) s -9ps £g¢ dy

AUBI0 /- Dgs 695 dy

3uvi) /005 ‘609 hy

BB X11
Wy —HS

Sunpueg

UBNEW X
W - HS
Bl ep

Buvig) /-'99g ¢5¢.dyy _

_l..l1ﬂ Iiclpl.nﬁ'/

dup20) /-'909 prp dy

Juv10. 7000 657.dy | Supsp -9 o5 dyy

dup10) s -pos c15 dy

Juni0) /oo ppp dy

UBNE X6
WPy —-HE
eA3o

uvs0) -'90¢ £pp dy

Juvi0) 7 -'pos gzs dy 3uv10) /=905 pop “dy

onsas unyvundip Jup.

SuviQ) s 9o 1pp dy

JuviQ /995 g5z dy

uvi) 1 -'90s prg dy

Commsnf nuyIDsOPIg

1PAS SuI12) 30PNy 5, Blel 3]

unvriinudd wofuop wnsoy DIDSI Joxynef mivinpary nanl nupy
S AV2d s Y3 1o vpd MADII2G SOp1E S0 1) 1nqasaay pSay K
uminpp som 1 Mmqasso) vianyy

*NYLYLIVD

0z wag

VLVSLAIIVYA vQ YINIY

(12ag itapj0Ipn Y 1080 =Y ST/

65 Wag

VIVSIMINYd VAVINgy -
1Dag sunitappayrompny ra; D P24 DY)

Ep g

OLdIfLSY.LVYd VAVINYY

Jun10) /=009 oz dy

(2P o Sy,
F3Iag

SYIY vaviway M

8uv1) /=900 777 “dy
Jup10 /009 975 dy
... | N

Jun10) /=905 spg dy
.y

UB e X9 UBNE X6
WE -~ HZ Wy - Hg
BA3o Ieg

UBHEIA X9
W€ - HT
leg

g

CEQIEE (1€€0) 42quuap [ oy mung 30 viuiLi)yy /g

VAVINVSNIN VLVSTM 11V
VDUV 129y

2o [popu woBBuidos g

SVIV VAYIWY Y

(ipag u\:_.__:..s\outo.izw..._.m DI P24 D)

68 wagr

- SYIV Vavyiay
1025 aliiapayiolpry 1adbld pag Ty

£p wag
SYIY VAVINg Y

OF W28

ISVAIIISVTY

.
s
.
s

7]

.

-
s
»

1210 Ipag Suniaaqoipny 1aiblg pa | 5



http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

it = P § L edlX) /
5\& Blro Perjalanan Wisata —

==

”“Qﬁepinggan @hdah

Nomor 2 SPI—Jbr/\2€/ Mrk — Tour/ I /2003
Hal t Penawaran Paket KKL Bali - Yogya
Lampiran : .

Kepada Yth,

Panitia PKJ

FISIP / D3 Partwisata - UNET
Ub : Ketua Panitia KK,
Di Tempat

Adapun bentuk paket yang kami tawarkan adalah sebagai berikut :

2H-3M

1. 1 unit armada Bus Pariwisata AKAS seat 59 - formasi 2 -2 (AC, Ved Player, Audio, Recleining Seat,
Toilet)
2. Akomodasi hotel kelas melati untuk | (saty) malam :Hotel Catur Adi Putra (di tengah kota
Denpasar), Hotel Py a Indah I (JI. Nusa Indah no, 8 Denpasar), Hotel Puri Nusa Indah 111, Hotel
Puri Bali Utama (JI, WR. Supratman 229x Denpasar,).
Fasilitas Makan disajikan sebanyak 6x, dengan penyajian 4X Prasmanan di Restoran Jokal / Hotel
dan 2X Vacancy Box.
1X snack pada saat keberangkatan dan air mineral selama perjalanan.
Tiket obyek wisata yang terprogram,
Pengurusan ifin lokasi kunjungan KKI.
Vandel dan spanduk KKI.
Program asuransi Perjalanan wisata,
Tour leader dari BPW, Sepinggan Indah,
. Guide lokal Bali. .
- Dokumentasi video shooting dan | (satw) rol film isi 36 Pplus cuci cetak serta | (satu) buah foto ukuran
10 R (Pigura).
. Souvenir dari BPW. Sepinggan Indah,
- Door Prize diundi pada saay perjalanan wisata,
- Perlengkapan P3K dan Obar-obatan ringan,
15. Pengaturan barang dalam bagasi (agar barang bawaan tidak hilang / tertukar).
16. Donasi perjalanan (Yip sopir,parkir, ren ibusi, tol,dli).
17. Tiket Fery PP,
18. Garansi untuk fasilitas Transportasi & Akomodasi

“

~
SSemNaus

e
oy

Hareg Penawaran ; Rp. 253.500,- per orang.

S Office JI Karimata Gg. Buntu No. 1 (Depan Kantor Kejaksaan) Jemtor Telp 0331- 331632 IATA
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PAKET KKL YOGYA
. ZH-3M

Fasilitas yang kami sediakan adalah :

1.

2.

“

SgerNfhs

0.
1

12.
13.
4.
15
16.
17,

| unit armada Bus Pariwisata AKAS seat 59 — formasi 2 -2 (AC, Ved Player, Audio, Recleining Seat,
Toilet)

Akomodasi hotel kelas melati untuk 1 (satu) malam (Hotel Satya Nugraha, Hotel Bhineka, Hotel
Soenarko, atau hotel yang sejenis)

lasilitas Makan disajikan sebanyak 6x, dengan penyajian 4X Prasmanan di Restoran lokal / Hotel
dan 2X Vacancy Box. .

1 X snack pada saat keberangkatan dan air mineral selama perjalanan.

Tiket obyek wisata yang terprogram.

Pengurusan ijin lokasi kunjungan KKL.

Vandel dan spanduk KKL.

Program asuransi perjalanan wisala.

Tour leader dari BPW. Sepmggan Indah.

Guide lokal Bali.

. Dokumentasi video shooting dan 1 (satu) rol film isi 36 plus cuci cetak serta | (satu) buah foto ukuran

10 R (Pigura).

Souvenir dari BPW. Sepinggan Indah.

Door Prizc diundi pada saat perjalanan wisata.

Perlengkapan P3K dan Obat-obatan ringan.

Pengcriran barang dalam bagasi (agar barang bawaan tidak hilang / tertukar).
Donasi perjalanan (tip sopir,parkir, retribusi, tol,dll).

Garansi untuk fasilitas Transportasi & Akomodasi

Harga Penawaran : Rp. 242.004- per orang.

Catatan :

Biaya paket tersebut diatas dihitung berdasarkan jumlah peserta sebanyak 56 orang dan I'OC ( Free of
Charge ) sebanyak 3 Orang. jika terdapat perubahan jumlah peserta, maka akan diadakan penghitungan
ulang biaya paket tersebul.

Demikian surat penawaran dari kami, semoga harga dan fasilitas yang kami tawarkan dapat

dijadikan sebagai bahan pertimbangan. Dan atas kerjasamanya kami ucapkan terima kasih.

Jember,

FADLULLOH, SE

Pimpinan

a47
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AP I Al o

K\ Bliro Perjalanan Wigaia
W Qﬁeinan Aidah
ot
' SURAT PERJANJIAN KERJASAMA
PANITIA REKREASI SDK Maria Fatima III Jember
* Dengan
BPW. SEPINGGAN INDAH Jember
Nomor : SPI - Jbr /202/ KKs — Tour/ N /2003

Pada hari iti Jum'at tanggal dua puluh satu bulan Maret tahun dua riby tiga , yang bertanda tangan
di bawah ini :

Pasal 1
‘Tugas / Pekerjaan '
o Pihak Kesatu dalam kedudukannya seperti tersebut di atas memberikan tugas / pekerjaan kepada Pihak
\ Kedua dan Pihak Kedua menerima dan menyanggupi untuk melaksanakan tugas / pekerjaan dari Pihak
Kesatu yaitu ; Mengelola Pelaksanaan Rekreas SDK Maria Fatima IJ] Jember dengan  tujuan
BALI 3H - 2M yang selanjutnya disebut PEKERJAAN. “ U

Pasal 2
Lingkup Pekerjaar

Kepada Pihak Kesatu,
. Pasal 3
Fasilitas
Fasilitas wisata yang diberikan Pihak Kedua sechubungan dengan Pasal 2 kepada Pihak Kesatu adalah
sebagai berikut

1. Dua unit urmada bus Pariwisata AKAS ASRI Seat 40 (AC, Ved Player, Audio, Recleining Seat, Toilet)
2. Tiket Obyek Wisata sesuai Program

3. Tiket Ferry. PP . ‘

4. Akomnodasi hotel CATUR ADI PUTRA (kelas Melati) untuk 2 malam / tanggal 21 - 23 April 2003

'£7.\ dengan fasilitas Fan & Private Bathroom / 1 kamar untuk 4 orang.
5. Fasil'tas makan sebanyak 8x (6x prasmanan & 2x vacancy box) selama pelaksanaan Tour.
6. Fasilitas 1x snack (saat berangkat) & Air Mineral selama perjalanan
7. Tour Leader
8. Guide Lokal
9. Doluumentasi Video Shooting (1 keping master Ved) & 1 rol film isi 36 dengan cuci cetak,
10. Asuransi Perjalanan Wisata
11. Donasi perjalanan (pakir, tol, tips sopir, retribusi, dll)
12, FOC (Free of Charge) untuk dua orang
13. Door Prize & Souvenir (tas pinggang) dari Sepinggan Indah,
14. Obat - obatan ringan
15. Pengaturan barang dalam Bagasi .
Pasal 4
Biaya, Jumlah Peserta dan Nilaj Kontrak
1. Biaya Pengelolaan
Biaya pengelolaan rekreas; dihitung berdasarkan harga per orang yang ditetapkan sebesar :
Rp. 388. 500,-/ orang.
2. Jumlah peserta
Jumlah peserta yang dikenakan biaya seperti tersebut di atas adalah sebanyak 78 orang
3. Nilai Kontrak
Nilai kontrak dihitung berdnsarkan Jumlah orang tersebut di atas yaitu : Rp. 30. 303. 000,
b"“w\nw “%‘r
‘?_A_?‘ Office - JI Karimata Gg. Buntu No. 1 (Depan Kantor,Kewaksaan) Jember Telp. 0331 - 35 1632 TATA
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Pasal 5
Jadwal Pelaksanaan
Jadwal pelaksanaan rekreasi adalah tanggal 21 - 23 April 2003,

PASAL 6
Perubahan Jumlah Peserta
1. Perubahan Jumlah Peserta / Penggantian Peserta '
Perubahanan jumlah peserta tour / penggautian peserta harus diinformasikan Pihak ke [ paling lambat
I (satu) minggu dari jadwal pelaksanaan tour yang telah ditetapkan. Perubahan penurunan jumlah
peserta pada saat pelaksanaan tidak mendapat biaya penggantian.
2. Penurunan Jumlah Peserta
Penurunan jumlah peserta harus diinformasikan Pihak | paling lambat 3 (tiga) hari menjelang
keberangkatan dan dikenakan Fixed Cost sebesar Rp. 199. 000,-/ Orang.
3. Penambahan Jumlah Pescrta
Penambahan jumlah peserta untuk setiap Bus dapat dilakukan Jjika jumlah seat yang ada dan

PASAL 7
- Cara Pembayaran
Cara Pembayaran dari Pihak ke I kepada Pihak ke II adalah :
. Pihak ke I menyediakan uang muka sebesar 40 % dari total nilai kontrak atau sebesar
Rp. 12, 121. 000,- pada saat penandatanganan kontrak kerja sama ini.
2. Sisa uang kontrak dibay:rian paling lambat pada tanggal 16 April 2003 sebesar Rp. 18. 182, 000,-

PASAL 8
Garansi
1. Pihak kedua menjamin pelaksanaan rekreasi ke Bali sesuai dengan lingkup pekerjaan yang tertuang
dalam pasal 2 '
2. Pihak kedua menjamin pelaksanaan rekreasi ke Bali sesuai dengan program acara di dalam program
perjalanan yang telah disetujui bersama,
3. Pihak kedua menginformasikan semua fasilitas wisata yang akan digunakan kepada Pihak | untuk
mendapat persetujuan.
4. Pihak kedua akan memberikan garansi untuk sarana transportasi dan sarana akomodasi hotel apabila
tidak sesuai dengan program yang telah disepakati kepada pihak kesatu .
5. Hal - hal diluar kemampuan pihak ke II yang bersifat Force Majore (pemogokan, bencana alam,
perubahan / penundaan sarana Iransportasi) tidak secara Jangsung menjadi tanggung jawab pihak I1,

PASAL 9
Pembatalan

1. Pembatalan 1 (satu) bulan sebelum pelaksanaan, maka pihak I akan dikenakan biaya pembatalan
sebesar uang muka yang telah diberikan,

2. Pembatala; 2 (dua) minggu sebelum pelaksanaan, maka Pihak ke [ akan dikenakan biaya pembatalan
sebesa: SU% dari total nilai kontrak.

3. Pembatalan 3 (tiga) hari sebelum pelaksanaan, maka Pihak [ akan dikenakan biaya pembatalan sebesar
100% dari total nilai kontrak. '

PASAL 10
Batas Waktu Perjanjian .
Perjanjian untara Pihak ke I dan Pihak 1 dinyatakan berakhir pada saat pekerjaan telah selesai
dilaksanakan oleh Pihak II dan kewajiban Pihak I terhadap Pihak II mengenai pembayaran telah selesai
dilaksanakan,

| PASAL 11
Perselisihan
I Apabila terjadi perselisihan mengenai penafsiran dalam pelaksanaan sisi perjanjian, kedua belah pihak
wajib berusaha untuk menyelesaikan secara musyawarah untuk mufakat sampai diselesaikannya
perselisihan tersebut, .
2. Jika perselisihan masih belum dapat diselesaikan secara musyawarah maka kedua belah pihak sepakat
untuk menyelesaikan melalui Kantor Pengadilan Negeri Jember.

a9
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PASAL 12
Penutup

1. Apabila diperlukan perubahan atau penambahan dari isi perjanjian ini kedua belah pihak setuju untuk
menuangkan dalam Addendum

2. Surat perjanjian ini berlaku dan bersifat mengikat bagi kedua belah pihak dan menjamin kepentingan
dari kedua belah plhak !

3. Surat Perjanjian ini dibuat rangkap dua dengan bermeteraikan cukup, serta masing-masing
mempunyai kekuatan hukum yang sama setelah ditandatangani oleh kedua belah pihak tanpa ada
paksaan dari pihak manapun.

Jember, 19 m

Pihak Pertama Pihak Kedua
Panitia Rekreasi Biro Perjalanan Wisata
/—/:“PD- &DK Maria Fatima 111 Jember
DVN"UK \

(-.ﬂ S D_,tl‘b ﬁ?‘ \L\’-‘v\ lf\!‘o ,3& j

METERAI
TEMPEL
T '
%mlmﬂuﬁuﬂlﬂ
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ST ——
Lampiran g9

DEPARTEMEN PARIWISATA, SENI DAN BUDAYA
7 KANTOR WILAYAH JAWA TIMUR

TELP. (031) FAX. (031)
8280282

JL A YANLD 242 - 244
SURABAYA - 60235 8288409, 8292742, 8280291, $280312

KEPUTUSAN KEPALA KANTOR WILAYAIL JAWA TIMUR
- DEPARTEMEN PARIWISATA, SENIDAN BUDAYA
Numnr:KEP.OB}/pw.102.XI/55671998 '

TENTANG

PEMBERIAN 1ZIN TETAP USALIA
BIRO PERJALANAN WISATA

BEPALA KANTOR WILA YA DEPARTEMEN PARIWISATA, SENI
DAN BUDAYA PROPINSI JAWA TIMUR :

Meninibang L bahwa untuk memperoleh serta menjalankan usaha Biro Perjalanan
' Wisala, harus memperoleh Izin Telap Usaha Biro Perjalanan Wisa(a
scbagaimana ditetapkan dalam peraturan yang berlaku dibidang usaha
pejalanan wisala, '
2. bahwa PT. Sepinggan Indal Jaya Abadi yang didirikan dengan Akte
Notaris nomor : 58 » langgal 13 Juli 1998 telah memenuhi persyaratan
sehapaimana ditetapkan dalam peraturan yang berjaku, schingga dapat
diberikan Jzin Tetap Usaha Biro Perjalanan Wisata,

NMenginpnt + 1. Undang-Undang Nomor 9 Tahun 1990 tentang Kepariwisataan;

Peraturan— Pemerinialy Nomor 67  Tahun 199 lentang

Penyelenggaraan Kepariwisataan:

3. Keputusan Presiden Republik Indonesia Nomor 61 Tahun 1998
tentang Kedudukan, Tugas, Susunan Orgnnisalsi dan Tala Kerja

Dcpm'lcmcn; i

4. Instruksi Presiden Republik Indonesia Nomor 5 Tahun 1984 tcihang
Pedoman Penyederhanaan dan Pengendalian Perizinan dj bidang

™D

Usaha: _

5. Instruksi Presiden Republik Indonesia Nomor 7 Tahun 1987 lentang
Penyederhanaan Perizinan di bidang Usaha Pariwisata;

6. Keputusan  Meulteri Pariyisata, Pos dan! Telckomunikasi Nomor
KM.77/0T.001/MPPT-9] lenfang  Otganisasi dan Tala Kerja
Dircktorat Jenderal leriMsntn; ’

7. Keputusan Menteri Pariwisala, Pos dan Telckomunikasi Nomor
KM.9G/HIK. [03/MPPT-87 tentang Ketentuan Usaha Perjalanan;

S

s 60
ADONESTAL
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NMemperhatilian

BMencetaplan
PEIRTAMA

KEDUA

IKETIGA

KEENMPAT

IKETINMA

8.1 Kepatusah Menleri Pariwisald, 'Seni dah Buduya Nomor-Iep-111/M-
PSI/1998 (entang Pelimpahan Wewenang Pemberian Izin' Usaha
Pariwisata Kepada Kepala Kanlor Wilayah Departemen Pariwisala,
Seni dan Budaya; ' )

9. Keputusan Direktur Jenderal Pariwisata  Nomor Kep. 16/U/11/88
lentang Pelaksanaan Ketentuan Usaha Perjalanan.

Sural permohonan Pimpinan PT. Sepinggan Indah Jaya Abadi Nomor :
003/SLIA/XI/98 tanggal 14 Nopember 1998.

MEMUTUSKAN

~Memberikan Izin Tetap Usaha Pariwisala kepada ;

Nama Perusahaan @ PT, Sepinggan Indah Jaya Abadi

Bidang Usaha : Biro Perjalanan Wisata,

Alamal SJL Peralk Timur Blojo I - 52, Surabaya

Izin “Tetap Usaha berlakt sclama perusahaan memenuhi kelentuan dalan
peraturan pengusahaan Biro Perjalanan Wisata,

Izin ‘Telap Usaha dapat dicabut apabila pemegang Izin Telap Usaha
melakukan pelanggaran dan atau tidak lagi memenuhi persyaralan atas
ketentuan yang berlaku, dibidang pengusahaan Biro Perjalanan Wisata

dan peraturan perundang-undangan lainnya.

T Sepinggan Indah Jaya Abadi berkewhjiban untuk :»

I Mcmatuhi peraturan yang berlaku dibidang usaba perjalanan.

2. Menjaga kelestarian lingkungan.

3. Mencegah pelanggaran kesusilaan dan ketertiban umum,

Apabila dikemudian hari (erdapat kekeliruan dalam penelapan keputusan
ini, akan diadakan perbaikan sebagaimana meslinya.

Ditetapkan éli : SURABAYA
Pada tanggal  _ :28 Nopember 1998
T avumeemessewssses isblesk e e S e e R 1_‘ _____

AN MENTERI PARIWISATA, SENI DAN BUDA YA /
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\ e Drs. WARDIYATMO, MSc
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Lembusan Kepada Yih, ; | '
Meanteri Pariwisate , Seni dan Budaya: .

1
2. Diccktur Jenderal Pariwisata;
]

Sckretaris Jendeal Depparsenibud;

4. Inspektur-Jenderal Depparsenibud;
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