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MOTO

“Segala sesuatu yang mudah dicapai, pasti mudah menghilangnya.”
(Deddy Corbuzier)

Marilah kepada-Ku, kamu semua yang letih lesu dan berbeban berat, Aku akan
memberi kelegaan kepadamu.
(Matius 11:28)

Ia berkata kepada mereka: “Karena kamu kurang percaya. Sebab Aku berkata
kepadamu: Sesunguhnya sekiranya kamu mempunyai iman sebesar biji sesawi
saja kamu dapat berkata kepada gunung ini: Pindah dari tempat ini ke sana, Maka
gunung ini akan pindah, dan takkan ada yang mustahil bagimu.”

(Matius 17:20)

"Merdeka hanyalah sebuah jembatan, Walaupun jembatan emas, di seberang
jembatan itu jalan pecah dua: satu ke dunia sama rata sama rasa, satu ke dunia
sama ratap sama tangis!”

(Ir. Soekarno)

“Apakah Kelemahan kita: kelemahan kita ialah, kita kurang percaya diri kita
sebagai suatu bangsa, sehingga kita menjadi bangsa penjiplak luar negeri, kurang
percaya satu sama lain, padahal kita ini asalnya adalah rakyat gotong royong.
(Pidato HUT Proklamasi, 1966 Bung Karno)
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Wildan Gunawan Wijaya
Jurusan Akuntansi, Fakultas Ekonomi, Universitas Jember

ABSTRAK

Semakin ketatnya dunia persaingan usaha membuat perusahaan harus
berpikir ulang untuk menentukan harga jual yang ditawarkan kepada para
konsumennya. Tentu saja perhitungan kos akan sangat berpengaruh terhadap
penentuan harga jual tersebut. Perhitungan kos yang tepat akan sangat
berpengaruh pada penetapan harga jual yang ditentukan perusahaan. Dengan
meminimalkan kos yang dikeluarkan, maka laba yang diharapkan oleh perusahaan
dapat tercapai dan mengalami peningkatan.

Tujuan penelitian ini adalah untuk mengetahui berapa besarnya kos yang
dikeluarkan perusahaan sehingga dari besarnya kos tersebut dapat diketahui
penjualan minimal perusahaan. Selain itu peneliti mencoba untuk melakukan
penghematan kos dari pembebanan kos yang bersifat terkait/langsung dengan
pendistribusian produk agar tercapai harga baru yang menghemat kos yang
dikeluarkan perusahaan. Penelitian ini merupakan penelitian Kualitatif pada
perusahaan distributor milik Martha Tilaar Group yaitu Pt. SAI Indonesia
khususnya pada Depo Jember. Peneliti mencoba menelusuri semua kos yang
terkait dengan kegiatan perusahaan distributor ini, kemudian peneliti mencoba
mengklasifikasikan kos-kos tersebut sehingga dapat mengurangi kos yang bersifat
terkait/langsung dengan pendistribusian produk dengan membebankan kepada
harga jual Depo dan mendapatkan harga baru untuk menghemat kos yang
dikeluarkan.

Hasil dari penelitian ini adalah besarnya penjualan minimal yang harus
dicapai oleh Pt. SAI Indonesia Depo Jember per harinya dan harga baru yang
harus diterapkan perusahaan apabila penghematan pada kos yang terkait langsung
dengan pendistribusian produk dibebankan kepada harga jual perusahaan. Tentu
saja hasil dari penelitian ini merupakan suatu pertimbangan kebijakan yang akan
diambil oleh perusahaan, karena dalam penjualan barang dan pendistribusiannya
terdapat berbagai variabel yang harus dipertimbangkan sehingga perusahaan dapat
bersaing dengan para pesaingnya.

Kata kunci: kos-kos perusahaan, kos langsung pendistribusian, harga jual, dan
penghematan kos.
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ABSTRACT

The increasing of competition in the business world make company should
re-think in determining selling price that are offered to the consumens. It is sure
that the cost calculation will much affects the selling price. The accurate cost
calculation will affect the company in determining selling prices. By reducing the
cost, the company can reach and increase the profits they expect.

The aim of this research is to know the cost that is used by the company so
from that cost can be known the company minimal selling. Besides, the researcher
also tries to do cost reduction from cost that related to product distribution so it
can reach the new prices that can reduce cost. This research is qualitative
research of Martha Tilaar Group : Pt. SAl Indonesia especially Depo Jember.
The researcher tries to find all cost related to the activity of this company, then
the researcher tries to classify the cost so it can decrease the direct cost / cost that
related to product distribution by charging to the Depo’s selling prices and get
the new price for reducing the cost.

The result of this research is the minimal sales that should be reached by
Pt. SAI Indonesia Depo Jember per day and the new prices that should be used by
the company if cost reduction related to the product distribution is given to the
selling price of the company. It is sure that the result of this research is policy that
will be taken by the company, because in selling and distributing of the product
there are various variable that should be considered so the company is able to
compete with their competitors.

Keywords: cost company, direct cost of distribution, selling price, dan cost
reduction



RINGKASAN

Analisis Kos Pendistribusian Produk Terhadap Harga Jual dan Kebijakan
Pendistribusian Produk (Studi Kualitatif pada Pt. SAl Indonesia khususnya
DEPO Jember), Wildan Gunawan Wijaya; 100810301104; 108 halaman; Jurusan
Akuntansi Fakultas Ekonomi Universitas Jember.

Semakin berkembangnya jaman, membuat persaingan di dunia kecantikan
semakin tinggi. Banyak produk-produk pesaing baru muncul dalam maupun di
luar negeri. Semakin banyaknya pesaing maka akan banyak celah kekurangan
perusahaan yang dimanfaatkan oleh para pesaingnya. Perhitungan mengenai kos
yang tepat akan menjadikan perusahaan mampu untuk bersaing dalam harga jual
produknya. Kesalahan dalam perhitungan kos akan membuat kerugian pada
perusahaan. Oleh karena itu perhitungan akan kos yang digunakan oleh
perusahaan haruslah sangat akurat walaupun perhitungan kos tidak dapat 100%
pasti. Peneliti ingin mencoba mengetahui semua kos yang dikeluarkan oleh Pt.
SAI Indonesia Depo Jember kemudian mengklasifikasi kos-kos tersebut. Peneliti
juga ingin menerapkan kos yang dapat dihemat perusahaan semisalnya kos-kos
yang berkaitan langsung dengan pendistribusian produk. Dengan demikian
diharapkan perusahaan Pt. SAIl Indonesia Depo Jember dapat menghemat
pengeluaran berupa kos-kos langsung yang dibebankan ke harga jual produk.

Penelitian yang dilakukan ini adalah penelitian kualitatif dengan objek
penelitian pada Pt. SAI Indonesia Depo Jember. Tepatnya yang beralamatkan di
JI. Padjajaran 5 Blok H nomor 12, Jember, Jawa Timur.data penelitian ini diambil
melalui wawancara baik secara formal maupun informal. Wawancara dilakukan
peneliti kepada Kepala Pt. SAI Indonesia Depo Jember yaitu Bpk. Agus Dwi
Nurcahyo. Data dari kepala Pt. SAI Indonesia Depo Jember tersebut kemudian



dianalisis secara deskriptif kualitatif dimana proses penelitian yang dilakukan
harus memperhatikan konteks studi dengan menitik beratkan pada pemahaman,
pemikiran, dan persepsi peneliti. Sebagaimana dalam penelitian ini digunakan
untuk membahas dan menerangkan hasil dari penelitian dengan perhitungan yang
dibuat peneliti untuk menelusuri dan mengklasifikasikan kos-kos yang
dikeluarkan dalam sehari sehingga dapat diketahui penjualan minimal yang harus
tercapai untuk dapat mengcover kos-kos tersebut serta kemudian melakukan
perhitungan untuk dapat menghemat pengeluaran kos dengan cara memasukkan
kos-kos yang berkaitan langsung dengan pendistribusian produk yang dikeluarkan
perusahaan ke dalam harga penjualan produk per unitnya sehingga ditemukanlah
sebuah harga baru yang dapat mengcover kos-kos yang terkait langsung tersebut.
Dalam pengklasifikasian kos-kos tersebut, penelitian ini mengacu pada
pemahaman peneliti untuk mempertimbangkan kos-kos apa saja yang langsung
terkait dengan pendistribusian dan kos-kos apa saja yang bersifat tetap.

Hasil penelitian merupakan sebuah harga baru yang dapat digunakan
sebagai pertimbangan dalam pemutusan kebijakan bagi perusahaan. Dengan harga
baru yang dibuat peneliti dalam penelitian ini, perusahaan tidak lagi
mengeluarkan kos-kos yang terkait langsung dengan pendistribusian produk
sehingga dapat menghemat pengeluaran untuk kos-kos tersebut. Tetapi di lain
pihak, dengan hasil dari penelitian ini harga tiap-tiap produk akan naik,
dikarenakan adanya kos-kos yang terkait langsung juga ditanggung oleh harga
barang. Degan naiknya harga, dikhawatirkan akan berefek buruk pada pembelian
konsumen dan juga menjadi celah bagi para pesaing untuk dapat mengambil
pangsa pasar yang ada sebelumnya. Oleh sebab itu, hasil dari penelitian ini adalah
sebuah pemikiran untuk dipertimbangkan perusahaan apabila hendak menghemat
kos yang terkait langsung dengan distribusi dan memasukkannya ke dalam harga

jual.
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