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MOTIO :

" Biarlah matamu memandang terus ke depan dan tatapan
matamu Ke muka. Tempuhlah jalan yang rata dan
hendaklah tetap segala jalanmu. Janganlah memyimpang ke
kanan atau ke Riri, jauhkanlah Rakimu dari Kejahatan’
(Ams. 4 :25-27).

" Jika engkau tahu, hendaklah menjawab sesamamu, jfika
tidak, taruhlah tangan pada mulutmu”. (Sir. 5 :10),

" Orang bijak, tak, harus terpelajar, dan kaum terpelajar tak
selalu bijak, (Robert K, Greenleaf).
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BAB I
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang

Pada umumnya perusahaan mempunyai tujuan akhir untuk mendapatkan
laba atau keuntungan yang maksimal. Untuk mewujudkan tujuan ini, sebagai
langkah awal pimpinan perusahaan harus membuat suatu perencanaan dan
mengkoordinasikan semua kegiatan yang ada seperti kegiatan keuangan
(finansiil), pembelanjaan, produksi, personalia, pemasaran serta metode kegiatan
lainnya yang harus terintegrasi secara terpadu dan utuh. |

Kegiatan pemasaran merupakan salah satu faktor penting bagi perusahaan
sebagai aspek penghubung antara perusahaan dengan konsumen yang dilakukan
oleh para pengusaha dalam usahanya mempertahankan kelangsungan hidup dan
perkembangan perusahaan.

Agar penyelenggaraan pemasaran dapat dilaksanakan sesuai tujuan yang
telah ditetapkan, maka diperlukan suatu sistem administrasi yang benar-benar bisa
mendukung dan membantu kelancaran proses pemasaran. Administrasi secara
umum merupakan keseluruhan proses penyelenggaraan kerja atau pelaksanaan
kegiatan yang bertujuan untuk mencapai tujuan yang telah ditetapkan, dan
nantinya dapat dijadikan sumber data atau informasi untuk menentukan rencana
Jangka pendek maupun jangka panjang perusahaan didalam menunjang usaha
pengembangan pemasaran.

Bertitik tolak dari hal tersebut diatas, maka dapat dikatakan bahwa
administrasi pemasaran sebagal suatu proses pencatatan dan pemeliharaan
dokumen guna menyediakan keterangan yang diperlukan perusahaan dalam
melaksanakan fungsi pemasaran bagi keperluan pimpinan dan penyelenggaraan
perusahaan. Oleh karena itu administrasi pemasaran sangat penting dan perlu
dilaksanakan setiap perusahaan dalam membuat perencanaan pemasaran sehingga
dapat memberi kemudahan dan kepercayaan bagi konsumen.

Demikian pula dengan PT. Mangli Djaya Raya yang berkedudukan di

Sempusari-Jember dan bergerak di bidang pengelolaan tembakau sekaligus
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(Se]

¢masarannya terutama pemasaran ke lpar negeri. Perusahaan ini melaksanakan
pula kegiatan administrasi dalam menunjang kegiatan pemasaran dalam
memenuhi  tujuan perusahaan untuk mencapai keuntungan optimal serta
kepercayaan konsumen terhadap perusahaan, kelangsungan hidup dan
perkembangan perusahaan tetap dapat dipertahankan. Mengingat arti pentingnya
kegiatan administrasi pemasaran ini, maka dalam Praktek Kerja Nyata mengambil
judul “PELAKSANAAN ADMINISTRASI PEMASARAN PADA PT. MANGLI
DJAYA RAYA JEMBER™.

1.2 Perumusan Masalah
Bagaimana Pelaksanaan Administrasi Pemasaran Pada PT. Mangli Djaya

Raya Jember ?

1.3 Tujuan dan Kegunaan Praktek Kerja Nyata
1.3.1 Tujuan Praktek Kerja Nyata
a. Untuk mengetahui dan memahami bagaimana pelaksanaan administrasi
pemasaran pada PT. Mangli Djaya Raya Jember.
b. Untuk menerapkan ilmu yang telah didapat selama studi dengan
melaksanakan praktek di lapangan.
1.3.2 Kegunaan Pratek Kerja Nyata
a. Dapat digunakan sebagai sarana pelatihan kerja untuk mendapatkan
pengalaman kerja secara praktis
b. Sebagai sarana dalam melatih disiplin kerja sechingga nantinya

mahasiswa benar-benar menjadi tenaga yang siap pakai.

1.4 Obyek Praktek Kerja Nyata
Obyek Praktek Kerja Nyata ini adalah PT. Mangli Djaya Raya di Jalan

Hayam Wuruk 139, Kecamatan Mangli, Kabupaten Jember.
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1.5 Pelaksanaan Praktek Kerja Nyata .

Kegiatan Praktek Kerja Nyata ini dilaksanakan minimal 144 jam efektif

dalam jangka waktu satu sampai dua bulan sesuai ketentuan yang telah ditetapkan

oleh program Diploma Tiga Fakultas Ekonomi Universitas Jember.

1.6 Jadual Praktek Kerja Nyata

Tabel 1.6
No. JENIS KEGIATAN G
I | m|iv VI
1. | Menyerahkan surat ijin Praktek
Kerja Nyata pada perusahaan.
2. | Perkenalan dengan pimpinan beserta
staf’ perusahaan.
3. | Melakukan observasi keseluruhan X | x
bagian perusahaan khususnya bagian
pemasaran,
4. | Menerima penjelasan secara umum X
dari pihak perusahaan
5. | Memantapkan bekal teori yang X X
relevan sesuai dengan judul Praktek
Kerja Nyata yang dipilih.
6. | Konsultasi secara periodik dengan X | x
dosen pembimbing.
7. | Menyusun catatan penting yang X
dipergunakan sebagai arahan
pembuatan konsep laporan final
Praktek Kerja Nyata.
8. | Menyusun laporan final Praktek X
Kerja Nyata
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1.7 Bidang Ilmu .
Bidang ilmu yang menjadi dasar dalam penyusunan laporan Praktek Kerja
Nyata yaitu :
a. Manajemen Pemasaran ,
b. Manajemen Penjualan, dan

¢. Manajemen Perkantoran.
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BAB 11
LANDASAN TEORI

2.1 Administrasi

2.1.1 Pengertian Administrasi

Pengetahuan dan ilmu administrasi telah berkembang cukup pesat, namun
dalam pengenalannya masih banyak terdapat perbedaan pengertian teatang prosedur
administrasi. Kesimpangsiuran pengertian administrasi ini terjadi selain karena
perbedaan pandangan juga karena sejarah perkembangan administrasi itu sendiri.
Pengertian paling umum yang disetujui oleh para ahli ialah bahwa administrasi
merupakan suatu proses atau rangkaian kegiatan manusia untuk mencapai sesuatu.
Usaha ini bersifat kerja sama sehingga akan terlihat beberapa orang dalam gerakan-
gerakan yang teratur dan gerakan ini harus bersatu padu, tertib, dan terarah
berdasarkan tujuan pihak yang berkepentingan.

Sedangkan administrasi sendiri berasal dari bahasa Yunani (Latin) adalah “ad”
dan “ministrare” yang berarti melayani atau membantu. Dalam bahasa Inggrisnya
adalah “administration” yang berarti segala proses penyelenggaraan dalam setiap
usaha kerja sama sekelompok orang untuk mencapai tujuan tertentu.
Menyelenggarakan berarti melaksanakan, memelihara, mengatur, mengurus  atau
singkatnya merupakan kegiatan menata (The Liang Gie, 1998 : 9).

Pengertian administrasi ini dapat dibedakan menjadi dua pengertian, yaitu :
(Soekarno K. , 1990 : 9)

a. Administrasi dalam arti sempit adalah tata usaha (administratie) atau office work
yang mempunyai arti segala kegiatan yang meliputi tulis-menulis, mengetik,
korespondensi, dan sebagainya.

b. Administrasi dalam arti luas dapat ditinjau dari tiga sudut yaitu sudut proses,

fungsi, dan proses kepranataan (institution).
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1. Sudut proses .

Administrasi merupakan keseluruhan proses yang dimulai dari pemikiran,
perencanaan, penggerakkan, pengawasan atau pengendalian sampai dengan
proses pencarian tujuan.

2. Sudut fungsi atau tugas

Administrasi berarti ditinjau dari keseluruhan tindak (aktifitas) yang harus
dilakukan secara sadar oleh seseorang atau sekelompok orang sebagai
administrator.

3. Sudut Kepranataan (institution)
Administrasi adalah sekelompok orang-orang tertentu yang melakukan aktifitas

didalam perusahaan atau badan usaha.

2.1.2 Ciri-ciri dan Tujuan Administrasi
a. Cirni-ciri Administrasi
Adapun ciri-ciri administrasi antara lain, bersifat pelayanan, bersifat
merembes ke segenap bagian dalam organisasi, dan dilaksanakan oleh
semua pihak dalam organisasi.
b. Tujuan Administrasi
Administrasi mempunyai beberapa tujuan, sebagai berikut :
1. memberi informasi secara rinci mengenai orang-orang, obyek-obyek,
operasi-operasi, dan berbagai persetujuan-persetujuan  untuk

melaksanakan keputusan-keputusan,

.[\)

Mengatur komunikasi antar perusahaan dan konsumen,

(98]

Menyampaikan perhitungan dan pertanggungjawaban pemeriksaan

pelaksanaan organisasi.

2.1.3 Manfaat Administrasi
Administrasi mempunyai beberapa manfaat antara lain dalam hal :

a. melayani pelaksanaan operatif untuk mencapai tujuan dari suatu organisasi,
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menyediakan keterangan-keterangan, khususnya bagi pemimpin organisasi itu
untuk membuat keputusan atau melakukan ndakan yang tepat,

membantu kelancaran perkembangan organisasi sebagai satu keseluruhan (The
Liang Gie, 1998 : 31).

2.2 Pemasaran

2.2.1 Pengertian Pemasaran

Beberapa ahli mengemukakan tentang pengertian pemasaran, sebagai berikut :
Alex S. Nitisemito, marketing adalah semua kegiatan yang bertujuan untuk
memperlancar arus barang dan jasa dari produsen ke konsumen dengan cara
paling efisien dengan maksud untuk menciptakan permintaan yang paling efektif,
atau merupakan tindakan-tindakan yang menyebabkan distribusi fisik (Winardi,
1991 : 5).

William J. Stanton (1991: 5) mengemukakan bahwa pemasaran adalah suatu
sistem total dari kegiatan bisnis yang dirancang untuk merencanakan, menentukan
harga, mempromosikan dan mendistribusikan barang-barang vang dapat
memuaskan keinginan dan jasa baik kepada para konsumen saat ini maupun
konsumen potensial.

Philip Kotler (1990 : 5), pemasaran adalah suatu proses sosial dengan mana
individu dan sekelompok orang mendapatkan apa yang mereka butuhkan dan
Keinginan untuk menciptakan serta mempertukarkan produk dan nilai dengan

individu dengan sekelompok lainnya.

Dari beberapa istilah tentang pemasaran oleh para ahli tersebut, ternyata pemasaran

mempunyai pengertian yang sangat luas. Dengan demikian dapat diambil kesimpulan

bahwa pemasaran merupakan keseluruhan pengertian tentang :

a. penjualan yaitu satu bagian dari promosi dan promosi adalah bagian dari program

pemasaran secara keseluruhan,
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b. perdagangan yaitu perencanaan produk, meliputi perencanaan untuk memenuhi
barang dan jasa yang baik untuk memenuhi pasar pada waktu yang tepat dengan
tingkat harga yang layak serta warna dan ukuran yang sesuai,

c. distribusi fisik yaitu kegiatan-kegiatan aliran material seperti  kegiatan
pengangkutan, penyampaian dan pengawasan persediaan.

Secara umum pemasaran merupakan suatu sistem dari kegiatan-kegiatan yang
saling berhubungan ditujukan untuk merencanakan harga, mempromosikan dan
mendistribusikan barang dan jasa kepada kelompok pembeli. Proses pemasaran ini
dimulai sebelum produk-produk, baik barang dan jasa dihasilkan, dan tidak dimulai
pada saat produksi selesai atau ditawarkan, juga tidak berakhir pada saat produk
terjual. Semua kegiatan atau keputusan yang diambil di bidang pemasaran harus
ditujukan utnuk menentukan produk, pasar, harga, dan promosinya.

Oleh karena itu pemasaran merupakan kegiatan pokok yang harus dilaksanakan
para pengusaha dalam menjalankan usaha untuk mempertahankan kelangsungan
hidup perusahaan, untuk berkembang, dan untuk memperoleh laba, dan semuanya ini

tergantung pada keahlian di bidang pemasaran, produksi, akuntansi, dan sebagainya.

2.2.2 Konsep Pemasaran
Pemasaran merupakan faktor yang sangat penting dalam suatu perusahaan,
dimana perusahaan yang berorientasi kepada pembeli harus mampu memadukan
keputusan pemasaran dengan fungsi lain yang ada dalam perusahaan. Penggunaan
konsep pemasaran bagi suatu perusahaan dapat menunjang keberhasilan bisnis atau
usaha yang menyatakan bahwa kepuasan konsumen merupakan syarat ekonomi dan
sosial bagi kelangsungan hidup perusahaan. Sebagai falsafah, konsep pemasaran
tersebut tersusun dengan menggunakan tiga faktor dasar, yaitu :
1. Seluruh perencanaan dan kegiatan perusahaan harus berorientasi pada konsumen
atau pasar yang dituju,
2. Volume penjualan yang menguntungkan harus menjadi tujuan perusahaan dan

bukannya volume untuk kepentingan volume itu sendiri,
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3. Seluruh kegiatan pemasaran dalam_perusahaan harus dikoordinasikan dan
diintegrasikan secara organisatoris.
Konsekuensi dari konsep pemasaran bahwa semua kegiatan perusahaan
harus diarahkan pada usaha mengetahui kebutuhan pembeli, kemudian
memuaskan kebutuhan tersebut dengan mendapatkan laba yang layak untuk

jangka panjang ( Basu Swastha, 1998 :17).

2.2.3 Strategi Pemasaran
Dalam kegiatan yang akan datang manajer pemasaran sering dihadapkan
pada persoalan yang menghambat tujuan perusahaan dalam bidang pemasaran.

Pemecahan masalah tersebut tergantung pada strategi pemasaran yang dilakukan

perusahaan. Strsategi pemasaran dari setiap perusahaan merupakan satu rencana

keseluruhan untuk mencapai tujuan, dan menentukan strategi pemasaran dapat

dilakukan dengan membuat 3 keputusan, yaitu : (Basu Swastha, 1998 : 69)

1. Menentukan marketing mix yang merupakan variabel dan dipakai perusahaan
sebagal sarana untuk mengetahui dan memenuhi kebutuhan serta keinginan
konsumen. Variabel-variabel yang terdapat didalamnya adalah produk, harga,
promosi, dan distribusi (4 P).

2. Menentukan konsumen yang dituju, dalam arti memilih konsumen yang
tertentu dan bukan masyarakat seluruhnya untuk menunjang keberhasilan
dalam usaha pemasaran. Konsumen yang dituju merupakan individu yang
harus dilayani perusahaan dengan memuaskan, sehingga pasar potensialnya
akan menjadi lebih besar.

3. Menentukan keinginan konsumen yang ditujukan terhadap manfaat barang
Dalam hal in1 manajemen harus menemukan keinginan konsumen. Tentu saja

perlu diadakan penyesuaian marketing mix terhadap keinginan konsumen.

2.3 Pengertian Administrasi Pemasaran
Administrasi  merupakan  aktifitas merencanakan, mengorganisasi,
mengarahkan, mengawasi, dan mengendalikan sampai menyelenggarakan secara

tertib sesuatu hal pekerjaan perkantoran, sedangkan pemasaran adalah suatu
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sistem secara keseluruhan dari kegiatap-kegiatan bisnis yang ditujukan untuk
merencanakan, menentukan harga, mempromosikan dan mendistribusikan barang
dan jasa yang dapat memuaskan kebutuhan kepada konsumen yang ada maupun
konsumen potensial.

Dari kedua pengertian tersebut diatas dapat dikatakan bahwa yang dimaksud
dengan administrasi pemasaran adalah serangkaian aktivitas pekerjaan
perkantoran yang mendukung kegiatan proses pemasaran sebagai fungsi dalam
rangka perencanaan, pengorganisasian, pengarahan, pengawasan, dan

pengendalian.

2.4 Arti Pentingnya Administrasi Pemasaran
Administrasi pemasaran merupakan salah satu faktor yang mempengaruhi
penjualan, sebab dengan adanya administrasi pemasaran maka penjualan produk
dapat dikontrol dengan mudah. Kegiatan administrasi pemasaran tersebut sangat
diperlukan sekali dalam kegiatan penjualan suatu barang karena mempunyai arti
penting bagi perusahaan, antara lain :
I. untuk menetapkan rencana penjualan,
2. agar pelaksanaan penjualan bisa berjalan dengan lancar,
3. untuk menghindari hal-hal yang tidak dinginkan dalam kaitannya dengan
penjualan, misalnya dengan tidak terbayarnya hutang dari konsumen,
4. sebagai dasar penyusunan posisi kekayaan perusahaan,
5. sebagai alat dasar evaluasi apabila terjadi penyimpangan antara rencana dan
kekayaan,
6. sebagai dasar penentuan kebijaksanaan perusahaan khususnya di bidang

pemasaran dan penjualan untuk masa yang akan datang.

2.5 Perbedaan Antara Penjualan dan Pemasaran
Penjualan merupakan interaksi antar inidividu, saling bertemu muka yang
ditujukan untuk menciptakan, memperbaiki, menguasai atau mempertahankan

hubungan pertukaran yang saling menguntungkan (Basu Swastha, 1998:5).
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Penjualan disini mempunyai kaitan erat dengan proses pemasaran, hanya
saja pengertiannya lebih sempit. Akan tetapi, penjualan mempunyai peranan
penting didalam pelaksanaan fungsi pemasaran terutama agar produk yang
dihasilkan perusahaan bisa sampai kepada konsumen dengan harga yang layak
serta memuaskan pihak penjual.

Didalam proses pemasaran dimulai sebelum produk-produk, baik barang
dan jasa yang dihasilkan, dan tidak dimulai pada saat produksi selesai atau
ditawarkan, juga tidak berakhir pada saat produk terjual. Semua kegiatan atau
keputusan yang diambil di bidang pemasaran harus ditujukan untuk menentukan
produk, pasar, harga dan promosinya. Sedangkan, pada proses penjualan dimulai
setelah produk-produk yang dihasilkan sudah jadi dan siap untuk ditawarkan
kepada konsumen sehingga volume penjualan mengalami peningkatan. Dengan

demikian, kelangsungan hidup perusahaan dapat dipertahankan.
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BAB I |
GAMBARAN UMUM PERUSAHAAN

3.1 Sejarah Singkat PT Mangli Djaya Raya Jember

PT. Mangli Djaya Raya Jember merupakan perusahaan yang bergerak di
bidang pengolahan tembakau sekaligus pemasarannya, terutama pemasaran ke
luar negeri dan berlokasi di Jalan Hayam Wuruk 139, Kecamatan Mangli,
Kabupaten Jember.

Bermula dari adanya kelebihan produksi tembakau dari masyarakat petani
yang banyak menanam tembakau, maka timbullah keinginan untuk' mendirikan
pabrik pengolahan tembakau.

Berdirinya perusahaan ini diprakarsai oleh empat orang, yaitu :

a. Budi Laksmono

b. Hasanto Santoso

c. Indra Santoso

d. Effendi Santoso

Pada tahun 1963 berdirilah perusahaan swasta yang berbentuk CV dengan
nama CV. Mangli Djaya Raya Jember dan berlokasi di desa Mangli, Kabupaten
Jember. CV Mangli Djaya Raya Jember merupakan perusahaan keluarga atau
perusahaan tertutup. Modal yang dipergunakan untuk mendirikan CV ini berasal
dari modal sendiri dan perolehan kredit dari bank dan kompensasi sebesar 40 %
modal dari bank dan 60 % modal sendiri. Produk yang dihasilkan adalah bahan
baku untuk pembuatan rokok cerutu jenis tembakau Besuki Na-Oogst yang sudah
mengalami proses pengolahan atau pemasakan di gudang fermentasi.

Pada tahun 1966 CV Mangli Djaya Raya Jember ditutup karena
meletusnya G 30 S/PKI mengingat beberapa pertimbangan dan fakotr-faktor yang
dihadapi pada waktu itu. Setelah perisriwa itu selesai maka perusahaan tersebut
mulai usahanya kembali.

Pada tahun 1971 perusahaan ini mengalami ekspansi mengubah dari CV.
Menjadi Perseroan Terbatas (PT) yang kemudian dinamakan PT. Mangli Djaya

Raya. Hal ini sesuai dengan telah diresmikan dan disahkan berdasarkan Surat

12
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Keputusan Menteri Kehakiman nomor D.15.4/VIVHG/17-25/72 yang kemudian

diumumkan dalam Berita Negara Republik Indonesia pada tanggal 26 September

1972.

Sampai saat ini perusahaan telah mengalami perkembangan yang cukup

pesat dengan adanya penambahan jumlah gudang yang meliputi :

a.

Gudang Mangli

Gudang tersebut berlokasi di desa Mangli yang termasuk kecamatan
Kaliwates, mempunyai tiga gudang vang luasnya 4788 m” . Kapasitas
yang ditampungnya 450 ton tembakau. Di gudang Mangli merupakan
pusat dari semua kegiatan yang ada didalam perusahaan, misalnya saja
pada waktu pengiriman tenbakau ke luar negeri semua tembakau yang
ada di gudang-gudang lainnya dikumpulkan di gudang Mangli setelah
itu dimasukkan didalam peti kemas.

Gudang Petung

Gudang tersebut berlokasi di desa Petung yang termasuk kecamatan
Bangsalsari, mempunyai dua gudang yang luasnva 3008 m> . Kapasitas
yang ditampungnya 200 ton tembakau. Di gudang Petung terdapat
mesin pencampur tembakau untuk meratakan tembakau yang satu
dengan yang lain. Disana semua tembakau yang ada di gudang-gudang
lainnya dikirim ke Petung untuk dicampur dengan mesin pencampur
tembakau.

Gudang Bangsalsari

Gudang tersebut berlokasi di desa Bangsalsari yang termasuk
kecamatan Bangsalsari, mempunyai satu gudang yang luasnva 4800
m’. Kapasitas yang ditampungnya 200 ton tembakau.

(Gudang Sebanen

Gudang tersebut berlokasi di desa Sebanen yang termasuk kecamatan
Kalisat, mempunyai dua gudang vang luasnya 4500 m’ . Kapasitas

yang ditampungnya 200 ton tembakau.
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e. Gudang Sempolan .
Gudang tersebut berlokasi di desa Sempolan yang termasuk kecamatan
Silo. mempunyai dua gudang vang luasnya 2000 m* . Kapasitas yang

ditampungnya 100 ton tembakau.

3.2 Struktur Organisasi

Struktur organisasi bagi suatu perusahaan sangat penting artinya,karena
dalam struktur organisasi digambarkan mengenai tugas dan tanggung serta
wewenang hubungan antar bagian. ‘

Struktur organisasi adalah suatu kerangka yang mewujudkan pola tetap
dari hubungan-hubungan diantara bidang-bidang kerja maupun orang-orang yang
menunjukkan kedudukan dan peranan masing-masing dalam suatu kebulatan
kerjasama.

Bentuk struktur organisasi PT. Mangli Djaya Raya adalah Line
Organization atau bentuk organisasi garis, karena dalam perusahaan ini mengenal
satu komando yang dalam hal ini dipegang oleh direktur utama sebagai pimpinan
tertinggi dalam operasional perusahaan.

Adapun struktur organisasi PT. Mangli Djaya Raya Jember adalah sebagai

berikut :
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[ KOMISARIS 1 }

[ KOMISARIS 11 1

DIREKTUR UTAMA

WAKIL DIREKTUR

[ DIREKTUR PRODUKSI

I

MANAIJER PRODUKSI

)

1

[ DIREKTUR PEMASARAN]
I

MANAJER PEMASARAN ]

[

~

ASS. M. PRODUKSI | KABAG. KANTOR

I

7

BAGIAN PEMBELIAN

—

|

P

PENERIMAAN BARANG

|

BAGIAN GUDANG

MANDOR

[ PEMBANTU MANDOR

)
J
)
J
)

I ]

ASS. M. PRODUKSI 1I
ASS. BAG. ASS. BAG.
ADM. KEU.

[ BURUH SORTIR ] [ BURUH STAPEL ] [ BURUH PELADEN ][ BURUH GILING ]

Gambar I : STRUKTUR ORGANISASI PT. MANGLI DJAYA RAYA JEMBER.
Sumber Data : PT. Mangli Djaya Raya Jember
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Adapun tugas dari masing-masing bagian yang ada dalam struktur organisasi

adalah sebagai berikut :

1.

[

[9e]

Komisaris [ dan II

Memberikan pengarahan dan pengendalian terhadap tugas Direktur Utama.
Direktur Utama

a. Merencanakan dan mengatur strategi perusahaan.

b. Membuat kebijaksanaan umum perusahaan.

¢. Membuat keputusan hubungan dengan pihak ketiga.

Wakil Direktur

Membuat keputusan dengan pihak ketiga serta membantu tugas Direktur
Utama dalam mengatur strategi perusahaan dan mengawasi aktivitas
perusahaan.

Direktur Produksi

a. Membuat perencanaan produksi.

b. Mengawasi jalannya proses produksi dan pembelian bahan baku.

Direktur Pemasaran

a. Membuat perencanaan dalam bidang pemasaran.

b. Mengkoordinasi aktivitas yang berhubungan dengan fungsi pemasaran.
Manajer Produksi

Mengelola dan mengkoordinir aktivitas proses produksi tembakau di gudang.
Manajer Pemasaran

a. Mengelola segala aktivitas pemasaran tembakau di perusahaan.

b. Melakukan pengawasan dalam bidang pemasaran.

Asisten Manajer I dan [I

Sebagai instruktur bagi para pekerja yang bekerja di gudang.

Kepala Bagian Kantor

Bertugas mengurusi administrasi kantor guna mendukung kerjasama antar

bagian.

10. Asisten Bagian Administrasi

a. Mencatat absensi karyawan.

b. Mencatat hasil produksi.
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c. Menyelesaikan surat-surat perintaj; lembur, cuti, sakit, ijin.

d. Menyimpan surat-surat bagian produksi.

. Asisten Bagian Keuangan

Bertugas menyelesaikan masalah administrasi dan keluar masuknya keuangan

perusahaan.

. Bagian Pembelian

Melakukan pembelian bahan baku dari para petani.

- Penenmaan Barang

Bertugas menerima barang/tembakau di gudang yang sudah dibeli dart petani.
Bagian Gudang
Bertugas menyimpan barang/tembakau di gudang dari bagian Penerimaan

Barang.

. Mandor

Bertugas mengawasi para pekerja harian gudang serta mencatat siapa-siapa
diantara para pekerja yang tidak masuk kerja.

Pembantu Mandor

Membantu pekerjaan Mandor, mengawasi para pekerja di masing-masing

bagian; sortasi, fermentasi, stapelan, pengguntingan dan lain sebagainya.

. Buruh Sortasi

Bertugas memisah-misahkan lembar daun tembakau berdasarkan warna dan

kualitasnya.

. Buruh Stapel

Bertugas menumpuk daun tembakau untuk difermentasi.

. Buruh Peladen

Bertugas mengisi tempat tembakau yang akan dipisah-pisahkan menurut;
warna, tebalnya serta pekerjaan lainnya yang berhubungan dengan kontinuitas

kerja para pekerja.

. Buruh Giling

Bagian yang kerjanya menggiling dan mengangkat atau memindahkan
tembakau yang sudah dipacking dariu tempat yang satu ke tempat vang lain

untuk dikirim atau dipasarkan.
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3.3 Tenaga Kerja Perusahaan

Tenaga kerja merupakan faktor terpenting pada perusahaan pengolahan
tembakau PT. Mangli Djaya Raya Jember. Hal ini disebabkan proses produksi
sebagian besar dilakukan oleh tenaga manusia. Berhasil tidaknya mutu tembakau
tergantung pada ketrampilan dan ketelitian para pekerjanya.

Tenaga kerja yang ada pada perusahaan ini sebagian besar tenaga kerja
wanita, karena dalam kegiatan pengolahan tembakau ini dibutuhkan sekali
ketekunan (ketelatenan).

Tenaga kerja pada PT. Mangli Djaya Raya Jember dibagi menjadi dua,
yaitu :

I. Tenaga kerja langsung dan,
2. Tenaga kerja tidak langsung.

Tenaga kerja langsung meliputi; asisten manajer produksi I dan II,
penerima barang, bagian sortasi, bagian stapel, peladen dan bagian giling.
Sedangkan tenaga kerja tidak langsung meliputi direktur produksi, manajer
produksi, manajer pemasaran, bagian pembelian, direktur pemasaran, kabag.
kantor, ass.bag keuangan, ass.bag administrasi, mandor, dan pembantu mandor,

Adapun jumlah tenaga kerja PT. Mangli Djaya Raya Jember berdasarkan

tugasnya tercantum pada tabel sebagai berikut :
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No. Tenaga Kerja Jumlah Pegawai
Tenaga Kerja Tidak Langsung
1. | Komisaris 4
2. | Direktur Utama 1
3. | Wakil Direktur Utama I
4. | Direktur Produksi 1
5. | Manajer Produksi 3
6. | Bagian Pembelian 5
7. | Direktur Pemasaran 1
8. | Manajer Pemasaran |
9. | Kepala Bagian Kantor 1
10. | Asisten Bagian Keuangan 2
11. | Asisten Bagian Administrasi 8
12. | Asisten Manajer Produksi I 6
13. | Asisten Manajer Produksi [T 12
14. | Penerima Barang 2
15. | Mandor 1
16. | Pembantu Mandor 4
Tenaga Kerja Langsung
Tenaga Kerja Harian Lepas :
17. | Buruh Sortasi £ 225
18. | Buruh Stapel 186
19. | Buruh Peladen 154
20. | Buruh Giling 150

Sumber : PT. Mangli Djaya Raya Jember

a. hari Kerja seminggu adalah 6 (enam) hari.

Jam kerja pada PT. Mangli Djaya Raya Jember ditentukan sebagai berikut:

b. Jam kerja sehari adalah 7 (tujuh) jam, dengan ketentuan :
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07.00-09.30 WIB ............... Waktukerja
09.30-10.00 WIB ............... Waktu istirahat
10.00-12.30 WIB ............... Waktu kerja
12.30-13.00 WIB ............... Waktu istirahat
13.00-15.00 WIB ............... Waktu kerja

3.3.1 Sistem Pengupahan
Sistem pengupahan dibedakan menjadi tiga golongan, yaitu :
a.  Gaji bulanan untuk karyawan tetap atau tenaga kerja tidak langsung.
b.  Gaji harian dibayar sepuluh hari sekali untuk tenaga kerja harian tetap
dan harian lepas.
¢.  Gaji borongan dibayar sepuluh hari sekali berdasarkan borongan yang

diperoleh.

3.3.2 Kesejahteraan Karyawan
Sistem kesejahteraan karyawan diupayakan meliputi :

I. Bantuan biaya pengobatan bagi tenaga kerja yang sakit pada saat bekerja.

ltx.)

Santunan bila terjadi musibah atau salah satu tenaga kerja meninggal.

L8]

Semua karyawan menjadi anggota koperasi.
4. Pendidikan, semua karyawan setingkat staf diikutkan kursus Bahasa

Inggris,dan pelatihan komputer.

n

Tunjangan Hari Raya (THR), biasanya diberikan dalam bentuk tambahan upah
selama satu periode/selama sepuluh hari kerja.

6. Setiap setahun sekali karyawan tetap rekreasi dan studi tour.

3.4 Pengadaan Bahan Baku Tembakau
Aktivitas yang dilakukan PT. Mangli Djaya Raya Jember sebagai
perusahaan yang bergerak dalam bidang perdagangan tembakau meliputi usaha

pembelian tembakau, pengolahan tembakau, dan ekspor ke beberapa negara.
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3.4.1 Sistem Pembelian Tembakau

Sistem pembelian tembakau sebagai bahan baku cerutu yang dilakukan

PT. Mangh Djaya Raya Jember dalam rangka menjaga kesecimbangan dan

kelancaran usahanya maka sistem pembelian yang digunakan ada dua cara, yaitu :

I,

o

a.

Pembelian langsung dari petani atau biasanya petani datang sendiri ke gudang
(perusahaan).
Jenis tembakau yang diperoleh langsung dari petani berupa hasil openan dan
dalam bentuk daun kering. Tembakau yang akan disortasi dikelompokkan
sesuai dengan kualitas yang telah ditentukan, kemudian baru dibayar dengan
harga yang telah disepakati.
Pembelian secara langsung dari petani yang meliputi petani daerah;
Sempusari, Bangsalsari, Ledokombo, Biting, Sempolan, Wuluhan, Ambulu,
dan Balung.
Pembelian tembakau pada perusahaan sejenis.
Perusahaan sejenis lainnya menawarkan tembakaunya unwk dijual, kalau
perusahaan PT. Mangli Djaya Raya Jember sesuai dengan kualitas tembakau
yang ditawarkan oleh perusahaan sejenis lainnya.

Adapun sortasi pembelian tembakau tersebut dilakukan dengan :
Pembelian dalam bentuk “bir-biran”
Pembelian tembakau dalam bentuk “bir-biran” adalah tembakau Besuki Na-
Oogst dalam keadaan terbuka untuk memisahkan antara yang utuh dan yang
tidak utuh. Tembakau yang dibeli ini dibedakan dalam kualitas dan ukuran
tembakau yang disebut 'lengte' atau disingkat dengan huruf L terdiri dari :
L1 ukuran satu (lebih dari 40 cm).
L2 ukuran dua (35-39 cm).
L3 ukuran tiga panjang  (31-35 cm).
L3- ukuran tiga pendek  (28-30 cm).
L4 ukuran empat panjang (17-24 cm).
L4- ukuran empat pendek (24-28 cm).
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Tiap ukuran dipisahkan antara kasar, halus, terang, gelap, bersih, kotor,

kepak, dan rambing (lubang) yang akan berpengaruh kepada ni'ai dan harga

tembakau.

Tembakau yang akan “dibir-bir” pada umumnya adalah tembakau yang halus
vaitu digunakan untuk calon dekblad, omblad, HK I, HK II/A, dan HK III/A.

Sedangkan tembakau yang bermutu kasar sebagai bahan filler atau isi cerutu

dibedakan atas :

L.
2,
2]
4.

filler baik
filler sedang
filler jelek

filler afkiran

Untuk filler tidak perlu'dibir-bir'dan dijual dalam bentuk tidak diunting.

b.

Pembelian dalam bentuk tengeled

Tembakau dalam bentuk tengeled adalah daun tembakau tidak dalam keadaan
terbuka dan tetap terikat dalam satu untingan. Untuk tembakau yang dibeli
dalam bentuk tengeled atau bukan dalam bentuk “bir-biran” harganya lebih
murah dari tembakau yang sudah “dibir-bir”. Pada umumnya tembakau yang
dijual dalam bentuk tengeled adalah tembakau untuk filler, tetapi jika ada
tembakau halus yang tercampur diambil untuk is1 filler cerutu, untuk
tembakau filler afkiran yang agak baik dapat dijual lokal untuk campuran
rokok kretek dalam negeri.

Pembelian dalam bentuk bal

Pembelian daun tembakau yang sudah dibal, pada setiap balnya mempunyai
harga yang sama dan satu kualitas yaitu halus, kasar, bersih, kotor, terang,
gelap dan pecah. Dalam pembelian ini perlu dibongkar kembali guna
penyesuaian mutu tembakau yang telah dimiliki. Dalam pembongkaran
biasanya ada perubahan komposisi yang penyusutannya sebesar 3%. Pada
tembakau yang dibeli perbal jika ada daun tembakau yang tidak cocok

mutunya akan dikeluarkan.
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3.4.2 Pembelian Bahan Pembantu -

Dalam proses fermentasi tembakau diperlukan bahan pembantu guna
menghindari  terjadinya perubahan iklim serta pencegahan terhadap hama
lasoderma. Untuk itu diperlukan bahan pembantu agar tembakau dapat terjaga.
Adapun bahan pembantu yang diperlukan antara lain :

a. tikar "Purun” dari Kalimantan gunanya sebagai pembungkus tembakau yang
sudah dibal.

b. daun Kedoyo sebagai pelembab tembakau jika suhu terlalu panas.

¢. arang untuk pemanasan agar tembakau tidak terlalu lembab di musim hujan.

d. pestisida untuk pencegahan hama lasoderma, dimana pemberiannya setiap 1,5
bulan sekali.

¢. kertas kraf untuk memisahkan tiap sap dari susunan tembakau dalam setiap
balnya guna menghindari kerusakan akibat léngketnya untingan satu dengan

lainnya.

3.4.3 Proses Pengolahan Tembakau

Pelaksanaan proses pengolahan tembakau lebih banyak menggunakan
tenaga manusia. Kegiatan proses produksi harus dilakukan secara teliti untuk
memperoleh hasil yang sesuai dengan permintaan luar negeri. Tembakau yang
diolah merupakan tembakau jenis Na-Oogst. Urutan proses produksi yang
dilaksanakan PT. Mangli Djaya Raya Jember dapat digambarkan dalam skema

berikut ini :
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Gambar 2 : SKEMA PROSES PRODUKSI TEMBAKAU NA-OOGST
PT. MANGLI DJAYA RAYA JEMBER

Sems N e T e Y cane T cammm

Sumber Data : PT. Mangli Djaya Raya Jember

1. DaunTembakau Mentah
Tembakau mentah diperoleh dengan melakukan pembelian kepada petani
setelah dikualifikasi kualitasnya, maka pihak perusahaan akan membayar
sesuai dengan harga yang telah disepakati bersama.

2. Sortasi Awal

Dalam proses sortasi awal ini meliputi kegiatan, yaitu :
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a. Memilih mutu tembakau.
b. Mengeluarkan daun tembakau yang tidak memenuhi syarat standar
kualitas, yaitu :
b.1 Daun tembakau hijau mati.
b.2 Daun tembakau keropos.
b.3 Daun tembakau yang ranting-ranting (tinggal gagang).
b.4 Daun tembakau busuk. ,
b.5 Daun tembakau yang ujung-ujungnya rusak hitam.
b.6 Daun tembakau kering pohon.
3. Fermentasi Awal
Sebelum tembakau disortasi lebih lanjut harus dimatangkan lebih dahulu
karena konsumen tidak akan membeli tembakau yang masih dalam keadaan
mentah, yang masih mempunyai rasa dan aroma yang kurang enak.
Fermentasi dilakukan dengan cara menumpuk (stapel) dengan lebar tempat
dan berat tembakau yang sudah ditentukan untuk mendapatkan tekanan yang
dikehendaki. Fermentasi awal ini memerlukan waktu kurang lebih dua bulan,
sebelum tembakau disortasi lebih lanjut.
4. Sortasi Kak-Teng-Put
Dalam proses ini kegiatan yang dilakukan adalah membedakan posisi atau
letak daun antara daun kaki (paling bawah), daun tengah, dan daun pucuk
pada saat masih di pohon.
5. Sortasi Kasar Halus
Setelah daun tembakau dibedakan berdasarkan letaknya, maka sortasi
berikutnya adaah membedakan daun tembakau berdasarkan kasar halusnya.
6. Sortasi Bersih Kotor
Dalam sortasi ini daun tembakau dipilih berdasarkan bersih kotor
permukaannya.
7. Sortasi Tebal Tipis
Daun tembakau dibedakan berdasarkan ketebalannya juga dibeakan antara

daun tebal dan daun tipis. Hal ini dilakukan agar dapat dibedakan fungsinya.
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8. Sortasi Warna Daun .

11.

Dalam sortasi ini daun tembakau akan dibedakan berdasarkan warnanya. Pada
saat sortasi ini, akan diperoleh 6 (enam) macam warna, yaitu:

a. Merah tua

b. Merah muda

c. Biru tua (hijau tua)

d. Biru muda (hijjau muda)

¢. Merah kekuning-kuningan

f. Biru kekuningan (hijau kekuningan).

Sortasi Panjang-Lebar-Rambing (robek)

Pada sortasi ini daun tembakau dibedakan berdasarkan panjang daun, lebar

daun, dan rambing (daun tembakau yang berlobang banyak atau robek).

. Na Fermentasi (fermentasi akhir)

Setelah daun tembakau dibedakan berdasarkan sortasinya, maka daun
tembakau tersebut diuntingi. Untingan tersebut dalam proses ini akan distapel.
Apabila dalam stapel ini dilakukansebanyak 4 (empat) kali pembalikan dari
Stapel A sampai Stapel D dan kenaikkan suhu terhenti pada suhu 42-43 ° C,
maka aroma tembakau akan lebih masam daripada semula dan nampak lebih
mengkilap, dengan demikian tembakau telah masak.

Na Sortasi (sortasi akhir)

Setelah daun tembakau tersebut masak dalam fermentasi akhir, maka diadakan
sortasi akhir atau sortasi per daun tembakau. Setelah sortasi akhir selesai, daun
tembakau dipisahkan menurut kegunaannya, kemudian dimasukkan ke dalam

peti atau kotak.

. Pengebalan

Pengebalan merupakan akhir dari semua kegiatan yang ada dalam proses
pengolahan tembakau. Tembakau yang telah siap diekspor dimasukkan
kedalam peti atau kotak yang telah disediakan dengan berat masing-masing
100 kg, kemudian diproses dalam bentuk bal dan dibungkus dengan tikar

"Purun" yang siap diekspor.
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3.5 Pemasaran Tembakau .

PT. Mangli Djaya Raya Jember merupakan perusahaan pengelolaan
tembakau yang sebagian besar hasilnya dijual ke luar negeri. Dari tembakau yang
diolahnya 99% dijual ke luar negeri dan 1% dijual ke dalam negeri. Tembakau
yang dikirim oleh PT. Mangli Djaya Raya Jember adalah jenis tembakau Na-
oogst. Tembakau Na-oogst merupakan jenis tembakau yang ditanam di daerah
Besuki, penanamannya dilakukan pada musim penghujan dan pemanenannya pada
musim kemarau. Tembakau Na-oogst diperoleh dari petani yang sudah dalam

bentuk openan dan bisa digunakan sebagai bahan cerutu.

3.5.1. Produk Tembakau yang Dipasarkan
Jenis tembakau yang diekspor dibagi menjadi tiga macam menurut
penggunaannya, yaitu:
a. Pembalut cerutu (Dekblad)
Menghendaki syarat-syarat seperti; elastis, tipis sampai sedang, lebar
membulat, warna rata sampai agak kotor, matang, daya membara baik, rasa
dan aroma netral sampai ringan.
b. Pembungkus cerutu (Omblad)
Menghendaki syarat-syarat seperti; elastis, sedang sampai agak tebal, lebar
membulat atau mengkrucut, warna rata sampai agak kotor, daya bakar baik,
rasa dan aroma ringan gurih.
c. Pengisi cerutu (Filler)
Menghendaki syarat-syarat seperti, daun sedang/tebal, warna rata, sehat,

matang, berbau segar, dan daya bakar baik.

3.5.2 Daerah Pemasaran
Daerah penjualan harus diperhatikan oleh suatu perusahaan dalam rangka
untuk meningkatkan volume penjualan. Daerah penjualan PT. Mangli Djaya Raya

dilihat dari jenis tembakaunya antara lain:
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Untuk jenis Filler (pengisi cerutu) ,

Daerah yang banyak pemintaan filler diantaranya; Inggris, Prancis, Belanda,
Swedia, Spanyol, Denmark, Bremen (Jerman Barat), dan Amerika Serikat.
Untuk jenis Dekblad (pembalut cerutu)

Daerah penjualannya Bremen (Jerman Barat), Inggris, Prancis, Belanda,
Swedia, Spanyol, Denmark, Amerika Serikat, Afrika, dan Rusia.

Untuk jenis Omblad (pembungkus cerutu)

Daerah penjualannya Inggris, Bremen (Jerman Barat), Belanda, Prancis,
Swedia, Spanyol, Denmark, Amerika Serikat Afrika, dan Rusia.

Khusus untuk negara Rusia, Afrika, dan Timur Tengah sebelum

pengiriman harus diperiksa oleh suatu badan vang ada di Indonesia yaitu

SUCOFINDO. Dalam mengirim tembakau harus diperiksa SUCOFINDO,

merupakan permintaan dari pembeli untuk memudahkan barang masuk ke dalam

negeri pembeli dan merendahkan biaya masuk barang tersebut. Teinbakau yang

diminta oleh negara Afrika, Timur Tengah, dan Rusia biasanya jenis tembakau

yang mutu rendah. Pembungkus tembakau yang dimintanya tiap bal dibungkus

dengan bahan yang terbuat dari Goni.

SUCOFINDO tugasnya dalam memeriksa tembakau yang akan dikirim ke negara

tujuan, antara lain:

a.

Memeriksa kualitas tembakau yang akan dikirim apakah sesuai dengan
kontrak.

Memeriksa apakah tembakau yang akan dikirim bebas hama karena kalau
tembakau terdapat hamanya ditakutkan akan menular ke negara tujuan
pengiriman barang,

Memeriksa apakah tembakau bebas mengandung ganja dan radiasi.
Memeriksa apakah dikirim sesuai dengan yang dibutuhkan

Daerah penjualan di dalam negeri hanya di daerah Yogyakarta lebih

tepatnya di perusahaan pembuatan cerutu yang orientasinya pada penjualan luar

negeri yaitu perusahaan Taruma Tani. Sudah bertahun- tahun lamanya PT. Mangli

Djaya Raya Jember dan Taruma Tani sudah menjalin kerja sama vang baik.
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Antara PT. Mangli Djaya Raya Jember dan Taruma Tani selama ini sudah
melakukan  pertukaran pengetahuan dengan adanya saling mengunjungi

perusahaan antara kedua belah pihak dalam rangka study tour.

3.5.3 Sistem Pemasaran
Sistem pemasaran yang dilakukan PT. Mangli Djaya Raya Cabang Jember
yaitu :

1. Pembeli datang sendiri ke PT. Mangli Djaya Raya Cabang Jember untuk
melihat secara langsung tembakau yang akan dibeli, kalau sudah cocok maka
konsumen langsung mengadakan transaksi.

2. Perusahaan terlebih dahulu mengirim contoh tembakau yang diproduksi pada
pembeli, kalau contoh tersebut cocok pembeli langsung menunjuk
perwakilannya yang ada di Indonesia untuk melihat secara langsung

tembakau yang ditawarkan sesuai dengan contoh yang dikirimkan.

(S ]

Perusahaan yang ada di luar negeri mencari tembakau yang baik di Indonesia

maka perusahaan tersebut memerintahkan perantaranya untuk mencari

tembakau yang baik. Perantara perusahaan tersebut datang ke' PT. Mangli

Djaya Raya Jember untuk melihat apakah tembakau yang ada di PT. Mangli

Djaya Raya berkualitas atau tidak. Kalau tembakau tersebut sesuai yang

diinginkan langsung mengadakan transaksi jual beli. Perantara tersebut

mendapat bayaran sepenuhnya dari pembeli bukan dari penjual.

4. Broker yang ada di luar negeri datang sendiri ke PT. Mangli Djaya Raya
Jember untuk membeli tembakau. Tembakau yang dibelinya akan dijual lagi
ke perusahaan- perusahaan yang ada di luar negeri.

5. Khusus penjualan dalam negeri hanya tinggal kirim facsimile ke PT. Mangli
Djaya Raya Jember untuk dikirim ke perusahaan pembeli. Kebanyakan
pembeli dalam negeri sudah langganan.

6. Penjualan dengan lelang tidak dilakukan oleh PT. Mangli Djaya Raya

Jember, karena penjualan dengan lelang sangat merugikan penjual. Ada

beberapa hal yang merugikan penjual, antara lain:
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a. Penjualan masih mengeluarkan bjaya gudang di luar negeri.

b. Tembakau yang dikirim ke luar negeri tidak langsung terjual masih
menunggu lelang diadakan dan menunggu penawaran harga yang sesuai
dengan penjual.

c. Tembakau yang terlalu lama disimpan di gudang akan mengalami
kerusakan.

d. Kalau tembakau tidak terjual maka penjual akan mengalami kerugian
biaya perjalanan berangkat dan pulang.

e. Penjual takut tembakau mengalami kerusakan setelah disimpan terlalu
lama maka terpaksa harga tembakau menjadi turun.

Selama ini pemerintah ikut campur dalam pelelangan tembakau. Hal ini
membuat penjual mengalami kerugian karena kalau terjadi complain dari pembeli
tentang tembakau yang dibelinya melalui lelang, pemerintah tidak mau tahu dan
kalau penjual mengalami untung maka pemerintah menarik pajak yang jumlahnya
cukup tinggi. Sehingga sekarang pemerintah tidak ikut campur dalam pelelangan
tembakau.

Cara pembayaran dalam penjualan tembakau yang dilakukan oleh
PT.Mangli Djaya Raya Jember tidak menggunakan L/C (Letter of Credit),
melainkan menggunakan cara pembayaran tunai, maksudnya tembakau tiba di
pelabuhan negara tujuan dan setelah diperiksa apakah jenis tembakau dan
kualitasnya sesuai dengan yang sudah disepakati, juga sudah diperiksa berat setiap
bal tembakau apakah mengalami penyusutan atau tidak. Setelah itu, oleh pembeli
dibayarkan semuanya. Pembayaran tembakau dihitung berdasarkan per setengah
kilogram tembakau yang dikirim. Cara pembayaran untuk penjualan dalam negeri
khususnya penjualan tembakau pada perusahaan Taruma Tani akan dibayar tiga
bulan setelah tembakau diterima oleh pembeli.

Sedangkan dalam penentuan harga, PT. Mangli Djaya Raya Jember
menetapkan bahwa harga jual ditentukan oleh besarnya biaya bahan baku, biaya
pengolahan, biaya tenaga kerja, biaya administrasi, dan biaya pemasaran.

Pelaksanaan persiapan sampai pengiriman tembakau ke luar negeri,

sebagai berikut:
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Pelayanan pembeli luar negeri dilakukan oleh PT. Mangli Djaya Raya Jember
dengan melalui negoisasi terlebih dahulu. Setelah negoisasi dibuat perjanjian
vang diperlukan oleh pembeli.
Tembakau ditentukan kualitasnya berdasarkan kelas-kelas oleh lembaga
tembakau. Tembakau tesebut yang akan dikirim ke luar negeri ditentukan
harga pokok umum.
Pembeli mengirim kepada penjual surat pemberitahuan. Pembeli
memberitahukan pelayaran yang digunakan dalam pengiriman tembakau,
pelabuhan mana yang akan dituju dan memberitahukan mana penerima
tembakau setelah tiba di negara tujuan. PT. Mangli Djaya Raya Jember
menggunakan cara Free On Board (FOB) yaitu semua biaya mulai dari kapal
sampai biaya yang harus dikeluarkan setelah sampai di negara tujuan
ditanggung oleh pembeli. Tembakau yang dikirim ke luar negeri diasuransikan
oleh pembeli untuk menjaga kerusakan tembakau dalam perjalanan
pengiriman ke negara pembeli. Asuransi akan dibuka kalau yang mengangkut
tembakau tersebut sudah transit di Singapura.
Boking space kapal pada maskapai pelayaran yang sudah ditentukan oleh
pembeli.
Pembayaran biaya periksa lembaga tembakau kepada lembaga tembakau pusat
lewat bank. Pembayaran lembaga tembakau berdasarkan mutunya.
Pembayaran biaya pemeriksaan tembakau yang akan dikirim ke luar negeri
perinciannya sebagai berikut:
a. Tembakau yang bermutu baik dengan tarif Rp 13,-/kg.

Tembakau in1 memiliki keunggulan kualitas daun lebar, tipis, kuat, baunya

harum, dan daya bakar tinggi.
b. Tembakau yang bermutu sedang tarifnya Rp 9,-/kg.
¢. Tembakau yang bermutu jelek tarifnya Rp 8,-/kg.
Tembakau yang siap dikirim ke luar negeri akan diuji oleh lembaga tembakau.
Tujuannya diadakan pengujian tembakau adalah apakah sudah layak atau tidak

layak dikirim ke luar negeri.
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Dalam pengujian tembakau tidak semua bal tembakau yang akan dikirim ke
luar negeri diuji, dari sepuluh bal tembakau diwakili satu bal yang akan diuji.
Pengujian dilakukan karena sesuai surat keputusan Direktorat Jenderal Luar
Negeri Nomor : 12/DAGLU/7/1000/1994 tanggal 13 Mei 1964.

Setelah diuji dan dinyatakan layak dikirim ke luar negeri penjual dalam hal ini
PT. Mangh Djaya Raya Jember akan mendapat sertifikat tanda uji.

Tembakau yang siap dikirim ke luar negeri terleibih dahulu ditimbang tiap
balnya karena tembakau dalam penyimpanan sebelumnya di gudang
mengalami penyusutan, yang tadinya setiap balnya 100 kg setelah ditimbang
lagi mengalami penyusutan setiap balnya tidak sama beratnya. Untuk
menghindari complain dari pembeli telah diperiksa di negara tujuan. Berat
setiap bal tembakau perlu diperhatikan karena pembayaran tembakau
berdasarkan per setengah kilogram. Setelah ditimbang hasilnya dicatat di
Weight-List (Daftar Berat), scbagai bukti bahwa setiap bal tembakau beratnya
tidak sama.

Penjual mengirim surat pemberitahuan kepada pembeli yang ada di luar
negeri. Penjual dalam hal ini PT. Mangli Djaya Raya Jember memberitahukan
tentang jenis kapal yang akan mengangkut tembakau, memberitahukan kalau
barang siap untuk dikirim dan tanggal pemberangkatan barang yang dikirim.
Menyelesaikan dokumen-dokumen yang dibutuhkan oleh pihak pembeli.
Dokumen-dokumen tersebut sebagai persyaratan pengiriman barang ke luar
negeri.

Tembakau yang sudah diuji dimasukkan dalam peti kemas, sebelumnya peti
kemas harus dipersiapkan.

Setelah semua bal sudah dimasukkan kedalam peti kemas maka siap untuk
diangkut ke Surabaya. Setelah sampai di Surabaya barang tersebut diterima
pihak Bea Cukai Tanjung Perak Surabaya dan didaftarkan via muat oleh Bea
Cukai. Barang tersebut diangkut diatas kapal yang berbendera Indonesia
dengan tujuan Surabaya-Singapura. Setelah sampai di Singapura barang

tersebut dipindahkan ke kapal asing sesuai dengan negara tujuan.


http://repository.unej.ac.id/
http://repository.unej.ac.id/

33

12. Barang sampai di negara tujuan dan kemudian diperiksa (inspeksi) oleh
pembeli.

Tujuan dari inspeksi adalah konsumen melihat langsung tembakau yang

dikinm apakah sesuai dengan contoh tembakau yang ditawarkan atau sesuai
kontrak.

PT. Mangli Djaya Raya juga mengadakan promosi penjualan dalam usaha

untuk meningkatkan volume penjualan, yaitu dengan menggunakan jasa internet

serta tenaga pemasaran (marketing).
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BAB V
KESIMPULAN

Berdasarkan pelaksanaan Praktek Kerja Nyata pada PT. Mangli Djaya
Raya Jember terutama di bidang administrasi pemasaran dapat dikatakan sudah
baik dan telah memenuhi prosedur yang ditentukan khususnya dalam pelaksanaan
ekspor ke luar negeri dimana hal ini akan semakin meningkatkan kepercayaan

konsumen terhadap perusahaan dan tetap mempertahankan kondisi perusahaan.
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Lampiran |

DAFTAR KEGIATAN PRAKTEK KERJA NYATA
PADA PT. MANGLI DJAYA RAYA JEMBER

No.

Tanggal

Kegiatan

o

|5

10.

20 Agustus 2001

21 Agustus 2001

22 Agustus 2001

23 Agustus 2001

24 Agustus 2001

25 Agustus 2001

| 26 Agustus 2001

27 Agustus 2001

28 Agustus 2001

29 Agustus 2001

Penyerahan surat 1jin Praktek Kerja Nyata kepada
Pimpinan PT. MANGLI DJAYA RAYA
JEMBER dan pemberitahuan rencana kegiatan
| yang akan diselenggarakan.

Perkenalan dengan Pimpinan dan segenap
karyvawan PT. MANGLI DIJAYA RAYA
JEMBER serta mempelajari secara umum proses
produkst pada PT. MANGLI DJAYA RAYA
JEMBER.

Memperoleh penjelasan secara umum tentang
| proses produksi PT. MANGLI DJAYA RAYA
| JEMBER.

| Memperoleh  penjelasan  tentang  prosedur
| pemasaran.

Mempelajari administrasi pemasaran yang ada
pada PT. MANGLI DJAYA RAYA JEMBER.
Memperoleh penjelasan aktivitas PT. MANGLI
DJIAYA RAYA JEMBER tentang kegiatan
pembelian tambakau.

Libur.

Memperoleh  penjelasan  tentang  prosedur
penjualan.

Memperoleh penjelasan tentang prosedur ekspor
dan dokumen-dokumen yang diperlukan dalam
kegiatan ekspor tembakau.

Memperoleh penjelasan tentang kegiatan sortasi

daun tembakau.
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30 Agustus 2001
31 Agustus 2001

[

September 2001

(N

September 2001

(V'S

September 2001
September 2001

-9

n

September 2001
5 September 2001

N

7 September 2001
8 September 2001

9 September 2001
10 September 2001
11 September 2001

12 September 2001

13 September 2001
14 September 2001

15 September 2001

16 September 2001

17 September 2001

Membantu mengisi nota pembelian tembakau.
Membantu mengawasi pekerja dalam
mengerjakan sortasi daun tembakau.

Membantu mengawasi pekerja dlam mengerjakan
sortasi Kasar-Halus.

Libur.

' Membantu mencatat penimbangan tembakau.

Membantu menimbang tembakau yang akan
distapel.

Membantu mengisi nota pembelian tembakau.
Membantu mengawasi pekerja dalam sortasi
Bersih-Kotor.

Membantu mencatat penimbangan tembakau.

Membantu pembuatan cerutu untuk tamu atau

' calon pembeli yang datang ke PT. MANGLI

DIJAYA RAYA JEMBER.
Libur.

| Membantu mengisi surat kiriman.

Membantu mengawasi pekerja dalam sortasi
warna daun tembakau.

Membantu mengawasi pekerja dalam sortasi
Panjang-Lebar-Rambing (robek).

Membantu mengisi surat Kiriman.

Membantu menyortir daun tembakau berdasarkan
utuh tidaknya daun tembakau.

Membantu pembuatan cerutu untuk tamu atau

| calon pembeli yang datang ke PT. MANGLI

DJAYA RAYA JEMBER.
Libur.
Memperoleh penjelasan mengenai dokumen-

dokumen ekspor.
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130. | 18 September 2001 Mempelajart lampiran-lampiran yang
berhubungan dengan administrasi pemasaran.

31. | 19 September 2001 Menerima penjelasan akhir untuk melengkapi data
' pada laporan dan mempersiapkan penutupan

Praktek Kerja Nyata.

LI
(89

20 September 2001 | Mohon diri dan perpisahan antar mahasiswa
"Praktek Kerja Nyata dengan Pimpinan beserta
karyawan PT. MANGLI DJAYA RAYA
' JEMBER.

Jember, 20 September 2001
PT. Mangli Djaya Raya Jember
P ﬁsptﬂr‘@ktek Kerja Nyata
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DEPARTEMEN PENDIDIKAN NASIONAL
UNIVERSITAS JEMBER

FAKULTAS EKONOM]  "mmn?

JI. Jawa (Tegalboto) No. 17 Kotak Pos 125 - B Dekan (0331 332150 (Fax.) - T.U. 337990
Kampus Bumi Tegal Boto Jember 68121 - Jatim

Nomor
Lampiran
Perihal

Kepada

24/571125.1.4/P 6/ Jpro/ Jember, 24 Juli 2001

. Kesediaan Menjadi Tempat PKN

Mahasiswa Fak. Ekonomi UNEJ

Yth, P Lvk INaN

YU, MaNGLI DJaYA RaYa
di-

JuwBli

Bersama ini dengan hormat kami beritahukan. bahwa guna melengkapi persyaratan kelulusan
dalam mengakhiri studi pada pendidikan Program Diploma [1l Ekonomi para mahasiswa
diwajibkan melaksanakan Prakiek Kerja Nyata (PKN).

Sehubungan dengan ini, kami mengharap kesediaan Instansi yang Saudara pimpin untuk
menjadi obyek atau tempat PKN. Adapun mahasiswa yang akan melaksanakan kegiatan
lersebut adalah :

No. Nama NIM Bidang Studi
1, |SOHIA RaPak 98-193 Adm, FPerusahaan

Adapun pelaksanaan Préklck Kerja Nyata tersebut pada bulan

AGLTWL — Shrlkdbur 2001

Kami sangat mengharapkan Jawaban atas permohonan tersebut dan sekiranya diperlukan
persyaratan lainnya kami bersedia memenuhi.

Alas perhatian dan pengertian Saudara. kami menyampaikan terima kasih,
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Lampiran 4

S0y P.T.MANGLI DJAYA RAYA

‘\ Head Office  : JI. Hayam Wuruk 139, Sempusari, Jember 68101, Indonesia - P.O. Box 118
Phone : (0331) 486656 - 485305 Fax : (0331) 481757 - 424951

BAMKEH

I { .
aANG NEGARA

Jember, 28 Juli 2001

Kepada vth.

Dekan Fakultas Ekonomi
Universitas Jember

di-

JEMBER.

Dengan hormat.

Membalas surat Dekan Fakultas Ekonomi Nomor : 2415/J25.1.4/P 6/2001,
tertanggal 24 Juli 2001, perihal kesediaan menjadi tempat Praktek Kerja Nyata.

Kami atas nama Perusahaan tidak keberatan tentang rencana tersebut diatas,
yang akan dimulai bulan Agustus 2001 hingga selesai. Adapun mahasiswa
tersebut adalah sebagai berikut :

I. SOPHIA RAPAK Nim - 980803101193 / AP/ D3 EK.

Demikian dan atas perhatiannya kami mengucapkan terima kasth.

...Hlormat kami,

’%’,-:' 3T i e T s
y. &I/‘j_ Ma/r{%i%)}aya Raya
i IR

\..~ Drs; Karfigno Kimpul,
"o Kepala Kantor
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UNIVERSITAS JEMBER Lampiran 5
AKULTAS - EKONOMI

KARTU KONSULTASI

BIMBINGAN PRAKTEK KERJANYATA FAKULTAS EKONOMI
UNIVERSITAS JEMBER

Nama b&l’iL{Mam

Nomor Mahasiswa - P808USLVLLGS
Program Pendidikan s bbbl
Program Studi D aldldotae L Pk Wakaal
Judul Laporan D i aNAAl . Al Ly o L ian L E Ml altall B oala .

EL L AN DAY A RAYA  JEMERER

Pembimbing T 0). N 4 L S TR 00O,
Tgl. Persetujuan P Gh A . S A T 49 2201 gy
............................................................................................ p I T
No. Kg:;: "‘ZTi Masalah yang dibicarakan ngdmab i:r?tr:i%agn
1 |f- /2-¢/ /W&&;z /4/5 1
2 ¢ ,fc;gﬁ_/// FChee 2r FdieZ ey 5 :
3 P &é_/l/ 74;%4/ (é;//,( a/é,’( e 3 /[
4 aafj* 4 5 AL AN, J 4 ﬁ-xa.\__‘(
S |/f-/- o2 /u/Lé & '/2 //E// 2 z loee ot A 4 5 A E,{it ___)[»,;.\_.__,,_,
AR AL e Tl
7 ,/k-:“'f._‘ f 2eciee ol a;?‘:,, i ¥ —
- 4
8 8
9 9
10 10
11 11
12 12
13 13
14 14
e 15
16 16
17 17
18 18
19 19
20
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Lampiran 6

P.T. MANGLI DJAYA RAYA

‘\ Head Office - JI. Hayam Wuruk 139, Sempusari, Jember 68101, Indonesia - P.O. Box 118
Phone : (0331) 486656 - 485305 Fax : (0331) 481757 - 424951

BANKEH .
GANG NEGARA

SURAT KETERANGAN

Yang bertanda tangan dibawah ini kami, dengan ini menerangkan dengan sebenarnya
bahwa :

Nama - SOPHIA RAPAK

NIM 980803101193 / ADM.PERH/D3.EK.
Yang bersangkutan telah menyelesaikan Praktek Kerja Nyata (PKN) di P.T. Mangli
Djaya Raya, Gudang Mangli, Kecamatan Kaliwates, Kabupaten Jember terhitung

mulai bulan Agustus 2001 hingga bulan :Septerber- 2001

Demikian  Surat Keterangan ini kami berikan untuk dapatnya dipergunakan
sebagaimana mestinya.

&y 5Q;g~mRT10No K.)

s — Kepala Kantor
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Jl

FR1 10:08 FAX 65 12143670

UNLYERDAL LEAr AdLA L

PORT OF LOADING: Sazabays .

PORT OF UNLOADING: Le Havre

FINAL ADDRES3S OF DELIVERY: Spay

FUMIGATION: tobaczu to be fumigated prior to shipment

DESCRIPTION OF THE GOODS: 2 % 40 Ft containers loaded with 360 bales of lot 011122-ACR

(+/- 36 T. ACR Besuki/No)

GROSS WEIGHT PER CONTAINER:

NET WEIGHT PER CONTAINER:

WUMBER OF EACH CONTA[NER:

SHIPRING DOCUMFNTS REQUIRED:

a)
b)
a)
b)
<)

4)

| Original Certificate of Origin form A + 2 copies

1 Original Phytosanitary Certificate + 2 copies

1 Qriginal Certlficale of Fumigation + 2 copies

weight list in four fold - for cach container

3/3 Original "Bill of Lading”-Clean on board, stamped with “Freig 1t
payable at destination” + 5 copies of B/L

Commercial lnvoice — 2 originals + 3 copics

The above documens to be sent by Courier to the following addrcss:

Mr. R, Bartiopp

Universal Leaf{Asia) Pte Ltd
9 Craig Road

Singapore 089669

Tel.: 65-3247750
Fax: 65-324567¢

J. Bakkgr/ULA

Lampiran 7
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TANGLI DJAYA RAYA
layam Wuruk 139 (Mangli)
ER, (JATIM) INDONESIA
1 62.(0) 331 - 486656
62.(0) 331 - 485305

A DZ.SU!JJI -4¥1/>5/

Lampiran 9

COMMERCIAL - INVOICE
Nomor : 22/MDR/99-2001
Date : 28. 08. 2001

TO = . TERM OF PAYMENT :
SAGATRANS Nett cash, aller arrival and inspection.
M.CHRISTOPHE BAILLEUL
ZONE PORTUAIRE DE GRON
44601 SAINT NAZAIRE CEDEX (FRANCE)
I'ED PER : MV, LUMOSO EXPRESS V. 183 ON OR ABOUT : 30. 08. 2001
M : MANGLI - JEMBER TO : LE HAVRE - FRANCE
" MARK & NOS - - | DESCRIPTION OF GOODS QUANTITY UNIT PRICE AMOUNT
;J,BESIN'OIHI_{I.IQQB ; INDONESIAN BESUKI/NO NETT USD FOB - SURABAYA
b s o TOBACCO CROP'1999 KGS P/KGS. USD
.CUT/STEMS-1999 360 BALES
360 BALES !
MAM & Corrugated paper for 2 Countainer 40 feet. ..........
Total Amount. .......................... 2
[ i

s AL ) ., =
emit the amount to : : L &9
ANGLI DJAYA RAYA ‘ v

L no. 3081.0023 (DEM) : o =
 no. 3081.0024 (USD)
DAGANG NEGARA Jember b_ranch.

mad Yani No. 6-8 S
- Indonesia L BOPIE JAS

e I N P R T O Y N TR TP |
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| Lampiran 10

REPUBLIC OF INDONESIA

MINISTRY OF AGRICULT!'RE IR VARY- KT-8.1

PHYTOSANITARY CERTIFICATE

..................................

ANT QUARANTINE SERVICE OF INDONESIA
: Plant Protection/Quarantine Organization

of  PERANCIS

me and address of exporter

DESCRIPTION OF CONSIGNMENT

. P.T, MANGLI DJAYA RAYA

clared name and address of consignee IIR INDUSTRIES MME BRIGITTE GEORGES

mber and description of packages - : 360 BALES = 36’079 KG3 NETT

tinguishing marks
ce of origin

clared means of conv
clared point of entry

eyance

me of produce and quantity declared : 360 BALES INDONESIAN BESUKI/NO CROP 1999.........

anical name of plants

; Hicotiana"_tabauum

s is to cenrtify that the plants or plant products described above have been inspected according to appropriate
cedures and are considered to be free from quarantine pests, and practically free from other injurious pests:
I that they are considered to conform with the current phytosanitary regulation of the importing country.

DISINFESTATION AND/OR DISINFECTION TREATMENT

CIRTIE - = o SN, O NN — Treatment c...ceeeeeeeeeeeenrinn. e oAl o
emical..... TX ... - = <SS Duration and temperature ... XX ... O iktiniimeens
ncentration .. XX R B — Additional information.................. - XX
DITIONAL DECLARATION © oo Rranurssdannnnnn snss veshens oninsie s R e R O VU s s e e e
11] Nom 1]
Place of issue............ SURABAYA

R oy oy
i’ of Organ(z_aﬁon)
LAY

.............................................

Date AJAUST | 30,2001

(Signature)

C A Lg
ncial liabilify, Wik rp{ﬁum 1o this cerliticale shall
: ry

y ;'[@R—';‘_GUP’ STENS.
~BES“/ NO / HK

/1599

altach 1o Plant Quarantine Service of Indonesia or lo any ol is olticers or reprasenfytives.

14

g 3
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Lampiran 11

‘forh 3(9‘xporter‘s business name, address,

|A MLSZALy8

>t MANQLI IJJAm' mm
L. HAYAM WURUK | 13%1 nmmu, JEMTER

AST SAVA, TNDONES

oods' eonsigned o (consugnae s nams, address -country) -

AQATRANG v
E.C}IRIS'IOPHE BAIIIEUL

Reference No 512/JBIV2001

GENERALIZED SYSTEM OF PREFERENCES"

(Combined declaration and _certiflcate).‘ il

CERTIFICATE OF ORIGIN

FORM A

Issued in INDONESIA
{country)

ZONE “PORTUATRE DB daom 44601 SAINT © - s b
[AZATRE: cmm(mcn)c/o LTR INDUSTRIES e -
Means oI’ lranspori and route (as far as known) 4, For official use
SHI?PED BY MV. LU'MOSO EKPIESS V.183 ot
R OH 1 s SURABAYA,  INDONESTA
£0.. 3 LE DAVRE, PERANCIS |
4D B.... 3 AUQUST 30, 2001 - . "ISSUED RETROSPECTIVELY"
em | 6. Marks s;nd 7 Nurnber and kmd 01 packagas. descripuon ol' goods -. 8. brigin 9. Gross 1'0. N-t‘me;er
um+| ' numbers of | - .| - oriterion weight . ' .and date
Ak packagas 23540' CONT&INERS SAID 70 CONTAIN (see notes | ..or other . \O[JDVDICQS
: | 360 BAIBS w 36,439 KOS GROSS WHIGHT - it G;Baé’gw '"-2-2%1-\4-- P
T 36,079 KOS NETT WEIOHT .| w pw' | yowoomTs - igg
/| mvovEsTaN HSUKL/NO CROP* 4999 f . 430‘,;.- e
< : ‘ :=I=~==='-====—;l“====-‘-‘"'——'=—'——=:==t=—= :::tﬂ._‘lﬂl; mnama;ﬂ .KGS J}D.’ -
e i it e et gl -1 T
........ RS & L 2001
L L T
36'079
‘KGS*
=$—=l‘_'i"-=l==.

tis heraby car{ahed on the basu‘, of control camed out !hat the ..
8. LT iments are. correct

ieclarahon by.

PR OF_‘IW MINISTEY OF

T

exported to

‘those goods in the generg

..............................................

Jembery. U :]

Place and dale, s-gnalurs of nuthonzed sugnalo:y

112, Declaration by the expOrter

" Tha undersigned hereby declares. lhat the abova details and state- i;
that all the.. goods were produced in:
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ANJIN SHIPPING BIL

L U LALINLING

L R Laf Y

o Sef

ATER (COMPLETE NAME AND ADDRESS)

BAOFING, NO

SLEE | B eyl

UDDETMENT NG ) EXPORT D¢t

MAHGLL DJAYA RAYA
AYAF WURLE 1
1, JUhEER

JAWa . THOUH S L

EXPORT REFERENCES

IMPLETE NAME AND ADDRESS/NON-NEGOTIABLE UNLESS CONSIGNED TO ORDER)
G

KESTUNHE  EBes DL LEUL.
FOR TUALRE  OE S0l
SOIHEC BAZaLE Ghldiys CFfiabi .}

Pl LHDUSTIRLES
COMPLETE MAIUNG ADDRESS)

g REHE N B A

S LGLTTE GEOlGLS
AL T LESS TS

i R B (I EST S|

OF RECEIPT # PRE-CARRIAGE BY #

ALSO NOTIEY (NAME AND FULL ADDRESS)/DOMESTIC ROUTING

‘FORWAPDIN(B AGENT REFERENCES (COMPLETE NAME AND ADDRESS)

POINT AND COUNTRY OF ORIGIN

YO, THUOMES TS Ly LUrnnsy LxtRESDL LE
FLAG) PORT OF LOADING TYPE OF MOVE CONTAINERIZED / Vessel only!
SHO GEHATOR QLU o BB T T e B TR LA R | [ ves ] n
ARGE PLACE OF DELIVERY (BY ON CARRIER)# | FINAL DESTINATION {FOR THE MERCHANT'S REFERENCE ONLY)
Mk . PEEMAIGES LE Hf s FRRAHGTE
.
PARTICULARS FURNISHED BY SHIPPER
ONTAINER NO  SEAL NO NO OF PKGS | H M S 5 ; TOTAL GROSS WEIGHT TOTAl MEASUREMEF
IARKS & NOS CR CONTAINERS | * % KIND OF PACKAGES-DESCRIPTION OF GOODS KGS (POUNDS) CBM (CFT)
; . L R
SR ARG § EMLE
! -
S5 P00 naRG O Bl ey ERE P pd of S
B L 0 LAY Tl Sl 0 R T LI [l “edeldd ) our WCugilaBi@igd .. o
5 Ve |
b |
! AR A | R
20 1 §3¢r el !
G S W T
|
31 SLERS- Toey \
3 L P T o ‘.
'
]
]
1 §§\
} ot
| ©\
1
. -
: |
; [ T o Y (O O
Dptional Declared Value for increased freight charges to avoid Package Limitation 114§ (I (g
- PACKAGES THD PO Y FRET CONTalbib s UMy
RS (IN WORDS) ==
AND CHARGES RATED AS | RATE PER PREPAID COLLECT |“Ilirt.lil O Lt
F Rk LG )L [ER [B R T R LT (11 7 Y ® ki
Dite: - (TN Y 1
Bt e R
PLACE OF B(s)/L ISSUE
= 7T oA BT (O CPPR & 1
NO OF ORIGINAL B{si/l 3'3NED
i i D T
DATE OF Bis)/L ISSUE
S o e A B
the Shipper n BpERTeRt GO order And condWion uniess oharwies BILL OF LADING NO
or the container(s) or package(s) said 10 contain the cargo haren menboned. T
the lerma and condiions provided for on ihe lace and back of this Bl of Lading ?
ein of any substitule sl tha Carrier's option and/or othar means of transport. from A (R AR Phgs) 44
) port of loading 1o the port of discharge of tha piace of delivary shown herein and L
or on-carrier on paymaent ol all charges dua theeon
. this Bif of Lading duly endorsed must be surrendared in exchange lof the AT
¢ None of the terms of this Bil of Lading can be waived by or for tha Carnier except

U & duly authorized agent of the Carner

=4~ ka bound by all the sbipulations, exceptions, lerms and conditions on the lace Wnd back
“ e bonsl custom of priviege (o the contrary nolwithslanding
oy

SPR——

HANJIN SHIPPING CO.,

As Carrier

—
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TOBACCO INSTITUTION

JI. Kalimantan No. 1

BRANCH OFFICE OF EAST JAVA I

P.O. Box 253 Jember, 68121 - Indonesia

Lampiran 13

Telp. (0331) 338396 Fax. (0331) 334825

Serial No. 2.02. 1770

CERTIFICATE OF FUMIGATION
SURAT KETERANGAN FUMIGASI

obacco of type
enis Tembakau

puantity of packages
mlah kemasan

elah difumigasi dan diawasi oleh

flas been fumigated and supervision by :

No. : 597/Teh~3/VIII/2001.

Here with we conform that
Bersama ini kami menerangkan balwa

BES ., NO . REG,1999.

360 (THREE HUNDRED SIXTY) BALES

P,T. MANGLI DJAYA RAYA, JEMBER,

DRA., RENANTI

. AUGUST 21, 2001
PHOSTOXIN,

1. GD. PETUNG

until
s/d

AUGUST 26, 2001

308 m3 308 tablet 360 bal/bag/cr

2 L - m3 tablet ~ —  bal/bag/cr
okasi, Volume, Jumlah fumigant & 3 == =, m3 tablet -  bal/bag/cr
emasan.

Bpecification of tobacco party
eterangan dari party tembakau
No Head Mark Quantity of packages No Head Mark Quantity of packages

Tanda Utama

Jumlah kemasan

Tanda Utama

Jumlah kemasan

MDR-CUT STEM-1999

360

360

| This certificate is valid within 45
“Aawe from the date of issued

Jember, AUGUST 21, 2001,

Institution
of East Java II
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| Lampiran 14
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Description 4
I number Etd. Surabayva
T—. sl Umbéf 4 GIO8Y |46 NBIt: 5| Nursber | Gross || - <Na . Numbe, | Gross | Nett
mr* ok Weightry m‘v Igmi ;o! | ¢ welgnt ;-;JWélpm [0t | e Waight .1 welght
s Ea!e‘s L 93 1Ko$ Tl sl s Kad i | Bales | . Kgd ;| K ‘Bales'| Kgs Keg
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Lampiran 15

NOTA PEMBELIAN TEMBAKAU :

Ketua Kelompok :

------------------------------------------------

... Desa

Terbilang : JUMLAH :
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PT. MANGLI DJAYA RAYA 17 N SR
J. Hayam Wuruk No. 139 (66799
Telepon 486656 - 485305 - Fax. (0331) 481757 Tql.:
Bts T el e
MANGLI - JEMBER

Kepada Gudang 477 @ W' Bl vosorsooiniivvisimsss , Jember

Kendaraan Truck/Pick Up
KIRIMAN :
Ui Bl Bivom et msvivons

Untingan Polokan

Remposan Bir-Biran :

Remposan Polokan : ...

_ Bir-BiranY " S
Bir - Biran Fill '
Che / Gr
Ball
Terbilang ..
Mutu

- Kendarzan Datang Jam : .... Selesai Bongkar Jam : ol
Penerima, Sopir, Pengirim
GUdaNg : .
{ doenveresnsreamseinisrissssensisss ) [ ) B e )

A. 1. Lembar kesatu (Asli) untuk Kantor MDRJuﬂmr
2. Lembar kedua untuk Gudang Penerima
3. Lembar ketiga untuk Pengirim

B. Setiap kiriman bal harap dilampiri daftarnya
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