
 
 

 

PROPOSAL 

PRAKTEK KERJA NYATA 

 
PELAKSANAAN ADMINISTRASI PENJUALAN SPEEDY PADA 

PT.TELEKOMUNIKASI  INDONESIA TBK. KANDATEL JEMBER 

 

 

 

Diajukan Guna Memenuhi Salah Satu Persyaratan Akademik 

Untuk Memperoleh Gelar Ahli Madya (A.Md) Pada Program Diploma III Fakultas 

Ekonomi Universitas Jember 

 

 

Oleh : 

 

 

Aditya rachman 

NIM. 080803101012/MP 

 

 

 

 

PROGRAM STUDI DIPLOMA III MANAJEMEN PERUSAHAAN 

FAKULTAS EKONOMI  UNIVERSITAS JEMBER 

2011 

 

 



 

                                                   

 

 

                                                  

PROPOSAL 

REAL WORK PACTICE 

 

 

SPEEDY IMPLEMENTATION OF ADMINISTRATIVE  SALES  IN 

INDONESIA TBK PT.TELEKOMUNIKASI. KANDATEL JEMBER 

 

 

One Asked To Meet Academic Requirements To Obtain  

Degree Associate Expert (A. Md) At Diploma III Program Of Faculty Economics  

University Of Jember  

 

                                                                      By : 

 

 

                                           Aditya rachman 

NIM. 080803101012/MP 

 

 

                 Study Program Diploma III Management company 

Management Faculty Of Economics 

University Jember 



ii 

 

JUDUL 

LAPORAN PRAKTEK KERJA NYATA 

 

PELAKSANAAN ADMINISTRASI PENJUALAN SPEEDY PADA PT. 

TELEKOMUNIKASIN INDONESIA TBK. KANDATEL JEMBER 

 

Yang dipersiapkan dan disusun oleh: 

 

 Nama   :  Aditya Rachman 

 NIM   :  080803101012 

 Jurusan  :  Manajemen 

 Program Studi  :  Manajemen Perusahaan (D3) 

 

Telah dipertahankan di depan panitia penguji pada tanggal: 

 

08 Agustus 2011 

 

dan dinyatakan telah memenuhi syarat untuk diterima sebagai kelengkapan guna 

memperoleh gelar Ahli Madya (A.Md.) Program Diploma III pada Fakultas 

Ekonomi Universitas Jember. 

 

Susunan Panitia Penguji, 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sekretaris, 

 

 

 

Dr. Deasy Wulandari, SE M.Si 

NIP. 19730908 200003 2 001 

Ketua 

 

 

 

Drs. Kamarul Imam, M.Sc 

NIP. 19480922 198103 1 001 

 

Anggota, 

 

 

Drs. Ketut Indraningrat, M.Si 

NIP. 19610710 198902 1 002 

Mengetahui/Menyetujui 

Universitas Jember 

Fakultas Ekonomi 

Dekan, 

 

 

Prof. Dr. H. Moh. Shaleh, M.Sc 

NIP. 19560831 198403 1 002 



2011 
 

 

  LEMBAR PERSETUJUAN  

 

 

NAMA : ADITYA RACHMAN   

NIM : 080803101012 

PROGRAM PENDIDIKAN : Diploma III Fakultas Ekonomi  

  Universitas Jember  

PROGRAM STUDI : Manajemen Perusahaan  

JUDUL LAPORAN : PELAKSANAAN ADMINISTRASI PENJUALAN 

SPEEDY PADA PT. TELEKOMUNIKASI 

INDONESIA TBK.  KANDATEL JEMBER   

 

     Jember, … juli  2011 

 

 

Laporan  Praktek Kerja Nyata 

Telah Disetujui dan Disahkan Oleh 

 

 

 

 

Dosen Pembimbing 

 

 

 

Drs. Ketut Indraningrat,M.Si 

NIP. 196610710 198902 1 002 

 

 



iv 
 

MOTTO 

Life’s is journey , not a destiny 
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