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ABSTRAKSI

Skripsi ini dibeni Judul Analisis Pengarub Variabel |larga Jual Produk, Harga Jual
Pesaing, Biava promosi, dan Biava Distribusi Terhadap Hasil Penjualan Pada PT.
Viclory Pratama Sejati i Surabaya. Adapun pokok permasalahan bagzi perusahaan
zdalah Seberapa besar penparuh variabel harpa jual produk, hargs jual  pesang,
Mava promost. dan baya distribust terhadap penjualan, sera Faktor manakah VHn
memiliki pengarub paling dominan terhadap penjuatan, Tujuan Penelitian © Tnluk
mengatahui apakah variabel harga jual produk perusahaan, harga jual produk pesaing,
biaya promosi, dan biaya distribus terhadap volume penjualan tiap jenis produk. Dan
Dianara variabel harga jual, harga jual produk pesaing, biava promosi, dan biaya
distribust, variabel manakah yang paling dominan pengarubhnya terhudap volume
penjualan tiap jenis produk. Adapun hasil Analisis menunjukkan bahwa
A Produk Niar
L Pengaruh harga jual produk perusahaan | harga jual pessing, dan biava promosi
terhadap penjualan masing-masing jenis sepalu, baik sccara serempiak manpun
secara ihdividual adatah
a. Pengaruh harga jual produk perusabaan { X ), harpa jual produk pesaing { X5 )
dan biava promosi { X5 ) terhadap naik turusnyva hasil penjualan { Y ) secara
bersama-sama sebesar 95,0 %, sedangkan sisanya schesar 5 % disebabkan oleh
variabel lain vang tidak teridentifikasi kedalam model.
b. Pengaruh masing-masing variabel bebas lerhadap hasil penjualan
= Adla pengaruh vang nyata antara haryga jual produk perusahaan terhadap hasil
penjuslan.
- Ada pengaruh vang nvata antara hargs jual produk pesaing terhadap hasi
perjualan,

- Ada pengarub yang nyata antara bisya promosi terhadap hasil penjualan,
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- Ada pengaruh yang nyata antara biava distribus: techadap hasil pengualan
Wanabel harga jual mempunyai pengarub paling dominan terhadap penjualan,
karens mempunyai koefisien determinasi yang paling besar jika dibandingkan

dengan variabel bebas lainnya

o Meodnd Tennis

Pengaruh harga jual produk perusahaan | harga jual pesaing, dan aya promosi
lerbadap penjualan masing-masing jenis sepatu, baik secara serempak maupun
secara individual adalah -
a. Pengaruh harga jual produk perusahaan | X 3, harga jual produk pesaing ( X- 3
dan biaya promosi ( X5 ) terhadap naik turunnya hasil penjualan { Y ) secana
bersama-sama schesar 97,5 %, sedungkan stsanya schesar 2,50 % disebabkan
aleh variabel lain yang lidak teridentifikasi kedalam mods]
1 Pengaruh masing-masing variabel bebas terhadap hasil penjusian
- Ada penparuh yang nyata antars harga jual produk Perusahaan terhadap hastl
pemwalan

- Adda pengareh yang nyara antara harga jual produk pesaing terbadup hasil
penjualan.

- Ada pengaruh vang nyata antara biava promosi terhadap hasil penjuatan.

- Ada pangaruh vang nyvata antara bigya distribusi terhadap hasil penjualan

Variahel harga jual mempunyai pengaruh paling dominan terhadap penjualan,

karena mempunyai koefisien determinasi vang paling besar jika dibandingken

dengan varigbel bebas lainnya.

L Praduk Spatile

- Pengurah harga jual produk perusahaan | harga jual pesaing, dan biaya promosi

terhadap penjualan masing-masing jenis sepaty, baik secary serempak maupun
secara individual adalah :
a. Pengaruh harga jusl produk perusahaan { X, ). harga jual produk pesaing § X, )

dun biava promosi-( X, ) terhadap naik turunnva hasil emjualan { Y } secara
k 1 p !

Wl
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bersama-sama sebesar 98,5 %, sedangkan sisanva sebesar 1,50 % disebabkan
oleh variabel lan vang tdak teridentifikasi kedalam model,
b. Pengaruh masing-masing variabel bebas terhadap hasil penjualan
- Ada pengaruh yang nvata antars harga jual produk perusahaan terhadap hasil
pen)ualan.
- Ada pengarub vang nvata antara harga jusl produk pesaing terhadap hasi
[renpualan,
- Ada pengaruh yang nyats antara biava promosi lerhadap hasil penjualan
- Ada pengaruh vang nyata antara biava distribusi terhadap hasil penjualan
2. Varabel Biaya harga jual mempunyai pengaruh paling dominan werhadap
penjualan, Karenn mempunyai koefisien  determinasi vang paling besar jika
dibandingkan dengan variabel bebas larnnva
Sehaiknya perusabuan senanliasa memperhatikan dan menganalisis penjualan scpatu
vang didasarkan pada hasil penelitian bahwa harga jual, hares jual pesamg, biava
pramost, dan biaya distribusi secara bersama-sama berpengaruh secara signifikan’
terhadap penjualan Kebijakan perusahasn dalam memngkathan penjualan unluk
produk sepaty untuk produk star, produk Tennis dan Spittle perusahaan sebaiknya

lebih memperbanikan pada variabel harga jual

vii
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L PENDAHULUAN

1.1 Latur Lelikang Masalah

Perusahaan didirikan dengan mempunyar dua LUjUan vaIt tujusn jangks i],;.-ﬂd':k
dun tejuan jargka panjong. Tujuan jangks pendek adalah antuk memperoleh faba vang
optimal dum wntuh memuaskan konsumen, Scdanghan lujuan jangke penjangnya adalah
wempertahankan helangsungar hidup perusahpan dan mengembangkan  usahanyva.
Upaya uniuk mencapal wiuvan tersehul bukarlan bal vang mudah, mengingar pasar di
Indunesie saat ini mulal bergerak menjadi bagian erat duri pasar elobal. Hal ini ditandui
dengan liberabisme perdagangan yang maula dibuka sehinggza togkal perszingan semakin
etat Denpan demibian seorangy manajee ditumi wabik dapal bekena sscara chanomis,
eflsien, scra copat tanggap \erhadap perubahan-perubahan yang tenadi pada pasamya.
Berhasil udaknya mencapei suatu tujusn tergantung pada Kemampuan manajer datzm
mengelola perusabazn vang melipul kegiatan pemssaran, pooduksi, persooalia dan
ketnran,

Kegitan pemasaran meripakan salah saly kegiatan penting pecusabaan karsna
tnelulun hasil dari pemasaran ini, nantinva diharapkan dapat diperoleh suatu keuntunoan
wang dapat dipakas untuk membiayas kegiatan operasional perusahaun, Perusahaan periu
menelapkan strates) pomasaran vang tepal dan sesuai dengan koodisi perusahaonoyy
Agar wegialan pemasaran vang gkan ditaksanakan dapat mencapal sasaran vang
diharapkan Strategl pemasaran perusahaan lersebut akan dilabarkan dalam program-
PrOZrant pemasaran,

Fubtor yang mempengarule kegiatan pemasams ads dus frktor yartu faktor dari
_dalam perusahaan dan faktar duri luar perusahaan, Faktor dad luar perusahaun antara
laim; pesaing, prilak konsumen, kandisi perckonomizn dan sebagainyn. Sedanplampdari
dalam perusahaan antarz laing harga, promost dan distribusi, Faktor- faldor terschor
dapat dijadikar sebagai dasar dalam pensntuan stratepl pemasaran.

seuntungen yang stabil setiap tahun sering merupakan gambaran keberhasilan

perusginaan dalam mempertahankan kondisi tersebut Namun demilkian pencapaian
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tujuam ini bukan merupakan masalah yang mudah, sebab kondisi masa depan vang selalu
berubah menyebabkan muavajernen barus selalu siap untuk mengubah taktik dalam
Jangka  pendek,  Perencanaam, penporganisasian, nelaksansan  dan PENEAWIASHN
merupakan hal vang mutlak untuk dilakukan secara cermat. Pembuatan keputusan harus
sclalu rswenal dan logis serta heralasan (reasonahle). Sclain hal-hal vang bersifa
Iternal, ada hal-hal lain yang dagat menjadi kendala ataupun pelusng bagl perosahann,
Persaingan ketal seringkali menjudi kendala ataw sneaman, tetapt seirmhgus dapat pula
sehagar peluang bapl perusahan Bagaimana perusahsan harus memanfialkan, baos
memanizatkan hondisi dan situast yang selala berubah dan selalu berineraksi, sehitgoa
[erusanan ey ahsis dan bahkan kol mangkio menjadi leader dalam hidang usshanya
WL merpakan sesuat yang tidak mongkin untub. dilaksanakan,

Masalaly  pemasaran seringkall menjadi ujung  tombak dalam encapai
keherhasilan, selain fungsi-fungsi lain sepert © produks:, ketenspakerazn dan keuangan
Ukuran keberhasilan dalam bidang pefnasarsn antara lain melalui valume penjuslan
semukin tingel volume penjualan berarti kepuasan konswmen telgh dapat terpuaskan,
daerah pemassran makin luas pula. Tingkat perpulacan persedian makin tinpei, sehingea
dana jupa berputar lebih cepat. Kegiatan vang banyak mempengarihi tinghkat pemjualan
lerutama adalah kegiatan promosi dalam. herbagai bentuknva, seperti, perilklanan. dan
promast penjualan. Tetapi &i lain pihak dapat pula volume penjualan dipengaruhi oleh
atribut vang welekat pada produknya ite sendin dan kondisi persaincan dalany industr
sejenis.

setiap perusabaan yang berorientasi pada profit hasus selalu berusaha umtuk
mendapsikan keuntungan optimal, disisi lain jugs derupava menckan biava seoptimal
twnpkin untuk meningkatkan efisiensi wnternal Dalam setiap akbivitas opetasinya,
perusahaan dituntut untuk mempertimbangkan dan menghathulast serta memprediksi
situasi dan kondisi perusahaan di masa depan. Koardinasi dan, interasi herhagai fungsi
mandjemen sangat diperlukan agar twjuan vang telah manjadi target operasional dan
strategt bosa lebib mungkin untuk dicapai. Seperti yang telah diketazhui, kansep
pemasarzn memuat hal-hal berivut [ Kotler Andreasen, 1995270-271 ) (11 Orientast

konsumen, yailu  kebutohan'keinginan  dan  perilaky  koosumen, 12y Pendekatan
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koardinasi, vaitu kordinas: datam marketing mix dan, (3} Pencapaian tujuan organisasi.
Dart pengertian konsep pemasazan di atas, menunjukkan bahwa orientesi konsumen
merupakan alal untuk mencapat tujuan dan sasaran erganisasi melalaui perantara upayi-
upaya mamasarkan produk (marketing mix) Yang jelas, komsep p-em'isn'an kine telab

berpeser dart market orienled monjast consumer oriented.

Ll Perumusan Masalah

PL Vicary Pratama Sefari di Surabeys mecupakan perusahasn vang berperak
dibidang pembuatan sepatu olarsga. Dalam aktivitas pemasatan khususnva penjualan,
perusahaan berapava mencapal tngkal penjuzlan vang apdmal, dimana. hal tersehu
dipengarubil aleh faktor imtermal seperti harps produk, dan promost penjualan vang
dilaksznakan sedanghan fbtor cksternal vakni hargz produk dari pesaimgmya. Dar
beberape  [aktor vang  mempengaruhi volume penjuzlan tersebu perle  antuk
mengadakan uralisis varg akan membantu dalam pempambilan kebiaksanzar letik
lunjut karers lanpe anabisa ol pergsghaan tidab akun mengetzhut  sumbangan
kzuntungan Gktor-fakior lerscout, juga Grkta-fakior mens vang memberikan pengarah
terhesar Analisis lerhadap fakwe-Rktor esebut perlu dilakuban apar  aktivitas
perusahzan berjalas lancar dan meneapai twuan dan kelangsungan hidup persahasn
Dart hal diatas yung menjadi pokok permasalahan bap: perusahsan adalah
Seherapa besar pengaruh variabel harga jual produk, harga jual pesaing, brays
promast, dan biaya distribosi terhadap penjualan, serta Fakior manakah vang memilikd

pergaruh paling dominan terhadap penjualan,

1.3 Fujuan Penelitian
Lo Untek mengetabul apakah variabel harga jual produk perusabaar, harga jusl
produk pesaing, biava promesi, dan bisva distribusi terhadap volume penjuslan
tﬂ.;.lj-:.nia aroduk.
2 Lrantara vanabel harpm jual, hargs jual produk pesaing, biaya promosi, dan bizya
distribusi, variabel manakah vang paling dominan pengaruhiya terhadap valume

perguslzn tiap jenis produk.
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1.4 Manfaat Penclitizn
1. Memberikan kontribusi masukan untux menentukan kebijaksanan dalam repgka
peningeatan penjuzlan pada masa yang akan datany,
I Memberikan dasar bapi rencana  strateg marketing mix  pada  dalam
mengantisipasi karakteristik sikap dan perilaku konsamen pamakai pada hasi|

analisa vang diperaleh,
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ILTINJAUAN PUSTAKA

2.1 Penclitian Terdahuly
Penelitian oleh Tr Rutan umngsih pada twhen 2000 ving membahas (entang
“Fakior-faktor vang me mpengaruii Penjualan pada PT Blirawa Maotor Bondowaso™
mengemukakan hasil penclitiannva bahwa Promosi meropakan variabel vang paling
besar pengaruhnya dalam e ningkatkan hasil penjualan
Penehittan aleh N Pumomolaste tahun 1994 tentang perilaku nasabah vang
menabung pada PT. Bank Jaim, alat anglisis yang digunakan vaitu resresi linier
*berpanda dan varrgbel yang diznalisis, mengrunakan varizhel keandalan, daya tanganp,
hevakinan, emphati dan wujud fisik
Adapun persamaan anars peachuan vang dilakukan oleh 1 Rurtatiningsih dengan
Perelitian in yvaitu
I Keduanya menggunakan metode analisis regrest berganda schagai alat anahisinvg.
2. heduanya menpuratkan penjualan seha a1 variabel tidak bebasnya.
Adapun perhedaannva adalah
Penclinan vany dilakukan oleh Tri [Rutantiningsih sebapai variabel bebasnya
adalzh harga jual. biava promosi  jumlah salesman, pendapatan perkapiia penduduk dan
pembelian sccara kredit Sedangkan penelitian ini menggunakan empat variabel vaiig

(X1 barga jual, {X2) harga juzl pesaing, {X3) biava promosi, (X4) biava distribusi

0 Landasan Teori
1.2.1  Pengertisn Pemusaran

Pemasaran merupakan salah saty dari kewfaatan-kegiatan pokok vang dilakukan
oleh pengusaha dalum usghanya untuk mempertahankan kelangsungan hidupnya, untuk
perkembangan dan mendapatkan laba. Berhasil tidaknya dalampencapaian tujuan bisnis
lergantung pada keahlian  mereks dalam pemasaran , produksi, keuangan, maupun
bidang  lain,  Seluin iy Juga  tergantung  pada kemampuan  mercka gniuk

mengkombinasikan funpsi-fun w51 tersebut agar organisass dupat berjalan lancar.
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Sebagian besar orang  mengidentifikasikan pemasaran secara kelivn Jenag
penjualamn dan promost. Hal ini ndak berary penjualan dan promosi tidak penting,
letapt keduanya adalah bagian dar “arkeiing moc” vang lebih besar atau bagan dari
seperanghal alat-alal pemasaran vang barus dimainkan untuk mendapatkan dampak
maksimum terhadap pasar.
Pemasaran dalam dunia usahg sangat penting perannyve. Perusahaan dituntut
mengamiil suatu kebijaksansan vang tepar didalam memasarkan produknya kepada
konsumen Dalam pemasaran tersebut harus benar-benar dapat memberikan kepuasan
kepada konsumen juka meginginkan usahanya berjalan lancar
Adapun yang dimaksud dengan pemasaran menurut para ahli adalah sebagai
bk
2. Menurut Philip Kotler { Basu Swastha, 1997 - 3
Pernusaran adalah kegiatan manusia yang diarahkan dalam usaha untuk memuaskan
keimnginan dan kebuluhan melalui proses periukaran.
Menurut defimisi diatas mula-mula manysiz harus menentukan kebutvhannyva duly,
baru kemuodian berusaha untuk memenuhinys dengan cara mengadakan hubungan,
Diapar pula dikatakan hahwa kegiatan Pefmasaran in1 diciptakan oleh pembeli, dimana
pembeli berusaha memenuhi kebinhannya sedangkan penjual berusaha mendapatkan
laba Jadi kedua macam kepentinga ini dapal diperiemukan dengan cara menpadakan
pertukaran yang saling menguntungkan

b. Menurut wiliam J. Stanton { Basu Swastha, 1997; 5
Pemasaran adalah sisim keseluruan dar kegatan atau bisnis vang dilujukan untuk
marencanakan, menentukan harga, memepromuosikan dan mendistribusikan barang
dan jusa kepada pembel; ying ada maupun pembel) potensial,
Jadi kit meninjau pemasaran sebagai suaru sistim dari keglatan- kegiatan vang
berbubungan, ditujukan untuk merencanakan, menentukan harga, m-&mpmmns-ﬁkaﬁ
dan mendistribusikan barang dan jasa kepada kelompok pembel

Secarn lerperingd definisi tersehut dapat dipisahkan ke dalam beberapa urutan valtu
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| Suatu sistem yait suatu sistem kegiatan usaha

1

dibuat  untuk merencanakan, menetukan harga, mempromosikan  dun
mendistribusihan

> Seudty vang bernilar yailu barang dan jasa vang dapat memuaskan kebutuhan,

4+ untuk kepentinga pasar, berupa konsumen rumah lungga poiensial atau pemakal

indusir

1.2.2. Pengertian Penjualan

Berbeda dengan pemasaran, penjualan meliput kegistan menvampaikan produk
nepada hensumen, jadi penjualan merupakan Kegiatan bagian dan kegiatan promosi dan
nremest merupakan bagian darl pemasaran. Kalau remusaran bertujuan melavan
keinzinan komsumen, pemualan Tebih menitikberatkan pada keinginan perusahann.

Dalam konsep penjualan vang lebih MCMpUnyal pengertian vaitu suaty konsep
SRR orentast mandjemen yang menganpap bahwa konsumen tdak mau memeheli
aliu membel cukup banyvak, bila perusahazn tidak mensstimulasikan minat honswmen
sccara hoat Dalam konsep tu perusahaan sangat agresil dalam bidang promoesi dan
Lnté;iﬂtﬁﬂ pemjualan Mercka mengangeap bahwa semua prerusahaan sudah m-.*:ng:il;;tank;an
an serta memngkatkan kegiatan promasi dan hegiatan penjualannya, hal ini bisa

dibayznghkan bahwa usaha-usaha tersebut bukanlsh menjadi senjate pemasaran lagi

4.2.3. Permintaan Pasar
Dalam usabanya unuk mengevaluasi kesempatan pasar banvak perusahaan
vang memulainya dengan melibat permintaan pasar. Permintaan pasar itu sendiri
arimya volume total yang akan dibeli konsumen tertent, di dacrah tertentu, pada saat
tertentu, Jdalam lingkungan tertenty | dalam Program pemasaran tertentu (Basy Swasta,
99T £138;
Menurut pary ahli ekonomi, ady beberapa faktor penentu permialaan vait

a. Hares
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Jarga suatu produk barang atau jasa merupakan suatu Gaktor penentu bag
perminiaan pasar, Tinggi rendahnya barang atau jass skan menentukan besar kecilnya
Jurlah barang yang diminta, interaksi ini sering dischut dengan hukuim perTintaan
vang semaken menurun {The Law of Deminishing Return) vitu jika harpa barang naik
jumlah barang vang diminta akan semakin kecil dan sehaliknya.jika harga barang
diturunkan maka jumlah vang diminta akan semakin besar

Pinpgt rendabnya barga suate produk tergantung pada faktor-faktor sebugai
bertkut

| Permintaan, bila permintaan tingg vang biasanya berarti dava beli konsumen
vang tingul, maka harga dapat ditetapkan secara maksimal,

2 Biaya, penetapan harga dapat disususn sccara minimal schatas tingkat  bhiaya
vang dikeluarkan oleh perusahasn, termasub kondisi perekonomian jugy harus
diperhan kan,

3 Persminpan, faktor ini dapat menyebabkab tingkat harpa di antara dua ekslerm
minimal-maksimal. Karena mungkin suja daya beli konsumen cukup tap
perusahaan harus berbadapan denpa pesaiy. maka perusaan harus menyesuatkan,

4 keijuksanaan pemerintah, faktor ini sening menjadi kendala dalam penetapan
harga, Dalam katanva dengan kebijakan pemerintah, fakior tangEung) awaky
sostal  perusahaan. Karena pemerintah akan  menpambil kebijakan  dalam
mengendalizn harga perusahaan dengan alasan ulama kepentingan masyvarakat,

b.  Harga pokok barang lain yang sejenis
Permimtaan akan suatu produk tertentu dapat dipengaruhi ofeh harga produk lain
vang memtlikt hubungan erat dengan produk tersebut. Kiig dapat mengetahui sifat suaty
produk terhadap produk fainnva dari keadaan seperti di bawah ini
- Bila kenaikan harga dari suatu produk mengakibatkan kenaikan permintaan
uoluk produk yang lain, maka keadasn produk tersebul dapat sating

menggantikun [ subsitusi J,
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- Bila kenakan harga suatu produk mengakibatkan turunnva permintaan untuk
produk  wang lain, maka produk tersebut  adalsh saling  melengkap
{komplementer).
- Bala permintaan suatu procduk diturunkan dari permintaan produk lain maka
kedua produk tersebut adalah saling melengkapi
. Pemdapatan Konsumen
Pendapatan kansumen dapat memepengaruhi permintaan untuk suatu produk,
iha penghasilan kensumen meningkat maka  permintaan produknva  meningkat.
Pendapatan konsumen merupakan faktor vang sangat penling dalam menentukan corak
pefmintasn - atas  berbagal jenis barang, Perubahan  dalam  pendapatan  selalu
menurjukkan perubahan terhadap permintaan berbagai jenis barang,
Drava bel terhadap barang dan jasa dipengarubi oleh Jumlah pendapatan vang
nesarnya ahan menimbulkan corak permintazn tra svarakat
e Selera Koansumen

Selend atan kesukaan koosumen juga dapal mempengaruhi permintzan selera ind
merpakan konsep vang meliputi beberapa Gaklor penentu permintaan, sepertt faktor-
faktor sosial ckonome, faktar-faktor non demoprali, faktor keuangan, pengharapan dan
sehagainva. Selera 1w cenderung untuk stabl dalam Janzka pendek, tetapi akan berubah

idalam jangka waktu vane lama.

2.2.4. Promaosi

promosi merupakan salah satu vanabel dalam bauran PTNASATAN YANE SAngac
penting dilaksanakan oleh perusahaan dalam memasarkan produk atau jasanya, Kadang-
kadang istilab promaosi ini digunakan secara sinonim dengan istilah penjualan meskipun
vang dimaksud adalah promost. Penjualan ity hanva meliputi kegiatan pemindahan
Darang atau jasa atau penggunian penjual saja dan tidak terdapat kegiaian periklanan
atauw wematan lan yung dityukan untuk mendorong petrmuentann. Pemjualan hanya

ierupakan bagian dari keplatan promosi,
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1

Menurut Basu Swasta dan Irawan {1997 - 245) dalam Manajemen Pemasaran
Muodzrn, promosi dapal diartikan sebapai berikut -

a. promosi adalsh arus informasi atau persuast satu arah vang dibuat umuk

mengarahkan seseorang atau  organisasi lerhadap lindakan yang menciplakan

pertukaran dalam pemasaran.
b Promosi adalab semua jenis kegiatan pemasaran vang ditujukan intuk mendorong
[ermintaan
Kedua definisi tersebut pada pokoknya sama, meskipun titik beratnya berbeda,
Lhetinise yvang pertama lebih menitik beratkan pada penciptaan pertukaran sedangkan
definist yang kedua lebih menitik beratkan pada dorongan permintaan.
Pada intinya variabel promosi ini dapat dibagi empat macam vaity -
L, Periklanan
Vang dimaksud dengan periklanan adalah bentuk persuasi dan promosi non individe
tentang wle, barang dan jasa vang dibayar aleh sponsar tertentn. Tuiuan periklanan vang
utacny adalah menpual atan menmgkatkan penyualan harane dan Jasa atan ade Adann
keuiatan periklanan sering meneakibatkan tegadinya penjualin vang teradi pads wakty
menchslang
Adanon vane memadi fuinan periklanan adalah (Rasu Swastha 1997 253
A Mendukung neopram personal selling dan kegiatan nromosi Tain
h Mengadakan huhingan cengan mara penvalur
¢ Memperkenalkan produk bar dan menambah renivalkan,
o Memperbaky reputast perusahaan dengan memberika pelavanan umum melalui
neriklnan,
¢ Mencupar orang-orang yvang tidak dapat dicapai oleh tnaga penjulan datam
Jangks wakiu tertenty,
Adapun media yang digunakan untuk periklanan adalah -
A Televist, radio, majalah, surat kabar
b, Penyampaian iklan dengan selebaran vang blasanys dizselipkan pada bormn

atau discbar ke rumah-rumah
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L. Personal Selling

vane dimaksud dengan personal selling menurul Basuy Swastha (1997 - 2600
adalah interaksi antara individu, saling bertemu  muka vang ditujukan  untuk
menciplakan,  memperbaikl,  menguasal hubingan  pertukaran vang  saling
menguntungkan dengan pihak lain. Jadi personal selling merupakan komunikasi orang
sevdrna individual. Lain baloyva dengan periklanan dan keegiatan promos lainnva yang
Komunrkasinva bersifat massa]l dan tidok  bersifat privadi. Dalam operasionalnya
personal selling Jebih fleksibel dibandimgkan dengan vang lainnyva, Ini disebabkan,
leniga-tenaga pentualan fersebut secara langsung mengetabu pertlaku konsuimen, motit’
sekaligus sehaligus dapst melibat reaksi konsumen sehingga mereka langsung dapat
mengiclakan penyesuian seperlumnya,

Fungst dari personal selling adalab -
i, Menpadakan analisa pasar
o, Menenlukan calon pembali,
¢ Mengadakun komunikasi dan memberikan pelavanan.
d. Memajukan dan mempertahankan langpanan.
sdendelimsikan dan mengatasi masalah.
Meninghatkan kemampusn dir.

. Publisitas

Publisitas - merupakan bagian dari fungsi vang lebih luas. disebut hubungan
masvarakat dan meliput ssaha-usaha  untuk menciptakan dan mempertahankan
hubungan vang menguntungkan  antara organisasi dengan masyarakal, termasuk
pemilik perusahaan, karvawan, lembaga pemerintahan disamping juga calon pembeli
homunikasi denpan  masyvarakat luas melalui hubungan masyarakat ini  dapat
mempengaruh kesan terhadap sebuab  organisasi maupun produk atau jasa vang
dotawarkan.
4. Promosi penjualun

Promaost penjualan adalah kegiatan-kegiatan pemasaran selain personal selling,

periklanan dan publisitas vang mendorong  efcktivitas pembelian  konsumen  dan
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pedagany dengan menppunakan alat-alat seperti peragaan, pameran, demonstrast dan
sebapainva
Beberapa metode promaost penjualan adalah { Basu Swasta, 1997 : 281)
L. Pemberian contoh barang
Pemjual dapat memberikan contoh barang secara cuma-cuma kopada konsumen

dengan tuguan untuk digunakan atau dicoba

!‘-\..I

Eupon atau nala

Penjual menvarankan pembeli untuk menyimpan dan memgumpulkan nota atay
bukti pembeliannya dengan twjuan untuk menarik pembeli untuk membeli produlk
vang ditawarkan lebihbanyak lag,

Foabat

Lok

Rabat merupakan pengurangan harga yang diberikan kepada pembeli,
Rabat i digumakan terutama untuk memperkenalkan produk baru Juga dipakai
untuk mendorong pembelian ulang atas sualy barang yang dimiliki. Besarnva rabat

dapat ditentukan denpan prosentase atau den Ban saluan rupah

_-P'.I-

Peragaan | Display }

Sagi produsen yang besar brasanva tugas ini diberkan kepada tenaga penjualanmya.
Pengecer dapat memberikan kesempatan pada produsen untuk  menggunakan
sebagian ruangan stau etalase guna mengadakan peragaan atau dapat juga di tempat
lam. Sering istilah perapaan ini disamakan denpan istilah demontrasi vang

memamerkan barang-barang pada waktu, tempat dan situasi tertent,

2.2.4. Analisis Regresi dan Korelasi
D dalam usaha untuk menganalisa penjualan vang akan datang dan yang telah
terjadt, hanvak cara atau metode vang dfapat digunakan. Diamara cara-carn tersehut
udalah dengan mengpunakan metode statistik vailu Analisis Regresi dan Korclasi.
Analists  Regresi dan Korelasi merupakan salah satn metode statistik vang
digunakan untuk menganalisis pengareh dan hubungan dari beberapa varizhel melalw

pengumpulan data { analisis kuantitanit ) vang tesadi dalam suat kegiatan perusghaan.
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Salah satu kebaikan dar metode repres) adalah MEmpunyal kemampuan antuk
menpparunghan sejumlsh datlg sedanghan analisis resresi akan lshin iengkap hily
ditamiah dengan snalisis test korelasi (uji F dan i ).

Metode anglisis regrest marupakan gl untubmesamalkian penjualin denpan
MENErunghan  persamadn vang - memperlithatkan  basarmana . hasil penjuilan bils
dihubunighan dengan faktor-fukeor i, dalarm hal ini dapar dilihat pengarub harga jual,
biava promosi dagp harga jual produk pesaing.

Metode vang digunakan adalal:
la. Analisa Represi Linier Berganda,

Amalisis Regresi Linder berganda Digunakan sk mengetahul pengarah variazhel
variabel bebas (X)) terhadap variabe] tidak bebasoys (v). Selzin it Juga untuok
meEngctzhu hesarnyva Pengaruh antara varighel hehae (X} terhadap varizbeltidak
bebasnya {v] baik secsra tl-..':!'.'ﬂill't'l‘.'l-:‘_-ﬂl'ﬂé':]'ﬁ.ﬂ.L.[mII secars mdividu. Spesifikasi model
yang digenskan delam penelitian ini ber bentuk - {Antan Baan 195 | a5y
Yeg+bEXI+ B2X2+b3X3+ baXA+ HA K 4+
[Minizna
¥ = volume penjualan
i konstants

bib2b3 = Koefisien repres|

L = Faktor pengpanpu

X - vanabel Rarga jual progak

X = varabel harga jual produk pesarng
X = vartabel binya promosi

X = varrabel biaya distribysi

o Analisis Koefision Determinasi  Berganda digunalkan  untuk mengetalici dan
mengukur penpzruh antara variabel-varizbel bebas (X0 terhadap varshel tidak

bebasnva (v Ay dengan kata lain bahwa besarnya sumbangan variabel bebas {X)
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L]

=

terhadap nilar variabel tidak bebasnyva (v) secara keseluruan dapat dijelaskan dengarn
meliise besarnya nilai koetisten determinasinea, Rumus vange digunakan adzlah

4 Supranto, 199 :289)

pas MRV LIS "‘”}Lﬁ 2 X3Yi~ba 3 Xavi
¥l

dimana
IR = koelisien determinasi berganda
borteria koelesien determinasi beegarndy ;
Apamla ® mendekati £ 1 berget mengarub antara variubel independent
lerhadap varighel dependent teedapat pengarch vang bak stau kuat
= Apehila R omendekat: 0 berarti pengarch antarz variahel mdependem
terbadan vanubel dependent terdapat pengarub yang bueub, atay Jemah
Pengujian secara bersama dengan uji-F digunakan untuk mengu secary borsama
apakai semua variabel bebas () mempunyvai penparuh terhadap vacabel tgak

ebasuys (v) Bumus vang digunaken i Supranto 199 1:2467)

R~ 4K
o hilung = — — : - :
P =R A - K - 1) _
dirmana ;
' = Pengujian secara bersama-sama
R = Kochisten determinasi
“ = Banyakoya varishel
N Banyaknya aobservasi
k= Nanvakeyva varizhel independen

Fetenluan ;
Lo B8, berarti tidak ada pengarub antara variabel ndependent

lerhadap variabel dependent
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-

He o B2 0, berart ada penparch varizhel indspendent terhadap variahel
dependent
Tingkar nvata ataw level of significant sebesar 5% kemuodian, Krileria
|
B kalune dibandingkan F tabel
Fhitung = Ftabel, Ho ditolak berarti 1 diterima
Fintung = F tabet, diterinm Hi ditolak
d. Analisa wocfisien korclasi parsial digumakan untuk mengetahn pongaruh masing-
masing varintel behaz (X3 jika variabet | ainnya konstan techadap perubahan varnas

variabol tidak bebasnva (vi Rumus vang digunakan  adalab () Supranlo, 199

digana

i W erjake] [PI'_‘IM_“"'I\_I.‘I-. fent

¥ = Variabel dependent

| g ]
moriieriz koclisien korelasi Parsial

= A comendekati 0D wag 1 berary terdapss pengarub kyal,

Apabiia r mendekati 0 beranti terdapal penzarub lemah

e Pengujian secara parsizl denpan wji-t dipunakan uniuk menguji masing-masing
variabel bebas (X)) memepunyai pengaruh nvala atau tidak terhadep varizhel
tidskBebesnya (v Rumus uji-t adalak (J Supranto, 1991:230)

| hittng —i
- Sh
dimana
t pergull seara parsial

b =bl, b2, b3, bt
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Shy = standact error dart b1, b2, b3, 54
Ho:Bi =0, berarti koefisien Xi tidak berpangaruh terhadap Y
HooBi = O, beranti kpelisien Xi berpengaruh terhadap Y
Derajat kebebasan (n-K} menggunakan uji dua arah dengan
level of significant 5% Kriteria pengujian :
o ditolak jika tingkat signifikansi lebih besar dari 5 % dan
sebalilonya,

Hiditoluk jika tingka stgniftkansi lebih kecil dari 5 %

2.3 Hipotesa

Dart uraian teatang latar betakang masalah,tujuar dan manfaat penetitian, maka kipotesa

vang dizjukan dalam skripsi ini adalah

L. Btdugs ads perrarub secars bersama-sama antars volume panyjuatan sepste deran
harga junl produk perusahaan, hargs jual produk posamg, biava pronosi, dan biava
distribusi.

2. Dndupa darni kesinpat variabel tersebut farpes jual produk peruszhaan vang nating

deminan berpengarub terhadap penjualan.
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HE METORE PENELITIAN

3.1 Hancanyran penclitixn

sesual dengan ljusn penclitian vang telah disebutkan sebelumnyva | maka
pennibian i dhimiihsudhan uniuh mendipalhan st wasasan vy mechsham nenpeng
abyek suate penctitian sehingus dapat memberikan gambaran vang lebih jelas sebagni
dasar untuk pelabsanaan kebijokan permgambitan heputusan. Menurut Gay dan Dien, |
LPS%2:235) penelitian sepertd ind termasuk penalitian yang bersifat deshriptif (descriptive
rescarn) - Perclian deskriptip pada  dasarnva  bertujusm  untuk memecalkan

permaszlahun vang ada sekorene dan kemudian memenrediksi keadazn di masa van

ir
—

akan darany,

3.2 Prosedur Pemguopolan Daty
3.2.1 Jenis dan Sumber Data

Data Sevunder voite daa vang diperolch dun pihakk lain, buksn divsabakan
Sendirt. Sumizer data sekunder  adalah bukticbukti talisas (dokumentasi), jurnal-jurnal,

laporan dari pakar’penalits dan istarisi vang lerkait dengan prelisn.

3.2.2 Metode Pensumpulan Data
@ Liservase vantu metode pencumpalan dala dengan  melahukan  pencatatan
lerhadap husil peneymatan secars langsung.
b. Dokumentas: vaitu mencard data mengenar hal-hal atau variabel vang berupa
catatan, transkop, buku, surat kabar, majalab, prasasti natulen, mpat, apenda

can sedagainva.

3.3 Delinist Operasional Variabe! Dan Pengukarannyi
Untuw membalasi permasalshan dalampenclitian ini Jaka perfu adanya definisi
opetasiondl untix tap-tiap vanabel vane digunakan dalam penelittan imi vang terdie

dart dug vanahel vaito
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3.4

La

13

Varinhel tidak bebas ataw dependent vuriabel (v)
Warizbel ¥ adalab volume penjuaian tiap jens sepatu Rechok pada periode Jamzarn
1950 Rirgga Juni 2004,
Variabel bebas atuu independent varibel (X) adalah varubel-varaoa wang akan
mernpengarubi penjualan sepatu Recbok di surabusys vang terdin dari: .
i Harga jual produk Penzsahaan @ X9
Flarga jual adalah jumlah wang vang dibehankan oleh perusahaan kepada Grosie
dan Hetail penjualan tiap jenis szpatu Recbok
b. Flarea jual produk pesaing ( X )
Hlargs jual pesaing yang dimaksud adalah harea produk sejenis. Adapun pesaing
cari produk perusahean adalah produk Phenix  New Balance | dan Diadora,

liave Promosi penjualan § X, }

o]

Biava Promost penjualen adaluh  sejumlah biaya vang dikeluarkan oleh
perusihan untuk meningkatkan penjualan vaite biava kalender, bithouard, surar
reabar dan majalah Hai selamal wahun.

d, Diaya Distribusi { X, )
Bizya distribusi pemjualan adalah sejumiah biaya weng dikeluarkan olch

perusahzan yang berkaitan dengan penjualan dan pengiriman barang

Metode Analisis
Analisa Regresi Linter Berganda.
Digunzkan untuk mengetabul pengarub masing-masing variabel lerhadap perubakan
tingkat penjualan sepaty, Rurmus vang digunakan adalah { Anton Dajan 1591:3235)
C—a+DINT+b2M2 + bIX3 + bANd + . BX X, +e
Dhmana ;
kg = volume penjualan

i = Ronstanta
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bIb2IbZ = Koalisicn regresi
& Fokter pangganspu
Dalam penclitian i, model regresi Tiner berganda terschbut digplikesikan denpan
cmpat varnbel bebas yang dianggap mewakili faktor internal dan eksternal. iy
A= varmabel harga jual produk
Xr o vanapel hargm jual produk pesaing
R = wanabel biava promosi  penjuatan
X.=vanabel biava distribusi penjualan
b. Untuk mengetahui pengaruh variabel harga jual preduk harga jual produk [resaing,
mava prorost dan hiayae distribosi terbadap penjuzlin secara bersama dipunakan

Fumus analisis koafisien determuinas berganda | {1 Supranio, 159 1:28%)

bID X110 DY X2¥i e b3 3 XIVI 4 b 3 K

T ¥

dimuna :

I = kaelisicit determinasi berpandz

Enteria koelesien detenminasi berganda -

= Apabds B omendehati 1 berarli pengarule amarm vacabel independent t1erhudap
variabel dependent terdapat pengarub vang batk atau huat
Apabila R mendekati 0 berarti penguruh zntara varisbel independent terhadap

variabie] dependent terdapat pengaruh vang buruk atau lemah,

C. panguian socan bersama uotuk menguji apakah semua vanabel harga jual prgduk,
farga jual produk pesaine, brava promosi, dan biaya distribusi mmpunyai penpan:h

i tidak terbadap penjualan difakukan e —f - . Sapranta, 199 | :267)

F hifung = TR
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Dimana

E: = Henpujan secara bersama-sama
®e = Roefisien determinas

K = Banysaknva variabel

N = Banvaknva ohservasi

k Sanyaknya variabel independen

.K.:In:muan .

Ho = B O, berarti  twdsk ada persarull antara varigbel independen:
lerbadap variabel dependent

Hi “B « 0. berarti ada peasaruh variabel independent terhadap variabel dependent

Tmgkat nyata ztau level of sumificant sebesa: e kemudian, Krienia pangupjan

F itung dibandingkan F rabel,

[ hitung = F tabel, Ho diolak berarti Hi diterima

Fhotung = F label, diterima Hi ditolak

Antlisa koelision kerelasi parsis] dipunakan wniuk mengelahui pengarah setip

varizhel harga jusl produk, harga jual produk pesaing, biava promosi dan biava

istribusi penjualun terhadap penjustan digunzkan  Analisa Koefisien Korelasi

Parsial denpan rumuos ¢ (4 Supranto, 199 2245

_ yoXi Y
A I?: e
V2 XY

Zimana ;

1= Varnuoel Independent

T = Vanahel dependen;

Britcria koeiisien korelasi Parsial:

= Apabiia r mendekati + 1 atau—1 berarti terdapat pengaruh kuat

—  Apgbria r mendekali O berarti lerdapal pengarsh vang lemah alun ddak ada

penoarn
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@ pengujian secars parsial adalah menguji setiap variabel harga jual produk, hargs jual

Proiuk pesging

dun blayva promosi penjualan ssear: parsial apakzh mempunyai
pengarul aau tidak  terhadap penjualan dilakukan  wji- o denpan  mumus

(. Suprante, L991:250)
Pidllang o« ——

I mamn
t Ponga) secary parsial
]l 21, b2, b3, bd
Shij = slandart error dan b1, 52, b3, b4
Ho:Bi =0 berarti koelisien Xi tidak berpanparuh terhadap Y
Ho: B = O berarti kocfisien Xi berpengaruh terhadzp ¥
Brerajar kebebasan (n-K) menggunakan uji dua arah dengan level of significant 3%,
kriterizn pengujian |
thitung = 1 tabe!, Ho ditenima beram Hi ditalak

Comtung = fozbet, Hi diterima berare Ha ditplak
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Keteranpan :

|

fad

Mengumpulkan data pemjualan, data harga jual, narga jual produk pesaing, bizva

promos: dan biava diostribust untek Produk Stae, Tennis, dan produk Sputtle:

. Merentukan model regresi linsar bersanda unluk Produk Slar, Tennis, dan produk

Spttle

cleneatuban keelisien determmase Jan hoehsion korelas untuk Produk Star, Tennis,

gar prodduk Spitile

Mengadakan penguiian modzl regres: linesr berganda sceara serempak dengan ujt F

uniuk Produk Star, Ternis, dan produk Spittle

- Mengadakun pengujian model rearesi linear berganda secars individual dergan i t

untuk Produk Star, Tennis, das produk Spnle
Menctaphan keputusan akhir dan kesimpulan’ berdasarkan hasil perhitungan analisis

vang digurakan untuk Produk Star, Tennis, dan praduk Spitile
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Vo KESIMPULAN DAN SARAN

3.1 Simpulan
Perdazashan husil analisis data vang dilakukan dalam pelaksanaan perclitian
dapal disimpulkan schazan berikus
A, Prodok Star
|. Pengaruh harga jual prodak rorusahaan | harga jual pesawing, dan bizgva promosi
werhadap penjealan Mas-masing jenis sopatu, baik secars SCTCMpak maupun secara
individual adalah
2 Fengaruh bargs jual produk perusabaasn A1), harga jual produk pesaing (X
dan bava promest | X ) terhadap naik mruneya hasit penjualan © Y 3 secam
bersama-sama sebesar 930 9%, sadangkan sisanva sebesar 5 % disehbabkan aleh
variabel Inin yang tidak teridentifikasi kedalam model
b Penpanh masing-masing variabel bebas terhadap basil pengualan
- Ada pengacub veng nyata amara harga jual preduk perusahaan terhadap hasil
enzualar
- Ada pengaruzn yang nvats antara hargz jual praduk pesang terhadap hasil
Pt ualin
- Addi penoarch vang nvate antara biava proemosi wehadap hasil penjualan
- Ada pengaruh vang ovata antars hizva distribusi terhadap hasil penjualan
2. Variabel harga jual mempunyal pengaruh paling dominan techadap penuzlan, karena
mempunyat koefisien determinasi vang paling besar Jika dibandingkan dmgan
vanahel bebas lainnva
B. Produk Fennis
. Pengarub harge jusl produk perusahaan . harga jual pesaing, an biava promosi
terbadap penjuaian Masing-masing jenis sepatw, baik secara serempak maupun secara
vikividual adalzh
2. Pengaruh hirga jual produk perusahasn (X, ), harga jual produk peszing { ¥. 3

dan biaya promosi { X, ) terhadap naik turunnya hasil penjualin Y ) secam
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bersama-samy sehesar 97,5 %, sedangkan sisanyva schesar 2,50 % disebabkan aleh
variabel lain vang tidsk teridentiAkasi kedzlam model,
b. Penparuh masing-masing variabel bebas techadap hasil penjualan

- Ada pengarch vang ovata antsra narga jual produk perusabaan techadap hasil
penjualin,

- Ada pengaruh yang nyata antara harez jual produk pesaing terhadap hasil
penjualan

- Ada pengaruh vang nvats antara biaya promosi techadup hasil penjualan,

- Ada pengaruh vang nvata antara biava distebusi erhadap hasil penjuatan

2. Vanabel harga jual mainpunyai pengands paling dominan werhadap penjualan, karena
mempunya kociisen  determimasi vang paling besar jika dibandingkan dengan
vartabel bebas tainnva

C. Produk Spirtle

L. Pengaruh harga jual produk perusahazn | harpa jual pesaing, dan biava promos:

terhadap pen;ualan IMAsINg-Mmasing jenis sepaty, baik secara serempak maupun secara

irchvideal adzlak -

2. Pengaruh hargz jual produk perusahzan | X0 ), harga jual produk pesaing ( X
dan biava promosi | X5 ) terhadap naik turunnya hasil penjuatan (Y | secara
bersama-sama sebesar 98,5 Y, sedanpkan sisanya sebessr 1,50 % disebabkan oleh
vaniabel lain vang tdak teridentifikasi kedalam model.

b. Pengaruh masing-masing vanabel bebas terhadap hasii penjealan
- Adda pengareh vang nvata antars harga jual produk perusahasn terbadap hasil

- pepjbakan
- Ada pengaruh vane nyatz antura larga jual produk pesatng lerhadap hasil

penjualan
- Ada pengaruh yang nyata antarg biaya promosi terhadap hasil penjualan,

Ada pengaruh yang nyata aotam biava distribusi terhadap hasil penjuatarn
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&l

£ Wanabel Bruva harga jual mempunvai petigaruh paling dominan terhadap perualan,
karena mempunyval koefisien determinas: vamy paling besar jika dibandingkan dengan

variabel bebas lninnyva

3.2 Saran

Herdasarkan pada hasil analisis dagat diberikan saran vary capat digadikan bahan

perimbarzan dalan penpembilan keputusan dalam bidang permasaran terulama dalam

empeiaianean dan memnghathan penjualan sepalu adalab

suehikiva pernsahaan serantiasa mempechatikan dan misnganilisis pemualan sepaty

vang dhidasurkan pada hasi! penelitian bahwy Rarga jual, horza jual peszing, bigva

Pramast, dan b distribusi secarn bersama-soms aerpengaruh secara signifikan

terhadap pemuaian

= slmtest penisaboan delam meningkatkan penpuaiar watuk produk sepatg antyk
produk star, pragak Tenns dan apittle perusahaan sehatkova lebih memparhitckan

pada varael hanm ual
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1 caraarl 3959 ¥ a7s OO0 BOR A0 400 A3 150 12211000 | % S84 000 4 |
Fl el 7,454 230 000 40 ADD 43,150 112 13003 ¢ 453 340,000
3 B T 172 400 a0 47,807 FENTH T TESESE0 00 | 1 s gEa, 000
E] Lo T, T8O 520,503 | &0, 005 4395 }1ET 0Bk BOG F §, 556 13,000
B P FRAZRTE O 41,357 43 308 " 182 431,750 | 1,576 574,000 |
ki Jur 7 EED B2 500 41,250 A30557 | 1132 BAC Az | 1,590 167, 300
i di £ #0507, 500 A7 s 43410} 1530076 T35 [ 1,660,701, SIC |
g Al & 775 06D 00 41,850 43 480 | 7234 GEG 3ITE | 1 GED 540 A00 |
) B B, 735 515.000 42,550 An514 0 1M 327 250 Lu..- 103,030
L &3 1%, 590 A0 500 £1.7ED SIERA | 1 E0E TBUOOn | 2110 600
1 Moo 11,407,478 750 51.rE0 43 578 R ER
12 Flvsember 15851 1% 450776 535 51 apa &5 271 17472318 506 | 2 200 155 Sap
WE Junar 20an 11 575 340 6A0 S1.054 43733 | 1734537464 | 2 345.3A0 670
f 14 Seb *1,70<,311 COB L1 GOE 21 778 ° TESGAG 51 | 2040 BGE7 F02
15 M 1,835,178 477 ST 54T T3, 828 S TTAEIE 37T | 7 WE s a8g
15 fupr 11853 455 T 53 FEETE 5,754 55 BT [ 3350 B9, 747 |
L [ '7,085,178 415 51 st 43,871 | 14 3F8 AR | 2 445005 Jpy
ia fr 12 220 244,367 63,113 RN | u:u ThY BB | 2 A% G6Ea 6 |
[ g T 13 357 473,506 53,165 4 1A | 1B5d a%d, 'y | 7 472 S35 BT |
an R 12455 ps 770 23,318 40000 | 7074 664,355 | 0 493,950 254
| T Geo 12 858 709,530 £2.270 a4.%45 | 1.805 508 450 | 2857 361 tae
22 =1 12,775,830 573 52 A2 24 15T 106,375,997 | 7 BG5S A7 Gog
73 P 17 256 301 575 57 374 £4 751 THELATS T 1 GES 300 gs
J4 ¢ Desomess D000 1058 732 063 L2 437 a2 1,508 306 525 | 3571 T4 EAT |
i Junwan F0gT V3.202. 400 060 5347y 45 557 TAB0ATE 33 | 3 B0 45T &
s =g T3 BAT B4 Ll [ 12,417 2,002 20374 | 2 A S REG
faar 13 494 404 305 £l 5B G4 453 | ) 4 7T DA | 2 #9895 55 ° |
28 A 13 B3 35S 146 03,637 A7 D IMESO7AI | 2 TR e7T o0n )
¥ Wi 13 793 550 527 L3 RRD L4870 | I 063 039,574 | 7 755,710 CAE
a1 T | 17345 457 a5- 52 T4z 4674 ZEHLGE0 T04 | 2 FHR DOT472
21 ol 1= 029,030 557 55 Tag 440 BT 2174 ExT 394 | 2817 307,387 |
R Fgiast 1€ 354 537 73 53 B4R 43,735 | 3738 135,554 | 0 360 247 405
35 Gl VY TR T 53 a0 A4788 | 3981 %75 406 | 7 A7 235 335
T ikl 14 565 847,733 £2,953 4839, 2:6E4TH 243 | D 570,568 545
35 viag 14,733 257 197 53,036 =4 967 FApasuasra | 7a08 857 asa
35 senber JG21) 14, BAZ &3T 538 53 055 454G 253865 295 | 2 378 437, 465
37 1 danar 3052 15,056 402,063 33,411 45,000 2 255.430,455 b 3,011 263 653
st Tk 15,2224 051 53.158 45,054 2,283 325109 | 3044434 852
) R T8 389 (TG £3.2%4 4504 1 7 I04.455530 | 5 oirea4 035
40 i i5 S50 54T 53,372 45 162 23085 TR | 5914 543 513
Y e 15,740 593,407 53,335 AL 26 Z3E35TT VT | 3 146 08 BaT
H_d: i 15,500,741 498 53 375 45270 #,335,550 724 | 3,180 Y42 254
| a3 Jui 6078 BT1 359 53450 43528 | FAT{EX YL [ 3ITETHR T
f4a Eoust 6 255 535 0TI 53,455 AS5FE | 3435 375 861 | 325 167 954
a5 Beal 1E434 B15 550 53,338 4543 | ¥ AR5 323 3T | 3758 EA5 117
as Dkl 12515, 763 193 53 Ga7 25 ARG 2 A80 058 47T 3 0FR V52 SAT |
i Moo 16 754, 702, ran 51 g 15 543 Z 579 05 417 | 4,358 F4T 547
b &8} Dwsernoor 2000) 15,950 A5G 450 S3L700] #5557 | 7547 54D 08 3,756 73, 300
432 Jarnier A0 ] STAT0 B 510 51 -‘-3 45 B52 2475 5OE 476 d,204 129. 50
5 | Pan 17 355 555 374 £1.an7F a3 707 2 B02 554 360 | 3471 810 065
L riar 17 51335574 53,1581 <5 TE 7E37821835 | & 510, 168 715
& A 17,744,050 155 53815 45 317 2 EEYE0S 004 | 3 548 515 00
) Mt d 17,939,233 365 saces] 45872 £.480,973,3¢0 | 3 567 054 453
] Sunl Y4136 B35 A05 54,223 45,927 2,720,540 20 | 3,627,367, 081
un al {6 335 520 902 54077 -1:- [, IT30 491 244 | 3 66T 32 Sag
6 Eoial #5535 503, 151 54, 534 43030 | 37RO TTEITT F 3707701 A%
S Supl 16 743 818 157 5 VB3 | abbag 2,01% 363 725 | 3,748,593 B33
a8 ki 13,540,974 303 f4 71g 26 147 2 042 146 955 | 3709 744 BT
53 Py 19,157 607 ant 54 733 44 J0Z 2 473,640 337 | 3401 527 570
AL Fooeomibey 2008 12 353 537 80 54 585 45,155 DEOS 27478 | 3 ATS T EEY
Bt | Garame o 49,5071 775 D57 54 als 48,574 937,236, 356 | 3,016 355,058
[ Frb 19407 373 Bad B4 458 d4f, 355 4,965 505 556 | 1946474 12E |
55 War 20 018 333 G 54511 W45 | 1007 I0TA5 [ 0,003,067 530
b4 AL 20, 335 T0A 5ad SASES | a6 4A3 | 3005 365755 | 4 47 187 747
t £ e 20,450 503 735 B4 RZ0 65,637 | 3080 775 560 | 4 061 700 147
E ] i1 2034 20.663,751 167 54 874 43 502 P02, 552, 776 | 4,138 757,772
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Lamipiran 3 @ P Wictory Prasama Sejali Suranaya,
Hasil Penjuslan, Harga Judl; Biaya Proméai & Deiribus] )
dnfek Pridus Shitthe Pericde 1593 wid 2004 5 Rp :
" Bulan! Hasll Harya H.Jua! Blays T
= Tahun Henjualan Jidal Pesalng Piaimei Dlixiribuag]
i Junuasl 1563, 7 T53,407 5D 48 a1 41,750 S 183,765 524 1551 ART B2
2 _Fen AT REER Ol 50 TR SR A B A
3 Ef 4,575 42,250 415,51 91,637 1,257 IT3 908 1,555 (g2 81T
o Lo 4 48T GET S00 A8 G a1 G555 2T A5 115 FRST 555 SO0
5 h= B a3 382 500 47 250 47 B0 1,387 444 575 1,718 Eod 500
Y i B SED 024 OD A7 400 &9 ik 1 203, £53 B0 1, 732 56 Ban
T Jah 4877 A3 E00 AT HET 12,007 T IR RS AT T 753,306, 500
& Aonar 8,515 4170 700 47 BED 43 255 1,037 391 BGD 1.7R3,060 400
3 Zeal 9 753 BA0, 000 48,250 42,137 1,580 5L F 50 Y A5E S50 10
11 ikl 8,410 802, 500 43,650 42 152 1,414,621 375 1,AA5 160, 500
17 Mo & 508 £TH.000 49,570 £7 30 T AT 21,257 1.5 1a5.000
32 | Sosoming 1500 5 S, 855, 000 43 700 42354 1453273 750 + R85 437,000
= Januar 650 10.051 951,780 | &5 750 42 304 AECTTEX YA | 3010390 557
14 Fatr 10,162,693 748 45 745 47,355 4,524 S50 5 2033 524 V5
T tar 0ITAET4TIT | 45 A4 42 433 1541177 125 7 U2 902 a7
iE Ao A0 387 FIS E3E 45, Bo3 43 457 1,553 145 a5 277 53T 320
[F = o hed 10 532 04, 517 43,343 43 503 1,575 300676 L 106,490 E63
o e 10 817 #31, 567 19 650 | 4% 5a 1592 Ada T8 | 9130 e T
L) el 10 734,531,771 g0 151 42670 18T 779 Mo r Pl e 1
g £ 10853 143 525 50 (A6 43 25 1,537 07 o 0 370,543 TA |
& Zeat 10,972,207 2L AL 4% 42,713 7 Edb B3 00 154231 463
] ikl H1LOE3 011 4] 53,164 A2 TRa 1,660 5%, 704 2210 60 750
2o Mo T1 275.1445,353 . 2q4 2215 T HEL I 810 £ 24 A
34 {Cessnper J000F 41 588 256 140 50 500 42 B 1 708, 753,635 0,087 734 230
BT danan 2001 1t 4R3,£83 4014 50 350 42.978 179510 36] 2,052 BED 440
i Ped 11,589 B75, 127 5,400 42,956 4715457 353 2347 835 npd
o T N NrFiras | ment [ a3 LISTA8T,6TT | 4 343 455 cum
] Sl 1 BB 358 PED S0, 501 &5 nra L ATE S TRD Jaan .'-‘55-3}_1-_
L e 14 574,757 764 50 ESZ 43 132 1,756 50A ALl 2,098 347 453
) diai 12,103,575 05 5L.607 13176 1 A% 2o 15 2AM TS5
i Ji 2,201 BJ1 265 Si.553 93,509 1. ERT 753 6ys ..'&-TE_S.TE E::h.':
B Byt 13 5TE B4 L [ 43 075 1B5A 605 1TE 3475 304 300
LM el 12517 341,654 ED e | 23 331 1,678,941 554 7,503, 550 335
el ikt 12,853 ro0 733 a0 B0y 41 103 1357 &0E.3rr 2 8230 141 g7
i NED 12, T8 BaT agy 53,850 | . 43405 T 9TE 433 151 Z 557 16 aad |
S R 20 13,2340 &1 1,330 03, 06T 4.3 488 1 %wi_:’-‘;& P oL e B
T Janan 200E V00 4T S5 EQ G%a &1 540 1,360,975 633 2,E14 4585 910
28 Peo | SRTTIS290) Sicae| i 1OE25AT PRI | P 243400 o |
| 3 M [flemmasief STOsT | amadf  Foldadsams | ZerroerTar
F o Lzt 13 5 TES 317 81, 11% i {7 3,006 dED T4 370 551,563
| 4 Rt 13,658 SO0 758 51,153 43, 749 2,04 TR 113 2734700 18
| Cir ~1,076 &3], 550 51712 43800 #071,932 %37 2 761 7YE AT
| =1 eal] 13 867318 E2E ST EERTT) £ 0390 TES a55 F TR TdE TAY
Ll Lot 14, 314 826 300 55,215 43 DoT 3417 03 e F AT DO R
44 Sieol 16,770 G0 155 81,567 &3 350 T 140, 50e 253 2 B34 105 BT
ag i T4 407 141,054 §1.412 4092 B 154 071,705 # BER A0 374
7 P 14 ¥EE 964,194 51 453 44 55 Z AT Ba7 a7g FATT TAE HET
% {Deeeniber J000) _V8T4ASTSEADS 5353 ) s 36| 308838 5oas 535378
43 wAr dari 203 T4 NS EGE fRd 81,572 44 471 'z.za_g,m_aﬁ' 285345 TET 136
] Prb 15 073,060 063 1 624 44,754 2 250,557 453 3 0 A 13
5 War 1R2SAT T L S1STEN 4427 |  sonswswoms | 304 BT 5T
o far 15,408 8749 517 55, 727 44, 33 3,541 003 237 3,081 540 200
53 [ '5 576 JL0 505 B1,779 44 543 2,334,657 780 3115353715
i i 15 747 345 254 5161 24,437 2 32 151 794 340,569,055
] wil 15,827,330.172 57433 44 £517 £ 398,139 85 L TES ":_.':'.._-E
L6 Bt 120 B4 017 ) 53534 dara: 3654 455 A03 5238 334 003
= Haal 6,253 EAT 04T 51,965 ddgar | 742 p7TAT7 3,254 V63,520
il T 18 453,102 912 52 B 44, &5 2 457,953 437 3,200,604 537
[ o Mina 19,604, 170 595 52 pad 449,704 Z 455, 175 504 3 3,834 757
B Davswnoor P03 15,817 352 b4 A7 543 44 FET 7,50 555 ST 5 363,453 553
B danliar D00 17,007 471 544 52155 a2 B11 2,550 370,739 3,L00 44 306
&2 —eh 1T A8 863, 741 53 24T Ad BG5S 2,570,450 219 4,437 BAd Tan
[ a3 (5 1P aBwr | Srag | 4a gt 2 H1MG 479,05 3475, FES. 334 |
T T {TETEIDAGR0 | B3 51 ] 44573 7 B35 540 347 3514050 155 |
R he 17 763,717 pat 57 aoa 450327 % 554 557 Baf 3 552 743 524
|t Suni e 17,954 05§73 52 454 A5, 00 2,643 Bild 476 1501 055774
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Lamplesn 4 | PT. Victory Pratama Sejabi Surabaya
Mazil Parjuatan

Fucicde 1633 sid 23044 Ba)

| Ewlany Vaoilume Pcn|L'.:|'..:'r= r-'arE.r Juad Hepatu X Hazill Penjiualan = Tovbal Hamil
Tshun |~ Btar | Tennia | Snillle | =tar | Tennls | Sgfle Etar Tennis —_ Soiie Peojuaien
San 1603, [ 197,650 | 165006 | 67 FE0 | 3700 | 2040 | 46250 ] A TAD4I5 DAL | T 474 000000 T TEA 43T A00 1Eeamgggsﬂi
Pea 12000 b 1ES S0 VBN 0N | 7100 | 40,400 | aB3nn | 4743600000 | 7200000 | 7. 70E 147 500 b 20032357500
A 120800 | 150800 | 177775 | 3780 | q06a0 | 46,850 4842 20000 | ©OTF AGOLOI0 [ BAFTS aA, 760 | SIRdl0e6ao)
B 134 B00 150,700 | 181550 | 56,200 F 40600 | SGGS0 | EJ7AJOCCOD | 7 ADEEOODO | & 407 66T 600 | 245a4ndTEDD
hiai 16500 | et don f 43n 252 ) daeno | 49250 | o7 356 | 5279300060 | 7 Bag 875,000 | 6ca ER.pAD | 21EA5037500
durs 1 3B 5SCY L0 Vnb | AR FED | DOET0 | a1 2o | 47,400 | S.5614 790000 b 7.550 897 EOD B EA2 24 000 :-'E‘EEED‘HEE'QI
i 149403 § 155 651 | 165,050 | 39600 | =7 Bou | #7850 | 6587 520,000 8200507 07§ B 317812 500 [ rremanendan
Agust ) 142000 § 156350 ) 455300 | 306E0 | eV RG] 47 BED| BEGROOROCO | 0,310,000 MO0 . B 433 005 | 7278747 4500]
Sent | 45000 | 205 A | 152600 | a0 450 | 27 557 43350 SEAE 25000 | 6745305000 | B 262 G50 000 23IHEATI S0
S T4 500 § 204 050 | 153850 | 40450 | GY, 76D A3850 | S0a7 165000 | 10568400000 | 3,450,002 500 | rewTt 207500
- TETEOT 20335 [ 154080 | 233000 o1 750 | 49500 | B 087300000 | 47.401 618, ro AEISATEAN | FraRsmireg
Dae 38356 P 161300 § 320 0650 | SEO0E0 | 45300 | 50 00 | #3700 | 6 395,760,000 } 11 450776 538 § 5 04D 488 10 ST RO IREE
 dzn 2O00 £ 152712 8 220 m | 202051 | 2347 | 51354 | 437Eq BAREATE MR [ 11 576 B4A0 BSD | 10081 559 TR ZALHGE FUEEE
Pab 154200 ) 225450 | 204071 | 47085) 51905) 40769 | 6637320830 | 11704 114 004 12,182 823 749 | 8404 304608
Mar | 155782 | 27 T4 | 706 112 { 42 427 | 61,957 19,849 [ SO0 3 S [ T1R35 AT a2 | 10,774.574.28 | 2Er1ITEanat
B 157330 1 330,006 | 208 173} 43,465 ) 53,000 | 45,850 | B BAT, 195,976 § 11,083 458728 | 10.987 [38,508 | JB0a01 CBLs
R 1AM} 2adaar | 2056 ] #2512 ) 53081 | 43840 | 6755805 365 | 12.095.976.418 | 12 502.004 517 | FO350REARaT
Junif 13021 2ae Pk ) 210057} 425cs | ED VI | 40965 | B Eo0.06548° | 2208 344 307 | 10007 A31 ST | ORSTRI41 358
dui W Fceed 4 S1adeT ) adssr | SRS | S0040 | ¢ 05,294 a6 | 17 362,970,376 [ I0.734 551 711 | 3000 AT
Sigust st B e 208 BT R D e B S5t D6 44d | 90 435 DR TI0 | 1 ARE TR A0S | SOnEinEa &
Bopl iEEFE | 24 753_ 218 72 ﬂi.l:_iEZ.’. 2,270 B0 145 T -:|5-E,1‘_C:.1|-'-IF|3 2 B8 TOE 813 50,87 20T 340 AC[ETIT 2808
Ok (B0 Y sed 17T | 2onuna | 42725 SSOUP | 50196 | 7135665 758 | 12.775839,070] 109300 543 0047 7075]
Hup 16865 § 2MGBTE [ PE3 189 [ 47 Tan | 52474 | 60 g4G FETEARTAITE 12 9IGS0T.67d | 11 215,145 298 51250753401
D QG20 | 470 375 § 243 005 | oon 421 BOG0L L TOLGEAT SIS E 1D 0EATADRA3 ) T1 00BESL 40 | GrEasiooaen
Jdan 2007 | 172 080 | 251 57 | oar A 3501 7574 16T 955 | {3302 480053 | 17 afa A6 amd | a0AnT 15245
Patr 173 809 | 254 033 SLALOp TASSAST A4} 13,347 (4B A% b 19,500 675 127 | 32390001980
[GET 178 5209 [ 735 532 =1ERT 7537 447,031 13454908 Ap5 [ 17, 7T FATE sa5 31?-195'%:’-!?
A 177 a5 | 2ES o | SOLAGN P TESRASADST | 13543 385 348 | 11 04 64 th0 | 307 10065070
B WEoE7 | 26 Ted E0542 | V0L 56 4T3 | 3,790 565 537 | 11,878, 710,054 | 33474541z
N T BT T SOEAT b 7 TS I51H0G | 13045 287 351 ) 12 100,575 086 | 33a43167060]
S TEd b | FERAST [ 247 587 SUESY | TATEEVAU0 | 14093006 507 | 17,747,860 000 [ 3477610452
pAgusy A4 4R0 [ UGS TES L 046060 b 43154 | EDmes | 50,700 ] 7951 615006 14,258 307 023 } 43 378074 505 | AEg0oa67 o0
Sept 1 E8530 Y 270290 | SaBSa0 | 2297 ) SiEnt | sorse | Anes 273506 [ 14441 176573 | 17 597 Baq 05 | SaBrazanieT
(R 169,007 §275. 18 DABCOS] 23740 ) SIGEI) 50,805 | 5197 855,080 | 13,569.543.223 § 12 650 107169 15350321435
Nag T1S0CEI P 277 EK | 2574950 4a 764 | S3006 | 60356 | B2ar£53.305( 14 FI0.767 167 12,785 393 4597 | A5T47r4A005
i 001 F 154 586 | DB ETG | 5S4 010 ] #3337 | 53080 50007 b B HIB.07A GOE 14,865 437 305 | 12,500 B1% 300 | G5 £100560S
Jan 2009, { 193904 | 205453 | 352851 | 43370 | E30°2 | e0o58 | Bare.me0 45 15,0565 403 083 | 73072 170552 | Je5aE4nsat
Peb TEREAAT P EASANG | 253100 | 4044 | S3AB | G100 | 0500 750400 | 15 2 TAanat b3 R F 145256 F aSaa a0 a7
Mz 197807 { 8 U0 [ 237,707 [ 43457 | 523 | mi0s3( asasennirad| 15 FENEO R SRR e Tl W T P |
Bt PG, TR SO0 P ORADG6 | 4350 ESITI ) 51413 ) 6,660 SO0 800 +5,560,391 587 | 135,500,788 317 | 07756470400
Pl 201777 | 20agu2 | 296056 [ anseq | 53395 { 51162 A708.453.091 | 15 730516 437 | 13,858,500 755 | 34 rsoniane|
duni | 203,795 p 267 080 | 5ES ET | 2dtan | 530781 51213 A0 519886 ¢ 15,900,717 465 | 13,000 BA0.a%0 | aseasi el
Sull__LI0SESA R 00t | 777 334 [ e3 057 | 53450 | 51,254 | 6.583. 719673 | 15076611 359 13,940 514678 | 39030447610
Ay} 207 &b | 363,831 | BTG 0AT | o386 ] S34A5 ] 89,3150 0 075567 6LB 15,358, Bag 079 14,114, B38 330 | 30@E00Epa0]
Sept 03T} ansgrc | arvear) 417180 83539 | 5137 | 9 7956401 P 16434 815880 [ 14 270 033,356 | JSAEA40AY33
= 21ZOTIP 0040 | ZO0Sas ) 43752} 51500 ) G148 0780630514 | 8B PRI 195 447141 568 | ATaTasasans
hap 21 72) LTS AT FR3 00T | 43405 | SAGAG | 51489 | SarZBtoandf o6 TN TR T3S | 4505 Bag 104 £ITaTaaToe
Dy 3002 § MB350 § 38274 | 545005 | 43860 ] 53,700 B1,601 | 5486135 408 ) 96 5a%858 a63 | 5% AR STE B0 | #37i6aaTr AL
dan 2003, | 23496 | 319,439 | 7a55 083 A3 HEL 53,753 E1.5TF 5550 557 539 1T ATLEAG 510 | 14 503 535 £51 416F 13T 0
Pon 20501 ) 0 2R | 29 v 43,907 | Taeny | S804 | newe 4R 5TT | 17 60 Bas 25 | iz L7ataz o6l | 4275ne07o8s
ar X2 AET - [ 375 E5E f 394, 454 43,951 530,501 71,674 9,817 G049 784 17,550 827 674 9,289 03, mr ﬂﬁa&]’ﬁ?ﬂ'ﬁ‘i
Aor 1295308 b a0 1 [ DO BT ] 26035 | 53935 ) 61707 § 3930 Ban 150 | 17,746 660 w63 | 15 608 B15510 | aareii 136
M AT IET L 9324041300320 | qsran | ESees I 61779 | 10,019,950,643 | 17.906.422 365 | 15 576 448,555 | 33535873504
Jurs NGt p asTeafanaank boasnia | 54023 F S+ A | 10950,272120 | 99.135.935,05 | 15,747 045264 | 24015153718
Juli [ 231 EAT f 336 06G | A ar2 | 4450 | s4arT ST ANE |10 751606 418 | TH I3 AF2953 | 15,521 330 172 | 4445E750550
Bnusi b 23ESET | ZaT 477 § d05 2] b 44 203 | 54333 | 59,004 | 40 364 588 70d 13,508, 500 181 | 78 06,834 097 | £480G701503
Seph | @aBhEd ) 345901 | 113040 | a4 228 | w4165 | 51,006 | 10 4G 572 S0 1874263187 | 16,373 RaT BT | 4SADE0IGEF)
e SRS P 43,380 | ar6 171 | 443090 4238} 52000 | 10593604 469 b 1B 448874 203 b 18 45007 17 | a5maseonios
Nop da1.365 [ 352850 [ 215333 | 44.099 | 52233 | 5% 0oo VTG 355,474 [ 16 187 902607 [ 18634 1/0 595 AG4E2 13 rEE
Do 2003 § 2a3 000 | 356 M3 oo eoe | @i 3761 seada | oa 1en 10838 370,631 } 16305 BAT 608 | 16,617 a4e 614 § 4700401115
=an 2004, | 246508 | SE0 549 | 208 rat | 44435 | F2an7 | 57 165 [ 10,537.778.486 | 13581775297 | 17 Qo2 AT% Em0 | aTERERSEe
£ L SdOS6N | SOt SMA | 125009 | 44456 ¢ SAdSE | 5247 | 91 CET0Gr a4 | 13,787, 070,849 ) 17,180 565,741 | AB344/57308
Miai 2717155 [ 352,255 | 44817 [ SA 811 { &2760 | 71,179,443,178 { 70.015.359,864 | 17 37F 026,955 | ABSTSFOa60
Apr FRED BT ABSAIDE A6 ST B4 GRS 53351 | 51 200 S0P BaB | 50035 FOB 556 | 37 570 368280 § 454 CEECHAT
Mei 5 05 S3AOTE | aab0r ]| 54320 S3ens [ 19458 S0 FA0 | 20,458.500.735 | 7,753 747 6al 4.EE15]_’.—'_1_L_“EG_?-}
hini 260418768 TES 7R T | e 368 44 Adg B GT4 524k | 19 552 7A0 624 J0Ba3TE AR | 1T 9855206 177 | 501856263580

Hlanbuar '}ﬁ.’i.".l'ir_'.nry Frafama Sejat Surdhays,
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